1. СТАТИСТИЧЕСКИЕ  ПОКАЗАТЕЛИ
Статистический показатель представляет собой количественную характеристику социально-экономических явлений и процессов в условиях качественной определенности.
По форме выражения показатели можно подразделить на абсолютные и относительные.
1.1. Абсолютные величины
Абсолютные величины – это исходная, первичная форма выражения статистических показателей, характеризующих абсолютные размеры социально-экономических процессов и явлений, их временные характеристики. 
Абсолютные величины подразделяются на индивидуальные и сводные (суммарные).
Выделяют следующие виды измерителей абсолютных величин: натуральные, условно-натуральные, трудовые и демографические, стоимостные (денежные).
1.2. Относительные показатели
Относительные величины представляют собой частное от деления двух статистических величин и характеризуют количественное соотношение меж-
ду ними.
При расчете относительных величин в числителе всегда находится показатель изучаемого явления, называемый сравниваемым (текущим или отчетным), а в знаменателе – показатель, с которым производится сравнение, называемый базисным (базой сравнения или основанием).
Все используемые на практике относительные статистические показатели можно подразделить на следующие виды:
1) относительные показатели динамики (ОПД) – это отношение данного (отчетного) уровня изучаемого явления к уровню этого явления за предшествующий период;
2) относительные показатели плана (ОПП) –  отношение предусмотренного планом уровня или объема к соответствующему фактически достигнутому уровню за предшествующий период, принятому за базу сравнения;
3) относительный показатель реализации плана (ОПРП) – отношение фактически достигнутого уровня к плановому заданию (отражает степень реализации плановых заданий).
Между относительными показателями плана, реализации плана и динамики существует следующая взаимосвязь:

	; 	
4) относительный показатель сравнения (ОПСр) – отношение одноименных уровней (показателей), характеризующих различные объекты или территории;
5) относительные показатели структуры (ОПС) – отношение части к целому, которые показывают, какой удельный вес (долю) составляет каждая часть совокупности в общем объеме изучаемого признака;
6) относительные показатели координации (ОПК) – отношение отдельных частей целого к одной из них, взятой за базу сравнения;
7) относительные показатели интенсивности (ОПИ) – отношение абсолютной величины изучаемого явления к объему среды, в которой происходит развитие или распространение явления. 
Разновидностью относительных показателей интенсивности являются относительные показатели уровня экономического развития.
2. СРЕДНИЕ  ВЕЛИЧИНЫ
Средняя величина представляет собой обобщенную характеристику уровня знаний признака, которая получена в расчете на единицу совокупности.

Признак, по которому определяется средняя, называется осредняемым признаком и обозначается  
Средние величины делятся на две основные категории: степенные средние и структурные средние.
2.1. Степенные средние
В статистике применяют следующие виды средних величин:
1. простые (невзвешенные) – когда отдельные значения изучаемой совокупности не повторяются;
1. взвешенные – когда отдельные значения изучаемой совокупности повторяются.

Формулы для вычисления степенных средних приведены в табл. 1. При этом использованы следующие обозначения:  – степенная средняя, xj – варианты, fj – частота j-ой варианты;  k– показатель степени средней, n – число вариант.

Часто вычисление средних величин приходится производить по данным, сгруппированным в виде интервальных рядов распределения. Для вычисления средней величины надо в каждом интервале определить серединное значение , после чего произвести взвешивание обычным порядком x'f. В закрытом интервале серединное значение определяется как полусумма значений нижней и верхней границ. В случае открытого интервала предполагается, что ширина данного интервала такая же, как и в соседнем интервале. 
2.1.1. Основные свойства средней арифметической:
1) если уменьшить или увеличить частоту каждого значения признака в одно и то же число k раз, то величина средней арифметической не изменится; 
2) если увеличить (уменьшить) индивидуальные значения признака на одно и то же число А, то значение средней арифметической увеличится (уменьшится) на это число; 
3) средняя величина суммы (разности) двух или нескольких величин равна сумме (разности) их средних;
4) средняя арифметическая постоянной величины равна этой величине;
5) 

сумма отклонений значений признака  от средней арифметической  равна нулю.


Таблица 1
Формулы для вычисления степенных средних
	Значение степени
	Формула простой средней
	Формула взвешенной средней
	Название 
средней

	–1
	

	

	Гармоническая

	1
	

	

	Арифметическая

	2
	

	

	Квадратическая

	3
	

	

	Кубическая

	0
	

	

	Геометрическая


2.2. Структурные средние
Мода – значение признака, наиболее часто встречающееся в исследуемой совокупности.
Медиана – значение признака, приходящееся на середину ранжированной (упорядоченной) совокупности.
Определение моды по интервальным рядам производится на основе 
формулы:

	,	





где  – нижняя граница интервала, содержащего моду; – величина модального интервала;  – частота модального интервала;  – частота интервала, предшествующего модальному;  – частота интервала, следующего за модальным.
Медиана интервального ряда распределения определяется по формуле:

	,	





где  – нижняя граница интервала, содержащего медиану;  – величина медианного интервала;  – сумма частот;  – сумма накопленных частот, предшествующих медианному интервалу;  – частота медианного интервала.
Аналогично можно найти значение признака у единиц, делящих ряд на четыре равные части, десять или сто частей. Эти величины называются «квартили», «децили» и «перцентили». 
Квартили представляют собой значение признака, делящее ранжированную совокупность на четыре равновеликие части. Для расчета квартилей по интервальному вариационному ряду используют формулы: 

	, 	







где  – нижняя граница интервала, содержащего нижний квартиль (интервал определяется по накопленной частоте, первой превышающей 25 %);  – нижняя граница интервала, содержащего верхний квартиль (интервал определяется по накопленной частоте, первой превышающей 75 %);  – ширина интервала, содержащего j-й квартиль;  – накопленная частота интервала, предшествующего интервалу, содержащему -й квартиль;  – частота интервала, содержащего -й квартиль.
Децили представляют собой значение признака, делящее ранжированную совокупность на десять равновеликих частей:

	. 	
3. ПОКАЗАТЕЛИ  ВАРИАЦИИ
Колеблемость отдельных значений характеризуют показатели вариации.
3.1. Абсолютные и относительные показатели вариации

1) Размах вариации, определяемый как разность между наибольшим (max) и наименьшим (min) значениями вариант, .
2) Среднее линейное отклонение d, определяется как средняя арифмети-ческая (простая или взвешенная) из абсолютных отклонений индивидуальных значений от средней: 

	.	

3) Меру вариации более объективно отражает показатель дисперсии 
( – средний квадрат отклонений), определяемый как средняя арифметическая (простая или взвешенная) из квадратов отклонений от средней:

		

Корень квадратный из дисперсии  среднего квадрата отклонений представляет собой среднее квадратическое отклонение:
Свойства дисперсии:
· если увеличить (уменьшить) значения вариант на одно и то же  постоянное число А, то дисперсия от этого не изменится;
· если все значения вариант увеличить (уменьшить) в одно и то же число раз k, то дисперсия уменьшится (увеличится) от этого в k2 раз, а среднее квадратическое отклонение – в k раз;
· 

если исчислить средний квадрат отклонений от любой величины А, отличной от средней арифметической , то он всегда будет больше среднего квадрата отклонений , исчисленного от средней арифметической;
· 


дисперсия  равна среднему квадрату значений признака  минус квадрат среднего значения признака: 

	. 	
4. Коэффициент вариации:

	.	
Этот коэффициент является критерием надежности средней величины. Если он меньше 33 %, можно говорить об однородности совокупности и надежности средней для этой совокупности.
3.2. Дисперсия альтернативного (качественного) признака


Альтернативными являются признаки, которые есть у одних единиц изучаемой совокупности и нет у других. Наличие изучаемого признака обозначается 1, а его отсутствие – 0. Доля вариант,  с изучаемым признаком, обозначается р, а доля вариант без этих признаков обозначается q  Тогда средняя величина 
Дисперсия альтернативного признака равна произведению доли единиц с этим признаком на долю единиц без него:

	 	

3.3. Виды дисперсий и правило их сложения
Часто необходимо проследить количественные изменения признака по группам, на которые разделяется совокупность, и между группами. Это достигается посредством вычисления и анализа различных видов дисперсии.

Общая дисперсия  измеряет вариацию признака во всей совокупности под влиянием всех факторов, обусловивших эту вариацию:


Межгрупповая дисперсия  характеризует систематическую вариацию, т. е. различия в величине изучаемого признака, возникающие под влиянием признака-фактора, положенного в основание группировки.  рассчитывается по формуле:

	 	


где  и  – соответственно групповая средняя и численность по отдельным группам; k – число групп.


Внутригрупповая дисперсия  отражает случайную вариацию, т. е. часть вариации, происходящую под влиянием неучтенных факторов и не зависящую от признака-фактора, положенного в основание группировки.  исчисляется по формуле:

	 	
Средняя из внутригрупповых дисперсий 

	 	
Общая дисперсия равна сумме средней из внутригрупповых и межгрупповой дисперсий:

	 	
Соотношение (14) называют правилом сложения дисперсий. 

Используется также показатель, представляющий собой долю межгрупповой дисперсии в общей дисперсии, который носит название эмпирического коэффициента детерминации :

	 	

Коэффициент  показывает долю (удельный вес) общей вариации изучаемого признака, обусловленную вариацией группировочного признака. Корень из эмпирического коэффициента детерминации называется эмпирическим корреляционным отношением. 

4. ИЗУЧЕНИЕ  СВЯЗИ  МЕЖДУ  ПРИЗНАКАМИ
Связи между признаками классифицируются по степени тесноты, направлению и аналитическому выражению связи.
По степени тесноты различают слабую, умеренную, заметную и сильную связь, по направлению выделяют прямую и обратную связь, по аналитическому выражению – линейные и нелинейные связи.
Для выявления наличия связи, ее характера и направления в статистике используются методы приведения параллельных данных, аналитических группировок, графический и корреляции.
4.1. Парный корреляционно-регрессионный анализ
Корреляционный анализ служит для количественного определения тесноты связи между признаками.
Регрессионный анализ заключается в определении аналитического выражения связи, в котором изменение результативного признака обусловлено влиянием одного или нескольких независимых факторов.
Уравнения регрессии могут иметь вид:
уравнения прямой –                                             
		y = a0 + a1x;	 
уравнения параболы –                                          
		y = a0 + a1x + a2x2;	
уравнения параболы третьего порядка            
		y = a0 + a1x + a2x2 + a3x3;	
уравнения гиперболы –                                       

		;	
уравнения показательной функции –                 

		;	
уравнения полулогарифмической функции –   

		;	
уравнения степенной функции –                        

.	


Оценка параметров регрессии (а0, а1, а2,…) осуществляется методом наименьших квадратов, суть которого состоит в нахождении параметров модели, при которых сумма квадратов отклонений фактических значений (y) результативного признака от теоретических (), полученных по выборочному уравнению регрессии наименьшая, т. е. .
Для линейной зависимости это условие будет иметь вид:


Отсюда

		
где n – объем исследуемой совокупности.
Изменение тесноты и направления связи в случае линейной регрессии осуществляется с помощью линейного коэффициента корреляции, его можно вычислить по одной из формул:

	;	

	;	

	;	

[bookmark: ZEqnNum879362]	;	

[bookmark: ZEqnNum509739]	.	

4.1.1. Свойства коэффициента корреляции
1) 
;
2) 
если , то между изучаемыми признаками нет линейной зависимости, что не исключает наличия какой-либо зависимости;
3) 
если  = 1, то корреляционная зависимость функциональная;
4) 

если  > 0, то корреляция прямая, если  <  0, то корреляция обратная.
Уровень тесноты связи между признаками можно определить с помощью таблицы Чэддока (табл. 1).
Таблица 1
Уровни тесноты связи
	
Значение 
	0 – 0,1
	0,1 – 0,3
	0,3 – 0,5
	0,5 – 0,7
	0,7 – 0,9
	0,9 – 1

	  Уровень тесноты 
связи
	  Связь 
отсутствует
	Слабая
	Умеренная
	Заметная
	Тесная
	  Очень тесная


4.2. Изучение связи неколичественных признаков
Количественная оценка связей социальных явлений осуществляется на базе расчета и анализа целого ряда коэффициентов.
Для определения тесноты связи двух альтернативных признаков применяются коэффициенты ассоциации и контингенции. При исследовании связи числовой материал располагают в виде таблиц сопряженности: 
	а
	b
	a + b

	с
	d
	с + d

	а + с
	b+d
	a+b+c+d


Тогда коэффициенты определяются по формулам: 
ассоциации –  

	;	
контингенции – 

	.	
Коэффициент контингенции всегда меньше коэффициента ассоциации. Связь считается подтвержденной, если Ка > 0,5 или Кk > 0,3.
Когда каждый из качественных признаков состоит более чем из двух групп значений, для определения тесноты связи возможно применение коэффициентов взаимной сопряженности Пирсона и Чупрова, которые вычисляются по формулам:

[bookmark: ZEqnNum227918]	;	

[bookmark: ZEqnNum167007]	,	
где φ2 – показатель взаимной сопряженности, вычисляемый по формуле:

[bookmark: ZEqnNum624740]	;	
k1 и k2 – числа значений (групп) первого и второго признаков;
Таблица сопряженности в этом случае имеет вид:
	               Y
   X    
	I
	II
	III
	Всего

	I
	
	
	nху
	

	II
	
	
	
	nх

	III
	
	
	
	nх

	Итого
	nу
	nу
	ny
	n


Чем ближе величины Кч и Кп к 1, тем связь между признаками теснее.
При вычислении показателя взаимной сопряженности удобнее использовать формулу:

[bookmark: ZEqnNum973683]	.	

4.3. Непараметрические показатели связи. 
Ранговые коэффициенты связи
В анализе социально-экономических явлений часто приходится прибегать к различным условным оценкам, например, рангам, а взаимосвязь между отдельными признаками измерять с помощью непараметрических коэффициентов связи. Данные коэффициенты исчисляются при условии, что исследуемые приз-наки  подчиняются различным законам распределения.
Ранг – это порядковый номер значений признака, расположенных в порядке возрастания или убывания их величин. Если значения признака имеют одинаковую количественную оценку, то ранг всех этих значений принимается равным средней арифметической от соответствующих номеров мест, которые определяют. Данные ранги называются связными.
Среди непараметрических методов оценки тесноты связи наибольшее значение имеют ранговые коэффициенты Спирмена (ρ) и Кендалла (τ). Эти коэффициенты могут быть использованы для определения тесноты связей как между количественными, так и между качественными признаками при условии, если их значения упорядочить или проранжировать по степени убывания или возрастания признака.
Коэффициент корреляции рангов (коэффициент Спирмена) рассчитывается по формулам:
для случая, когда нет связных рангов –

[bookmark: ZEqnNum307336]	,	
где di2 – квадрат разности рангов;
n – число наблюдений (число пар рангов);
когда совокупность содержит связные ранги –

	,	

где ;
tj – число одинаковых рангов в j-м ряду.
Коэффициент Спирмена принимает любые значения в интервале [–1; 1]. 
Расчет рангового коэффициента Кендалла осуществляется по формулам
когда нет связных рангов –

[bookmark: ZEqnNum322739]	;	
когда есть связные ранги –

	,	
где n – число наблюдений; 
S – сумма разностей между числом последовательностей и числом инверсий по второму признаку;

	.	
Расчет коэффициента S выполняется в следующей последовательности:
1)	значения X ранжируются в порядке возрастания или убывания;
2)	значения Y располагаются в порядке, соответствующем значениям X;
3)	для каждого ранга Y определяется число следующих за ним значений рангов, превышающих его величину. Суммируя таким образом числа, определяют величину Р как меру соответствия последовательностей рангов по X и Y и учитывают со знаком (+); 
4)	для каждого ранга Y определяется число следующих за ним рангов, меньших его величины. Суммарная величина обозначается через Q и фиксируется со знаком (–);

5)	определяется сумма баллов по всем членам ряда, т. е. .
Как правило, коэффициент Кендалла меньше коэффициента Спирмена. Связь между признаками можно признать статистически значимой, если значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена и Кендалла больше 0,5.
5. СТАТИСТИКА ФИНАНСОВ

5.1. Предмет и задачи статистики финансов.

Финансы — это система денежных отношений, выражающих формирование и использование денежных средств в процессе их кругооборота. Финансы являются важнейшей составной частью рыночных отношений и одновременно основным инструментом реализации государственной политики в экономике. Финансы — неотъемлемый элемент общественного воспроизводства на всех уровнях хозяйствования — от первичного хозяйствующего субъекта до системы управления национальной экономикой. Рассматриваемая система охватывает процесс распределения и перераспределения стоимости валового внутреннего продукта, национального дохода и части национального богатства в связи с формированием денежных доходов и накоплений у субъектов хозяйствования и государства и использованием их на воспроизводство, стимулирование занятых и инвесторов, удовлетворение социальных потребностей общества.
Если рассматривать финансы с позиции макроэкономики, то можно говорить о финансовой системе, включающей две органически связанные между собой подсистемы:
· финансы хозяйствующих субъектов;
· общегосударственные финансы.
Финансы хозяйствующих субъектов охватывают денежные отношения отдельных субъектов с другими субъектами — их партнерами и государством, учредителями, трудовым коллективом.
Внутри самих предприятий (организаций) финансовые отношения возникают прежде всего в процессе образования доходов, формирования и использования целевых фондов внутрихозяйственного назначения для удовлетворения потребностей производственного и потребительского назначения.
Между предприятиями-резидентами и нерезидентами происходит движение финансовых ресурсов. Финансовые отношения складываются при вложении средств в акции и облигации других предприятий и получении по ним дивидендов и процентов, движении экспортно-валютной выручки, уплате или получении штрафов в случае нарушения договорных обязательств, участии в распределении прибыли от кооперации производственных процессов и т. д.
Финансовые отношения с банками связаны главным образом с получением и погашением банковских ссуд, уплатой процентов по ним и предоставлением банками за определенную плату во временное пользование свободных денежных средств. Со страховыми компаниями финансовые отношения складываются при образовании и использовании различных страховых фондов.
 Финансово-денежные отношения предприятий (организаций) с государством возникают в связи с формированием и использованием бюджетных и внебюджетных фондов и выражаются в форме платежей в бюджет и внебюджетные фонды различных уровней.
Кроме того, предприятия (организации) вступают в определенные финансовые отношения в пределах внутриотраслевого перераспределения Финансовых ресурсов, т. е. так называемые «вертикальные» взаимосвязи.
В самостоятельный блок в рамках хозяйствующих субъектов включается деятельность учреждений, занимающихся финансовым посредничеством.
Общегосударственные финансы охватывают бюджеты федеральный, территориальный, муниципальный), государственную кредитную систему, систему государственного страхования, пенсионный фонд, внебюджетные и другие фонды, контролируемые государством.
Предметом изучения статистики финансов предприятий является количественная характеристика их финансово-денежных отношений с учетом их качественных особенностей, обусловленных образованием, распределением и использованием финансовых ресурсов, выполнением обязательств хозяйствующих субъектов друг перед другом, перед финансово-банковской системой и государством.
Основными задачами статистики финансов предприятий (организаций) являются:
1. изучение состояния и развития финансово-денежных отношений хозяйствующих субъектов;
2. анализ объема и структуры источников формирования финансовых ресурсов;
3. определение направлений использования денежных средств;
4. анализ уровня и динамики прибыли, рентабельности (доходности) предприятия (организации);
5. оценка финансовой устойчивости и состояния платежеспособности;
6. оценка выполнения хозяйствующими субъектами финансово-кредитных обязательств.
В статистике финансов предприятий (организаций) применяется система показателей, отражающих финансовое положение хозяйствующих субъектов, поступление, распределение и характер использования денежных средств, размеры и структуру задолженности, в том числе просроченной, и др. При статистическом изучении основных закономерностей финансового состояния предприятий (организаций) широко используются методы группировок, структурного анализа, регрессионного и корреляционного анализа, рядов динамики, индексный метод и др. •

5.2. Статистическое изучение источников формирования и направлений использования финансовых ресурсов

Финансовые ресурсы — это денежные средства (собственные и привлеченные) хозяйствующих субъектов, находящиеся в их распоряжении и предназначенные для выполнения финансовых обязательств и осуществления затрат для производства.
Объем и состав финансовых ресурсов непосредственно связаны с уровнем развития предприятия и его эффективностью. Чем успешнее деятельность предприятия, тем выше размеры его денежных доходов. Первоначальное формирование финансовых ресурсов происходит в момент учреждения предприятия (организации), когда образуется уставный фонд. Его источниками в зависимости от организационно-правовых форм хозяйствования выступают: акционерный капитал, паевые взносы членов кооперативов, отраслевые финансовые ресурсы (в условиях функционирования ведомственно-отраслевых структур), долгосрочный кредит, бюджетные средства.
На действующих предприятиях в условиях рыночной экономики важнейшими источниками формирования финансовых ресурсов являются прибыль от реализованной продукции, выполненных работ и оказанных услуг, амортизационные отчисления, поступления, мобилизуемые на финансовом рынке (продажа акций, облигаций и других ценных бумаг), дивиденды и проценты по ценным бумагам других эмитентов, венчурный капитал (рисковые инвестиции, производимые в новых сферах деятельности, связанные с большим риском, в расчете на быструю окупаемость вложенных средств), краткосрочные и долгосрочные кредиты, займы, доходы от продажи имущества, бюджетные ассигнования, страховые возмещения и т. д. Немаловажным источником финансовых средств является привлечение на акционерной основе или на долевых началах денежных ресурсов других предприятий и организаций.
Для осуществления внешнеэкономической деятельности у предприятий формируется валютный фонд, объем которого определяется валютной выручкой от посреднических и банковских операций, реализацией экспорта товаров, услуг, валютных средств, прибылью и валютными поступлениями на благотворительные цели.
 Прибыль — экономическая категория, комплексно отражающая хозяйственную деятельность предприятия в форме денежных накоплений. Прибыль, характеризующая конечные результаты торгово-производственного  процесса, является основным показателем финансового состояния Предприятия. В статистике финансов предприятий (организаций) рассчитываются следующие показатели прибыли: прибыль балансовая, прибыль от реализации продукции (работ, услуг), валовая и чистая прибыль. 
 Прибыль балансовая — это финансовые результаты от реализации продукции (работ, услуг), основных средств и другого имущества хозяйствующих субъектов, а также доходы за вычетом убытков от внереализационных операций.
Внереализационные доходы включают:
1. дивиденды и доходы по акциям и другим ценным бумагам, принадлежащим предприятию (организации);
2. поступления от сдачи имущества в аренду;
3. доходы от долевого участия в деятельности других предприятий;
4. доходы по операциям в иностранной валюте и положительные разницы курсов по валютным счетам;
5. прибыль, выявленная в отчетном году от операций прошлых лет;
6. пени, штрафы, неустойки и другие виды санкций за нарушение обязательств и условий, присужденные или признанные должником;
7. прочие доходы, не связанные с производством и реализацией товаров и услуг.
К внереализационным расходам (убыткам) относятся:
1. убытки от содержания законсервированных объектов и мощностей; 
2. стоимостной ущерб от уценки готовой продукции и производственных запасов;
3. некомпенсируемые затраты, связанные с ликвидацией последствий от стихийных бедствий или их предотвращением; арбитражные и судебные издержки;
4. экономические санкции, включая санкции за невыполнение обязательств по поставкам;
5. отрицательные курсовые разницы по операциям с иностранной валютой.
Прибыль от реализации продукции рассчитывается как разность между выручкой от ее продажи (за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов, для экспортной выручки — экспортных тарифов и спецналога) и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции. Выручка от реализации продукции (выполнения работ, услуг) определяется: при расчетах наличными деньгами — при их поступлении в кассу, при безналичных расходах — по мере поступления денежных средств на счета в учреждениях банков или предъявления заказчику (покупателю) расчетных документов на оплату.
Валовая прибыль в отличие от балансовой прибыли в составе внереализационных доходов и убытков учитывает уплаченные штрафы и пени (за исключением суммы штрафов и пени, перечисленных в бюджет и внебюджетные фонды). Это связано с тем, что согласно Закону о налогообложении предприятий объектом налогообложения является также и валовая прибыль. При распределении прибыли в первую очередь производятся платежи в бюджет и внебюджетные фонды в виде различных налогов и сборов.
Налог — это обязательные платежи, которые согласно законодательным актам в обязательном порядке подлежат уплате в установленные сроки и в определенных объемах. Основными налогами, взимаемыми с предприятий (организаций) в бюджет, являются: налог на прибыль (доход), Диалог на имущество, налог на добавленную стоимость (НДС), акцизы, плата за пользование природными ресурсами, в том числе за выбросы (сбросы) загрязняющих веществ в окружающую среду, земельный налог (плата за землю), экспортно-импортные таможенные пошлины, спецналог, подоходный налог, транспортный налог и прочие налоги. 
 Страховые взносы в государственные внебюджетные фонды — это отчисления в пенсионный фонд, фонд занятости населения, фонды социального и медицинского страхования, дорожный фонд. Кроме того, согласно установленным законодательным актам для предприятий (организаций) являются общеобязательными сборы и налоги, перечисляемые в 'бюджет районов, поселков и городов, в частности, сбор на право торговли, налог на рекламу, сбор на парковку автотранспорта, налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы и т. д. Таким образом, налоги, сборы и страховые взносы, уплачиваемые предприятиями, обеспечивают наполнение доходной части федерального, муниципального и местного бюджетов.
 Прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других платежей в бюджет, Централизованные фонды и резервы вышестоящей организации, является чистой прибылью. 
 Предприятия определяют направления, объемы и характер использования чистой прибыли. На крупных и средних предприятиях, как правило формируются фонды развития производства, фонд накопления, фонд Социального развития и фонд материального поощрения. Нередко создают резервный (рисковой) фонд, в размере не менее 15% от объема уставного фонда. 
У предприятий с иностранными инвестициями после уплаты взносов в соответствующие фонды оставшаяся часть прибыли подлежит распределению между учредителями — российскими и иностранными. После уплаты налога на доходы в распоряжении каждого участника остается чистый доход.

5.3. Показатели рентабельности и деловой активности, анализ финансовой устойчивости

Наряду с абсолютным показателем объема прибыли в финансовой статистике широко применяется относительный показатель — рентабельность, который в общем виде характеризует прибыльность работы предприятия. Этот показатель представляет собой своего рода обобщение различных качественных и количественных показателей, таких как рост объема производства и производительности, снижение себестоимости и др. Различают три показателя рентабельности: общая рентабельность, рентабельность реализованной продукции, рентабельность капитала.

Общая рентабельность определяется по формуле:

                                              П6
	po = ------ ioo%,	(40)
Ф
где     П6 — общая сумма балансовой прибыли;
Ф — среднегодовая стоимость основных производственных средств, основной капитал, нематериальных активов и материальных оборотных средств. 
Показатель рентабельности реализованной продукции отражает эффективность текущих затрат (в отличие от показателя общей рентабельности, характеризующего эффективность авансированного капитала) и исчисляется как отношение прибыли от реализации продукции к полно себестоимости реализованной продукции:

              Прп
Р рп = ---------- 100%,			(41)
             С
где     Прп — прибыль от реализации продукции;
С  — полная себестоимость реализованной продукции.
На объем прибыли и показатель рентабельности продукции влияет целый ряд факторов: изменение себестоимости, объема реализованной продукции, цен, структурные сдвиги в ассортименте продукции (товаров) и др. Исходным для анализа рентабельности продукции, наряду с ценами, является показатель себестоимости продукции. Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых за рассматриваемый период в процессе производства или обращения сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов (в размере амортизационных списаний), трудовых ресурсов (в размере оплаты труда), а также других затрат на ее производство и реализацию.
Рентабельность продукции обусловлена рентабельностью конкретного вида продукции, а последняя зависит от цен на сырье, от качества продукции, производительности труда и т.д. Общая рентабельность зависит не только от этих факторов, но и от эффективности использования производственного аппарата, результатов неосновной деятельности. Следовательно, показатель рентабельности реализованной продукции детализирует общий показатель рентабельности как соотношения балансовой прибыли и стоимости нефинансовых активов.

5.4. Деловая активность.

Финансовая статистика предприятий (организаций) изучает состояние, динамику основного и оборотного капитала, эффективность его использования, а также обеспеченность запасами товарно-материальных ценностей в целом, по группам и источникам образования.
Деловая активность предприятия (организации) в финансовом отношении определяется с помощью показателя общей оборачиваемости капитала, который определяется по формуле:
В
Ок= ---------,	(42)
К
где     В  – выручка от реализации продукции; 
К – капитал предприятия (организации): основной капитал, материальные оборотные средства, нематериальные активы, фонды обращения. 
Этот показатель характеризует скорость движения оборотных средств предприятий и организаций в процессе воспроизводства. Он рассчитывается по следующим формулам:  

[image: ]					(43)
где Ко — коэффициент оборачиваемости, который показывает число оборотов, совершаемых оборотными средствами за рассматриваемый период;
Од — длительность одного оборота в днях;
Ср.п — себестоимость реализуемой продукции;
Со — средний остаток оборотных средств, участвующих в обороте;
Д — число дней в рассматриваемом периоде.
Оборачиваемость оборотных средств исчисляется как в целом, так и по отдельным элементам (материальным запасам, незавершенному производству, готовой продукции, расходам будущих периодов). Это позволяет выявить, на какой стадии кругооборота оборотных средств происходит ускорение или замедление общей оборачиваемости.
Общая оборачиваемость капитала может увеличиваться в результате не только ускорения кругооборота имущества предприятия (организации), но и относительного уменьшения капитала в анализируемом периоде, роста цен из-за инфляции. 
 В условиях рыночной экономики важное значение имеет анализ финансовой устойчивости предприятия (организации). Под финансовой устойчивостью понимается способность хозяйствующего субъекта своевременно из собственных средств возмещать затраты, вложенные в основной и оборотный капитал, нематериальные активы, и расплачиваться по своим обязательствам, т. е. быть платежеспособным. Для оценки изменения устойчивости положения хозяйствующего субъекта применяются коэффициент автономии, коэффициент соотношения заемных и собственных средств, коэффициент маневренности, коэффициент ликвидности и др.
Коэффициент автономии показывает степень независимости финансового состояния предприятия от заемных источников. Он определяется по формуле:
Сс
Ка= -------	(44)
Sс
где     Сс. — собственные средства;
Sс  — сумма всех источников финансовых ресурсов.
Рост коэффициента автономии свидетельствует об уменьшении финансовых затруднений в будущем и увеличении собственных резервов для погашения финансовых обязательств предприятия (организации). Исходя из практического опыта, если Ка > 0,6, то хозяйствующий субъект в состоянии все платежи произвести за счет прежде всего собственных средств.
Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (коэффициент финансовой устойчивости) используется в том случае, если необходимо определить, может ли предприятие (организация) привлекать в хозяйственный оборот чужие источники (заемные средства). Коэффициент устойчивости определяется по формуле:
Кз
Куст=-----------	(45)
Сс

где     Кз — кредиторская задолженность и другие заемные средства (без кредитов банков и займов). 
Оптимальным считается вариант, если Куст = 1. Если Куст > 1, то собственных средств явно недостаточно для покрытия чужих средств.
Коэффициент маневренности отражает, в какой степени предприятие способно маневрировать собственными средствами в мобильной форме. Этот коэффициент рассчитывается по формуле:
Сс+ДКЗ-Осв
Км= ------------------------ ,	(46)
Сс
где    ДКЗ — долгосрочные кредиты и займы;
Осв — основные средства и иные внеоборотные активы
(нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, расчеты с учредителями и прочие внеоборотные активы). Рост коэффициента маневренности в динамике означает, что финансовое состояние хозяйствующего субъекта стабильно.
Для прогнозирования платежеспособности предприятия (организации) с учетом своевременных расчетов с дебиторами определяется коэффициент общей ликвидности:
Д са
Кликв = ------------	(47)
КЗ
где    Дса — денежные средства, вложения в ценные бумаги, запасы товарно-материальных ценностей, дебиторская задолженность; 
КЗ — краткосрочная задолженность.     
Снижение коэффициента ликвидности означает, что даже при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами платежеспособность предприятия (организации) ухудшилась.
В дополнение к коэффициенту ликвидности обычно рассчитывается коэффициент абсолютной ликвидности:
Анл
Ка/ликв=-----------,	(48)
КЗ
где    Анл — наиболее ликвидные активы денежные наличные средства, в пути, на счетах и краткосрочные финансовые вложения, например в ценные бумаги). 
Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности способно предприятие погасить в ближайшее время.
Отметим, что к характеристике финансового положения предприятия (организации) относится и соблюдение условий валютной самоокупаемости. Положительное сальдо поступлений и расхода валюты означает, что у хозяйствующего субъекта имеются потенциальные возможности для увеличения объема валютного фонда. Валютную устойчивость отражает коэффициент валютной самоокупаемости, который рассчитывается как отношение величины поступлений иностранной валюты к ее израсходованной сумме.
Финансовое положение предприятия (организации) характеризуется размерами и структурой дебиторской и кредиторской задолженности.
Дебиторская задолженность — задолженность по расчетам с покупателями за товары, работы и услуги, с бюджетом, с дочерними предприятиями и с другими дебиторами (например, задолженность подотчетных лиц, авансы, выданные поставщикам и подрядчикам). 
Кредиторская задолженность — задолженность по расчетам с кредиторами за товары, работы и услуги, с дочерними предприятиями, с рабочими и служащими по оплате труда, с бюджетными и внебюджетными фондами, с подрядчиками и поставщиками за поступившие материальные ценности и с другими кредиторами. Систематическое превышение кредиторской задолженности над дебиторской означает, что предприятие (организация) неплатежеспособно.
При превышении дебиторской задолженности над кредиторской следует привлекать дополнительные денежные средства, поэтому из общей суммы дебиторской и кредиторской задолженности отдельно учитывается задолженность свыше 3 месяцев. Из общей задолженности покупателей указывается задолженность по векселям полученным и задолженность государственных заказчиков по оплате за поставленную продукцию, направления кредиторской задолженности: поставщикам за товары (работы, услуги), бюджету (в том числе федеральному) и т. д..
При проведении статистического анализа дебиторской и кредиторской  задолженностей рассчитываются коэффициент оборачиваемости дебиторской (кредиторской) задолженности и коэффициент среднего срока одного оборота. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности определяется по формуле:
В
Ко/дз= -----------,	(49)
          Д3 (КЗ).
где     В  — выручка от реализации;
ДЗ (КЗ) — дебиторская (кредиторская) задолженность (средняя за рассматриваемый период).
Снижение коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности означает ухудшение состояния расчетов с покупателями.
Увеличение коэффициента оборачиваемости кредиторской задолженности свидетельствует об ускорении погашения задолженности хозяйствующим субъектом (то же самое означает, если уменьшается период погашения кредиторской задолженности).
Коэффициент среднего срока одного оборота (среднего периода погашения дебиторской задолженности) определяется как отношение календарных дней периода к коэффициенту оборачиваемости дебиторской задолженности. Сокращение времени погашения дебиторской задолженности свидетельствует о положительных тенденциях в финансовом состоянии предприятия (организации).

6. СИСТЕМА НАЦИОНАЛЬНЫХ СЧЕТОВ.

Система национальных счетов (СНС) – это система взаимосвязанных статистических показателей и классификаций, представленная в виде определенного набора счетов и таблиц, характеризующих результаты макроэкономической деятельности в странах с рыночной экономикой.
Макроэкономические показатели СНС охватывают деятельность всех институциональных единиц на различных стадиях воспроизводственного процесса: производства продуктов и услуг; образования, распределения, перераспределения и конечного использования Доходов (в счетах потоков); использования валового сбережения на накопление различных активов (в счетах накопления); внешнеэкономических связей (в счетах «остального мира») и на других стадиях экономической деятельности.
Границы производства определяются в СНС как деятельность единиц-резидентов национальной экономики по производству товаров и услуг. Производственная деятельность охватывает предприятия, производящие рыночные и нерыночные   товары и услуги. Рыночные товары и услуги включают все товары и услуги, реализуемые на рынке по экономически значимым ценам, то есть по ценам, складывающимся под влиянием спроса и предложения и, в свою очередь, влияющих на них. Товары и услуги, финансируемые полностью или в значительной степени за счет государственного бюджета, внебюджетных фондов, средств предприятий и некоммерческих организаций, относятся к нерыночным товарам и услугам. Они реализуются бесплатно или по ценам, не имеющим экономического значения и не оказывающим значительного влияния на спрос.
В границы производства также включается производственная деятельность домашних хозяйств. Она охватывает производство всех продуктов независимо от того, проданы они или нет, включая сельскохозяйственную продукцию, полученную в личных подсобных хозяйствах, строительство собственными силами и различные услуги, в том числе торговые, посреднические. Услуги, произведенные домашними хозяйствами для собственного потребления (домашние услуги) не включаются в границы производства, кроме условно исчисленных доходов от проживания в собственных жилищах и услуги, оказываемые наемной оплачиваемой домашней прислугой. Производственная деятельность должна включать также скрытые, не учитываемые в обычном порядке, экономические операции, в том числе незаконные. Методология их определения осваивается, расчеты ведутся на основании  косвенных данных и экспертных оценок.
Институциональными единицами являются хозяйствующие субъекты, которые могут от своего имени владеть активами, принимать обязательства, осуществлять экономическую деятельность и операции с другими единицами. (Институциональными единицами являются хозяйствующие субъекты, обладающие полномочиями осуществлять экономическую деятельность.) Институциональными единицами могут быть юридические и физические лица (или их группы) в виде домашних хозяйств.
 В СНС применяется группировка по секторам и отраслям экономики.
 Сектор экономики представляет собой совокупность институциональных единиц, имеющих сходные цели, однородных с точки зрения выполняемых функций и источников финансирования, что обуславливает их сходное экономическое поведение.
Институциональные единицы классифицируют по  следующим секторам национальной экономики:
-нефинансовые корпорации – структуры, занятые производством товаров и услуг, за исключением финансовых услуг (предприятия, корпорации и квазикорпорации);
-финансовые корпорации (банки, страховые компании, инвестиционные фонды), выполняющие функцию финансового посредничества;
-государственные учреждения, функциями которых являются перераспределение доходов и богатства, предоставление нерыночных услуг (выплата пенсий, стипендий, субсидий и пр.);
-домашние хозяйства (мелкие фермы, небольшие магазины, рестораны, мастерские и др., а также лица свободных профессий: художники, писатели и др., собственники жилья, в котором они сами проживают, платная наемная прислуга);
-некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства (НООДХ) (общественные, политические, профсоюзные организации), оказывающие нерыночные услуги членам этих организаций;
-внешнеэкономические связи («остальной мир») – это зарубежные резиденты в той части, в которой они взаимодействуют с резидентами национальной экономики.
Отрасль определяется как совокупность  предприятий (заведений) или подразделений, расположенных в одном месте, занимающихся одним видом производственной деятельности или в которых на долю основной деятельности приходится большая часть выпуска. 
К отраслям производящим товары относятся: промышленность, сельское  и лесное хозяйство, строительство, прочие отрасли производственной сферы. Остальные отрасли отнесены к отраслям, оказывающим услуги.
При расчете основных показателей СНС и межотраслевого баланса применяются следующие виды цен:
· основные;
· рыночные – цена производителя и цена покупателя;
· факторные.
Основная цена – это цена, получаемая производителем за реализуемую единицу продукта или услуги без налога на продукты, но с включением субсидий на продукты.
Рыночная цена производителя – это цена, получаемая производителем за реализуемую единицу продукта или услуги, включающая налоги на продукты (кроме НДС и налогов на импорт) и исключающая субсидии на продукты.
Рыночная цена покупателя – цена, уплаченная покупателем за продукты и услуги, включающая все чистые налоги на продукты и торгово-транспортную наценку.
Факторная цена применяется в межотраслевом балансе и отражает стоимость использования для производства продукции или услуг основных факторов производства; ее можно представить как сумму трех элементов: промышленное потребление, оплата труду и прибыль.
Полученные показатели по секторам экономики обобщаются по всей экономике. Наиболее важные показатели, относящиеся к экономике в целом, называются агрегатами. К ним относятся  валовой внутренний продукт (ВВП), национальный доход (НД), национальное богатство (НБ).
Валовой внутренний продукт (ВВП) – важнейший показатель СНС, характеризующий стоимость конечных товаров и услуг в ценах конечного потребителя (в рыночных ценах), произведенных на территории данной страны за тот или иной промежуток времени, за вычетом стоимости их промежуточного потребления. ВВП используется для характеристики результатов производства, уровня экономического развития, темпов экономического роста и др.
Конечный продукт – это товары и услуги, которые покупаются потребителями для конечного использования, а не для перепродажи или переработки. Конечный продукт – показатель объема общественного производства в течение года за вычетом из него потребленного сырья и материалов. Основные элементы стоимости конечного продукта: национальный доход, амортизационные отчисления и чистый экспорт.
Валовой национальный доход (ВНД) является суммой первичных доходов (включая доход от собственности), полученных резидентами данной страны в связи с их участием в производстве ВВП данной страны и ВВП остальных стран мира. ВНД отличается от ВВП на сальдо первичных доходов, полученных резидентами данной страны из сектора «остального мира».
Национальное богатство (НБ) – это объем в денежной форме чистого капитала всех хозяйствующих субъектов, который равен сумме всех активов страны (нефинансовых и финансовых) за вычетом финансовых обязательств.
Регистрации экономических операций (между резидентами данной страны и резидентами «остального мира»), осуществляемых институциональными единицами, используются для составления счета. Счет представляет собой балансовую таблицу, состоящую из двух частей: ресурсы и использование. Любая операция регистрируется в этой таблице дважды: один раз в графе «Ресурсы», другой – в графе «Использование», а балансирующая (результативная) статья становится затем исходной статьей следующего счета. Сумма записей правой части всегда равна сумме записей левой части.
В СНС  используются следующие счета: счет производства, счет образования доходов, счет первичного распределения доходов,  вторичный счет распределения доходов (в денежной форме), счет использования располагаемого дохода, счет операций с капиталом и другие.
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Выпуск (валовой выпуск) – это стоимость всех произведенных товаров и услуг в рассматриваемом периоде, имеющих рыночный и нерыночный характер (стоимость товаров и услуг, израсходованных в процессе производства не исключается, т.е. содержит повторный счет).
Промежуточное потребление – это стоимость товаров и услуг, израсходованных в процессе  производства: сырье, материалы, топливо, энергия, инструменты, платежи за услуги рекламных агентств, юридических консультаций, платежи за аренду помещений, оборудования. Потребление основного капитала (основных фондов) в промежуточное потребление не относится.
Валовая добавленная стоимость (ВДС) – это показатель результатов экономической деятельности отдельных хозяйствующих субъектов, отраслей и секторов экономики, представляющий собой разность между валовым выпуском товаров, услуг и промежуточным потреблением. В  широком смысле сумма ВДС всех секторов или отраслей экономики равна ВВП. 

2. Счет образования доходов  показывает распределение ВДС на составляющие элементы, которые приведены на левой стороне счета:




	Использование
	Ресурсы

	2. Оплата труда наемных работников
	1. Валовая добавленная стоимость

	3.Налоги на производство и импорт (налоги на продукты, другие налоги на производство)
	

	4. Субсидии на производство и импорт (-) (субсидии на продукты, другие субсидии на производство)
	

	5. Валовая прибыль/валовой смешанный доход (1-2-3+4)
	

	Итого использовано
	Всего ресурсов


Оплата труда – это  вознаграждение в денежной и натуральной форме, которое должно быть выплачено работодателем наемному работнику за работу, выполненную за отчетный период. Она складывается из заработной платы в денежной и натуральной форме,  отчислений на социальное страхование,  налогов на доходы и выплаты, фактически удерживаемые в административных интересах. Она включает выплаты как резидентам так и нерезидентам, принимавшим участие в производстве ВДС.
Другие налоги на производство, связанные с использованием факторов производства: плата за землю, плата за патенты, государственные пошлины и сборы, налог на недвижимость. Так как размер этих налогов не зависит от объема и рентабельности производства – налог на прибыль или иные доходы, получаемые институциональной единицей, не включаются.
Потребление основного капитала – сумма износа (морального и физического) основного капитала  и случайных повреждений.
Прибыль –  первичный доход корпораций, т.е. та часть добавленной стоимости, остающаяся у производителя после вычета расходов на оплату труда и уплатой налогов на производство и потребление основного капитала.
Валовая прибыль экономики – макроэкономический показатель, характеризующий превышение доходов над расходами.
Смешанный доход – это прибыль некорпорированных предприятий, включающая в себя оплату труда членов домашнего хозяйства, при этом элементы вознаграждения за работу не могут быть отделены от дохода владельца или предпринимателя, то есть смешанный доход отражает прибыль от предпринимательства (находящиеся в собственности мелкие фермы, мастерские, рестораны, магазины).
Платежи из государственного бюджета предприятиям, имеющие целью возместить убытки, возникающие вследствие политики цен, а также проводимые для оказания воздействия на уровень производства, называются субсидиями.

3.Счет распределения первичных доходов показывает  распределение  первичных доходов, полученных от производственной деятельности и от собственности между резидентами (институциональными единицами или секторами). 

	Использование
	Ресурсы

	6. Доходы от собственности, выплаченные «остальному миру»
	1. Валовая прибыль экономики/валовой смешанный доход

	7. Валовой национальный доход (сальдо первичных доходов)
(1+2+3+4-5)
	2.  Доходы от собственности, полученные от «остального мира»

	
	3.  Налоги на производство и импорт

	
	4. Субсидии на производство и импорт(-)

	
	5. Оплата труда наемных работников

	Всего ресурсов
	Итого ресурсов


На правой стороне показываются основные  виды полученных первичных доходов,  на  левой – выплаченные доходы от собственности. Балансирующая статья – сальдо первичных доходов.
Доходы от собственности – первичные доходы, получаемые  или выплачиваемые всеми институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых, нефинансовых активов (недра и др.), земли: проценты, дивиденды, рента, инвестиционные доходы от прямых зарубежных инвестиций. При этом арендная плата за жилые и нежилые помещения рассматривается как платежи за услуги, т.е. не включается.
Налоги на производство и импорт – первичные доход органов государственного управления, причем налоги на доходы  и  собственность  трактуются как перераспределительные платежи.
Оплата труда (в секторе первичного распределения доходов) – выплата зарплаты только резидентам данной страны, участвующим в производстве ВВП в стране и за рубежом.
Сальдо первичных доходов для всех секторов экономики образует важный агрегат СНС – национальный доход (НД). Если НД рассчитан до потребления основного капитала – то это валовой национальный доход (ВНД), а если после  – чистый национальный доход (ЧНД).

4. Вторичный счет распределения доходов – отражает преобразование сальдо первичных доходов секторов в их располагаемый доход в результате поступлений и передач текущих трансфертов.
	Использование
	Ресурсы

	3. Текущие трансферты, переданные «остальному миру»
	1. Сальдо первичных доходов

	4. Валовой национальный располагаемый доход (1+2-3)
	2. Текущие трансферты, полученные от «остального мира»

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Трансферты –  операция,  когда одна институциональная единица предоставляет товар, услугу или актив (финансовый и нефинансовый) другой единице, не получая взамен от нее возмещения в виде товара, услуги или актива.
Текущие трансферты  - текущие налоги на доходы, богатство, социальные пособия, добровольные взносы и подарки, штрафы и т.д.
Капитальные трансферты идут на финансирование капиталовложений.
Валовой национальный располагаемый доход – балансирующая статья этого счета. Представляет доход, которым располагает институциональная единица для конечного потребления. Отличается от ВНД на сальдо текущих перераспределительных платежей (текущих трансфертов), переданных за границу или полученных из-за границы.

5. Счет использования располагаемого дохода – показывает как домашние хозяйства, государственные учреждения, НООДХ распределяют свой располагаемый доход  между расходами на конечное потребление и сбережением.
	Использование
	Ресурсы

	2.Расходы на конечное потребление
	1.Валовой национальный располагаемый доход

	3.Сбережения(1-2)
	

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Расходы на конечное потребление складываются  из расходов на конечное потребление домашних хозяйств (потребительские товары и услуги во всех торговых предприятиях, городских рынках, уличной торговли, предприятиях бытового обслуживания, связи, гостиницах, платных учреждениях здравоохранения и образования и т.д.); государственных учреждений (все потребительские расходы и услуги за счет госбюджета), НООДХ (потребительские расходы и услуги общественных организаций, предоставляемые домашним хозяйствам бесплатно, сюда же относят бесплатные услуги оказываемые своим работникам предприятиями в области образования, здравоохранения, культуры).
Сбережения – балансирующая статья счета, то есть это прирост основных фондов, запасов материальных оборотных средств, ценностей и др. В результате сложения сбережений всех секторов экономки образуется еще один агрегат СНС – национальное сбережение (НС).

6. Счет операций с капиталом – показывает источники финансирования капитальных затрат и их использование на различные виды капитальных затрат.
	Использование
	Ресурсы

	4.Валовое накопление основного капитала
	1.Сбережение

	5.Прирост запасов материальных оборотных средств
	2.Капитальные трансферты, полученные от «остального мира» (+)

	6.Чистое приобретение ценностей
	3.Капитальные трансферты, переданные «остальному миру» (-)

	7.Покупка земли и прочих непроизведенных активов
	

	8 Чистое кредитование /чистое заимствование (1+2-3-4-5-6-7)
	

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Основной источник финансирования – сбережения.
 Капитальные трансферты – единовременные перераспределительные платежи, связанные с приобретением или выбытием активов, например, безвозмездное финансирование капвложений из госбюджета, передача капитала в результате приватизации, прощение задолженности за прошлые годы.
Валовое накопление основного капитала – стоимость построенных зданий, сооружений, приобретенных машин, оборудования, других объектов основных фондов.
Прирост запасов материальных оборотных средств (МОС) – прирост стоимости сырья, материалов, топлива, инструментов, незавершенного производства, готовой продукции и товаров для перепродажи.
Чистое приобретение ценностей – покупка ювелирных изделий, антиквариата, золота, драгоценных металлов и т.д., т.е. ценностей, способных сохранять свою стоимость длительное время.
Покупка земли и других непроизведенных активов включает кроме перечисленных, также нематериальные непроизведенные активы: патенты, лицензии, авторские права и т. д. 
Чистое кредитование/чистое заимствование – балансирующая статья счета, показывает объем финансовых ресурсов, передаваемых одним сектором экономики другим секторам в возмездной и возвратной формах для финансирования капитальных затрат. На уровне экономики в целом  показывает – какое количество ресурсов  страна предоставляет в распоряжение «остального мира» или «остальной мир» предоставляет стране.

Счет товаров и услуг является своеобразной сводной таблицей, но формируется самостоятельно на основе своих потоков статистической информации.
	Использование
	Ресурсы

	4.Промежуточное потребление 
	1.Выпуск в основных ценах

	5.Конечное потребление 
	2.Импорт товаров и услуг

	6.Валовое накопление 
	3.Субсидии на продукты (-)

	7.Экспорт товаров и услуг
	

	8.Статистическое расхождение
	

	Всего использовано
	Итого  ресурсов 



Как видно на одной стороне счета регистрируются все ресурсы товаров и услуг (выпуск и импорт), а на другой – отражается использование ресурсов на различные цели.
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