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1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

Методические указания предназначены для изучения теоретического материала и выполнения контрольных заданий по дисциплине «Мировая экономика».

Цель дисциплины «Мировая экономика» - познакомить слушателей с основными концепциями, реальной структурой и законами мировой экономики с последующим применением их в практической деятельности; раскрыть наиболее общие закономерности развития мирового хозяйства и национальных экономик, международного разделения труда (МРТ) и международной торговли; познакомить со спецификой внешней среды международного бизнеса.   

Объектом изучения дисциплины «Мировая экономика» является современное  мировое хозяйство, международные экономические отношения (МЭО, мирохозяйственных связей), международные экономические организации и интеграционные процессы как закономерный результат развития национальных экономик и мирового хозяйства в целом.  

Предметом изучения дисциплины «Мировая экономика» является тенденции, направления, динамика развития мирового хозяйства, инструменты современных международных экономических отношений, а также практических вопросов внешнеэкономической деятельности.

Дисциплина «Мировая экономика» – необходимая составляющая в подготовке современного экономиста. Изучение дисциплины ориентировано на формирование знаний и навыков, необходимых экономистам, работающим во всех подразделениях и службах предприятий, фирм и организаций, осуществляющих внешнеэкономическую деятельность, позволяющих оценить соответствие внешнеэкономической стратегии хозяйствующих субъектов современному уровню глобализации мирового хозяйства и выбрать адекватные управленческие решения.

Учебная дисциплина «Мировая экономика» входит в цикл общепрофессиональных дисциплин и логически связана с такими дисциплинами как «Экономическая теория», «Статистика», «Менеджмент».

Изучивший дисциплину студент должен:

1. знать основные тенденции развития мирового хозяйства, иметь представление об его ресурсном потенциале и отраслевой структуре;

2. иметь представление о формах проявления экономических законов в мировом хозяйстве,  в сфере международного разделения труда и мировых рынках (товаров, услуг, капитала);

3. иметь представление о методах и инструментах государственного регулирования внешней торговли, о формах и методах международного передвижения факторов производства, о мировой валютной системе и о формах и методах международных валютно-кредитных отношений;

4. иметь представление о иностранных инвестициях и деятельности транснациональных корпораций (ТНК);

5. иметь представление о теориях международной торговли;

6. иметь представление  о роли и месте Российской Федерации в мировом хозяйстве, а также проблемах и перспективах углубления интеграции России в международную экономическую и торговую систему.

В методических указаниях кратко изложен теоретический материал по изучаемой дисциплине, контрольные задания, вопросы для самопроверки.

Форма контроля по дисциплине «Мировая экономика» – экзамен.

2. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ К ИЗУЧЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ

2.1. Изучение дисциплины

Первым шагом к изучению дисциплины «Мировая экономика» является освоение понятия мировой экономики, ее предмета, задач и содержания, а также связи с другими экономическими дисциплинами.

Вторым этапом является освоение базовых понятий мировой экономики: международного разделения труда (МРТ), международных экономических отношений (МЭО), мирового хозяйства, международной торговли, международного движения факторов производства и международных валютно-кредитных отношений.

В процессе изучения дисциплины «Мировая экономика» студентам особое внимание необходимо обратить на усвоение следующих вопросов:

1. различия между национальной, международной и мировой экономиками;

2. структура и основные тенденции развития мирового хозяйства;

3. концептуальные отличия интеграции, интернационализации и глобализации;

4. наиболее крупные интеграционные группировки и международные экономические организации;

5. развитие теоретических основ международной торговли (от меркантилизма до международной конкурентоспособности наций);

6. методы регулирования международной торговли и органы регулирования международной торговли (ВТО);

7. сущность и формы вывоза капитала (иностранные инвестиции) и миграции;

8. валюта, ее котировка и курсы, а также понятие валютных рынков;

9. внешнеторговый баланс и его структура;

10. место России в мировой экономике и тенденции ее более глубокого включения в мирохозяйственные связи.

2.2. Содержание тем дисциплины

Изучение дисциплины «Мировая экономика» состоит из следующих тем:

1. Мировая экономика – введение в дисциплину;

2. Мировое хозяйство;

3. Международная торговля;

4. Международное движение факторов производства;

5. Международные валютно-расчетные (кредитные) отношения.

Содержание тем изучаемой дисциплины представлено в приложении 1.

Тема 1. Мировая экономика – введение в дисциплину

Предмет изучения дисциплины «Мировая экономика» - это отношения между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления жизненных благ.
Задачи изучения дисциплины «Мировая экономика»:

1. создание теоретической и методологической базы для правильного понимания закономерностей, процессов, проходящих как в мировом хозяйстве в целом, так и в его отдельных частях (странах и регионах);
2. выявление тенденций мирового экономического развития в целом, регионов и отдельных стран;
3. обобщение и использование имеющегося опыта для решения национальных и международных экономических проблем.
Место дисциплины «Мировая экономика» в системе экономических наук определяется тем, что изучение хозяйства происходит на 3-х уровнях и, исходя из этого, в экономической науке выделяют три направления изучения и взаимосвязи экономических дисциплин:

1. микроэкономика, в рамках которой исследуется поведение отдельных производителей и потребителей: анализ производственных и потребительских доходов и издержек, механизмы функционирования фирм, ценообразование, мотивация труда;

2. макроэкономика, которая занимается исследованием хозяйствования на уровне национальной экономики, объектом ее изучения выступает национальный продукт, общий уровень цен, инфляция, безработица и другие общие проблемы;

3. мировая экономика, которая исследует важнейшие формы международных экономических отношений, принципы их функционирования и регулирования: проблемы мировой торговли, валютной и кредитной систем, миграции капиталов, рабочей силы, международную экономическую интеграцию, экономические аспекты решения глобальных проблем.

Мировая экономика в широком смысле – это совокупность национальных хозяйств, связанных друг с другом системой международного разделения труда, разнообразных экономических связей.

Мировая экономика в узком смысле слова – это совокупность только тех частей национальных экономик, которые взаимодействуют с внешним миром.

Состав мировой экономики:

1. теории международной торговли, которые рассматривают закономерности реализации хозяйственных связей между двумя конкретными субъектами мировой экономики, т. е. микроэкономический анализ мировой экономики;

2. финансовые теории мировой экономики, которые изучают взаимодействие стран в области обмена товарами, услугами и факторами производства, а также регулирование международной торговли, т. е. макроэкономический анализ мировой экономики.

Структура мировой экономики:

1. механизм мировой экономики – система экономических инструментов, организационных мер и институтов, обеспечивающих осуществление мирохозяйственных связей;

2. субъекты мировой экономики – это национальные государства, международные организации, юридические и физические лица, осуществляющие внешнеэкономическую деятельность;

3. объекты изучения мировой экономики: 

· общие закономерности развития мирового хозяйства;
· процессы глобализации;
· национальные экономики с точки зрения их участия в международном разделении труда;
· транснациональные корпорации;
· валютно-финансовые и бюджетные средства государств, выделяемые для международной деятельности;
· мировая валютно-финансовая система и международные финансовые институты;
· международные экономические организации;
· международное хозяйственное законодательство;
· мировой рынок;
· региональная экономическая интеграция.
Базовые основы мировой экономики:

1. международное разделение труда (МРТ) - это специализация стран на производстве определенных видов товаров, для изготовления которых в стране имеются более дешевые ресурсы и предпочтительные условия в сравнении с другими странами;

2. международные экономические отношения (МЭО) – система мирохозяйственных связей между экономиками отдельных стран, соответствующими субъектами хозяйственной деятельности; сфера деятельности, основанная на МРТ.

Формы МРТ:

1. международная специализация производства (МСП) - это такая форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства и обобществления труда в мире происходит на основе процесса дифференциации национальных производств, выделения в самостоятельные технологические процессы, в отдельные отрасли и подотрасли изготовления  однородных продуктов труда;

2. международная кооперация производства (МКП) - процесс установления и развития производственных связей между фирмами разных стран на базе разделения труда и специализации производства.












Рис. 1. Формы международной специализации









Рис. 2. Формы международной кооперации

Предмет МЭО - это собственно МЭО, т.е. международные экономические связи между хозяйствующими субъектами различных стран, и также механизм реализации этих связей. Таким образом, систему международных экономических отношений образуют мирохозяйственный связи между странами.

Механизм МЭО – это система экономических инструментов, организационных мер, правовых норм, обеспечивающих осуществление международных экономических отношений.

Объекты МЭО -  товары и услуги, ресурсы, вовлекаемые в международный обмен. 

Субъекты МЭО - частные фирмы, отдельные предприниматели, корпорации, учреждения, международные организации.

Формы МЭО:

1. международная торговля;

2. международная специализация и кооперация;

3. международное движение капитала и рабочей силы;

4. обмен результатами научно-технической деятельности;

5. мирохозяйственные и международные экономические связи;

6. деятельность международных экономических организаций.

Тема 2. Мировое хозяйство

Мировое хозяйство – это сложившаяся совокупность национальных хозяйств всех стран мира, связанных между собой всемирными экономическими отношениями.

Сущность мирового хозяйства выражается в его целостности и устойчивости для достижения главной цели мирового хозяйства: удовлетворении спроса и человеческих потребностей.

Этапы формирования мирового хозяйства:

1. 16 в. - появление мирового хозяйства, когда в результате великих географических открытий международная торговля охватила все регионы земного шара;

2. вторая половина 19 в. - становление и расширение мирового хозяйства благодаря развитию транспорта; активно происходит перелив капитала и финансовых средств из одних стран в другие, создается первая валютная система; появились первые ТНК, которые усилили взаимодействие стран на основе процессов интернационализации и углубления МРТ;

3. конец 19 – начало 20 вв. – главный этап в формировании мирового хозяйства, совокупное развитие крупной машинной индустрии, транспорта и мирового рынка; отношения между государствами приобрели систематизированный характер;

4. 10-30-е гг. - кризисные явления; 1917 г. из мирохозяйственных связей оказалась исключенной Россия; перевод национальных экономик на военные рельсы; уничтожение огромных производственных и людских ресурсов; мировой экономический кризис («великая депрессия»; снижение роли экспорта товаров и капитала в мировом хозяйстве;

5. 50-60-е гг. - существенное изменение структуры мирового хозяйства (образование мирового социалистического хозяйства); сужение сферы глобального хозяйства (противостояние двух социальных систем; распад колониальных империй); интенсивный рост вывоза предпринимательского капитала в мировой капиталистической экономике; сближение уровней развития США и других промышленно развитых стран; появление трех центров соперничества: США - Японии - Западной Европы;

6. 70-80-е гг. - возросшая степень освоения географического пространства; отход от политики холодной войны;; расширение и углубление внешнеэкономических связей;

7. 90-е гг. - формирование международных (планетарных) производительных сил; усиление экономического взаимодействия и взаимозависимости; возрастание целостности мира (формирование близких западным государствам экономических и политических структур в восточноевропейских странах и России); активизация сотрудничества между странами, усиление единства их экономических и политических структур;

8. наше время - глубокая эволюция производительных сил и их интернационализация; целостная глобальная система, включающая 218 стран.

Структура мирового хозяйства изменяется во времени. До 1917 г. оно было капиталистическим, затем, после образования мировой социалистической системы, приобрело двуединую структуру (мировая капиталистическая и мировая социалистическая системы хозяйства). Сейчас мировое хозяйство рассматривается как единое, охватывающее все страны мира вне зависимости от уровня экономического развития или политического строя. Также мировое хозяйство можно рассматривать с точки зрения отраслевой структуры. Тогда в нем будут выделяться структурные единицы: промышленность, сельское хозяйство, транспорт, торговля.

Субъекты мирового хозяйства:

1. государства;

2. ТНК;

3. международные и региональные экономические организации.

Объекты мирового хозяйства:

1. производительные силы;

2. экономика стран, входящих в мировое хозяйство.

Основные тенденции появления современного мирового хозяйства:

1. создание мирового рынка;

2. появление МРТ;

3. организация международной инфраструктуры.

Современный этап развития мирового хозяйства является этапом интернационализации, под которой понимается процесс развития устойчивых экономических связей между странами, выход процесса воспроизводства за рамки национальных границ.

Формы интернационализации:

1. международная экономическая интеграция – это процесс экономического взаимодействия, приводящий к сближению хозяйственных механизмов и принимающий форму межгосударственных соглашений и регулируемый межгосударственными органами;

2. транснационализация – это процесс взаимопереплетения экономик разных стран вследствие того, что корпорации строят и приобретают предприятия в других странах, учреждают в них свои филиалы, работающие на ТНК в рамках специализации и кооперации.

Этапы интернационализации:

1. развитие производительных сил;

2. МРТ;

3. международное экономическое сотрудничество (интернационализация производства и капитала);

4. международная экономическая интеграция;

5. глобализация мирового хозяйства - это усиление взаимозависимости и взаимовлияния различных сфер и процессов мировой экономики, выражающееся в постепенном превращении мирового хозяйства в единый рынок товаров, услуг, капитала, рабочей силы и знаний.


В последние десятилетия из-за усиливающихся отрицательных моментов влияния мирового хозяйства на человечество, общество и природу большинство стран объединились для решения так называемых глобальных экономических проблем.

Глобальные экономические проблемы – это проблемы, проистекающие из взаимодействия человека и общества с природой.

Глобальные проблемы мирового хозяйства:

1. проблема бедности и отсталости, которая характерна для развивающихся стран;

2. проблема мира и демилитаризации (ядерная угроза, терроризм);

3. продовольственная проблема;

4. проблема природных ресурсов;

5. экологические проблемы;

6. демографическая проблема;

7. проблема устойчивого развития;

8. проблема развития человеческого потенциала;

9. проблема Мирового океана;

10. проблема освоения космоса.

Функционирование национальных экономик и всего мирового хозяйства базируется на экономических ресурсах.

Виды ресурсов мирового хозяйства:

1. природные ресурсы (энергетические, земельные, водные, лесные, биологические, минеральные, климатические, рекреационные);

2. население и трудовые ресурсы - это  количество, квалификация и стоимость рабочей силы;

3. капитальные ресурсы - это количество и стоимость капитала, который может быть пущен на финансирование промышленности;

4. предпринимательские ресурсы - это способность к эффективной организации взаимодействия остальных экономических ресурсов для осуществления хозяйственной деятельности;

5. научные (научно-технические, информационные знания) определяют возможности той или иной страны осуществлять НИОКР.

Все рассмотренные выше ресурсы образуют для каждой отрасли, страны, региона и т.п. потенциал: либо природно-ресурсный, либо экономический. Размер этих потенциалов показывает конкурентоспособность страны, возможность устоять и победить предприятиям, отраслям, странам, регионам и т.п. во взаимоусиливающихся неблагоприятных условиях.

Природно-ресурсный потенциал – это совокупность природных ресурсов, объектов, средообразующих факторов и условий (включая климатические, геологические, гидрологические и другие условия), которые могут быть использованы в процессе хозяйственной или иной деятельности
Экономический потенциал - совокупная способность экономики страны, ее отраслей, предприятий, хозяйств осуществлять производственно-экономическую деятельность, выпускать продукцию, товары, услуги, удовлетворять запросы населения, общественные потребности, обеспечивать развитие производства и потребления. Экономический потенциал страны определяется ее природными ресурсами, средствами производства, трудовым и научно-техническим потенциалом, накопленным национальным богатством. 


Как было указано выше, мировое хозяйство – это совокупность национальных экономик, т.е. стран. При этом наблюдается неравномерность экономического развития стран в мировом хозяйстве, так как страны отличаются друг от друга не только размерами территории, обладанием теми или иными природными ресурсами, количеством населения, проживающего на территории конкретной страны, но и социально-экономическому развитию, уровню экономического потенциала, размеру дохода на душу населения и т.д. На основе этого различные экономисты предлагают множество классификаций стран.

Классификация стран по уровню мирового развития:

1. по социально-экономическому развитию:

a. промышленно развитые страны с рыночной экономикой (25 государств). В них проживает 1,2 млрд. человек (23% всего населения мира). Они сосредоточивают около 70% мирового ВВП, и дают 70-75% мирового промышленного производства. ВВП на душу населения колеблется в этих странах от 10 до 25 тыс. долл. На них приходится около 70% мирового внешнеторгового оборота.

Промышленно развитые страны – главный производитель промышленной и сельскохозяйственной продукции.

Главная особенность развитых стран – относительно равномерное распределение доходов, а также относительно равномерное хозяйственное освоение территории. Для них свойственна социальная ориентированность экономики, в частности поддержка малообеспеченных слоев. Большие капиталовложения в науку (2-3% ВНП). Значительны расходы на охрану окружающей среды (3-4% ВНП).

В промышленно развитых странах происходит падение роли добывающих отраслей и одновременно наращивание производства в наукоемких отраслях.

Классификация промышленно-развитых стран по роли в мировой политике и экономике:

· семерка главных стран: США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Италия и Канада. Их лидерство определяется высоким уровнем производительности труда, успехами в развитии науки и техники;

· 14 стран, которые являются небольшими по размеру государствами, характеризующимися высоким уровнем социально-экономического развития (Австрия, Бельгия, Дания, Нидерланды, Швеция и др.). Они выступают связующим звеном в экономических и политических взаимоотношениях стран большой семерки;

· страны «переселенческого капитализма» (Австралия, ЮАР, Израиль);

b. развивающиеся страны Азии, Африки, Латинской Америки и Океании (или страны третьего мира) – это страны с колониальным прошлым, быстрым ростом численности населения, нищетой и неграмотностью. Им свойственны аграрная минерально-сырьевая специализация экономики и соответственно слабое развитие обрабатывающей промышленности, узость внутреннего рынка.

Классификация развивающихся стран по уровню развития и структуре производительных сил:

· наиболее развитые страны Латинской Америки (Аргентина, Бразилия, Венесуэла, Мексика, Уругвай и др.) и Азии (Сингапур, Южная Корея, Тайвань, Гонконг);

· нефтеэкспортирующие страны (Катар, Кувейт, Бахрейн, Саудовская Аравия, Ливия, ОАЭ, Ирак и др.). Их характерные признаки: высокий доход на душу населения, солидный природно-ресурсный потенциал развития, важная роль на рынке энергетического сырья и финансовых средств, выгодное экономико-географическое положение;

· страны со средним уровнем общеэкономического развития, средним размером ВВП на душу населения (около 1 тыс. долл.). Сюда входят Колумбия, Гватемала, Парагвай, Тунис и др.;

· страны с огромными территориями и населением, природно-ресурсным потенциалом и возможностями экономического развития (Индия, Пакистан и Индонезия). В эти государства идет большой приток внешних ресурсов в виде иностранных инвестиций. Особенностью данных стран является низкие величины производства и потребления на душу населения (ВВП на душу населения – около 300 долл.);

· наименее развитые страны мира (Афганистан, Бангладеш, Бенин, Сомали, Чад и др.). Некоторые из них не имеют выхода к морю и слабо связаны с внешним миром. В этих странах чрезвычайно низкий доход на душу населения (например, в Эфиопии – 120 долл.), повсеместно преобладают доиндустриальные формы труда, а в экономике господствующие позиции занимает сельское хозяйство. Именно эти страны составляют основу утвержденного ООН списка наименее развитых стран.

c. страны с переходной экономикой. После окончания Второй мировой войны страны Восточной Европы и России вступили на путь социалистических преобразований. За последние десятилетия в большинстве из них были осуществлены индустриализация и кооперирование сельского хозяйства. Их доля в мировом промышленном производстве в начале 90-х гг. превысила 10%. Однако, административно-командные методы управления хозяйством, медленное внедрение в производство достижений научно-технического прогресса привели к замедлению темпов экономического роста, роста производительности труда;

2. по уровню экономического потенциала:

a. развитые капиталистические страны (страны золотого миллиарда), которые объединяют 23 страны;

b. развивающиеся страны;

c. новые индустриальные страны (НИС) Это страны с высокой динамикой внутреннего развития и внешнеэкономической экспансии (расширение, распространение (границ влияния и прочее), стремлением к захвату новых территорий, колоний, рынков в других странах). Особенностью этих стран являются высокие темпы экономического роста, низкий уровень безработицы.

Настоящее время характеризуется все более тесными отношениями между странами в рамках мирового хозяйства.

Международное сотрудничество в современной мировой экономике охватывает комплексные формы внешнеэкономического взаимодействия национальных хозяйственных субъектов и транснациональных корпораций, выходящие за рамки традиционной внешней торговли. Международное сотрудничество основано на МРТ, в результате развития которого страны встали на путь взаимного сотрудничества, одной из основных форм которого является создание региональных экономических интеграционных организаций.

Международная экономическая интеграция – это процесс экономического взаимодействия, приводящий к сближению хозяйственных механизмов и принимающий форму межгосударственных соглашений и регулируемый межгосударственными органами.

Формы интеграционных группировок:

1. преференциальные соглашения (0 уровень) – между странами, подписавшими такое соглашение, торговля осуществляется по льготному режиму;

2. зоны свободной торговли (1 уровень) – объединение стран, предполагающее отмену внутренних таможенных тарифных и нетарифных барьеров между странами-членами группировки, при сохранении внешних барьеров (ЕАСТ, НАФТА);

3. таможенные союзы (2 уровень) – отмена тарифных барьеров внутри стран-членов интеграционной группировки и согласованный единый внешний тариф для третьих стран (КАРИКОМ, МЕРКОСУР);

4. общий рынок (3 уровень) – таможенный союз, но дополненный свободой перемещения факторов производства (ЕЭС до 80-х гг.);

5. экономический союз (4 уровень) – введение унифицированной кредитно-денежной системы, общей социальной и налоговой политики, и определенного уровня политической интеграции (ЕС);

6. политический союз (5 уровень) – член такого объединения передает часть своих функций наднациональным органам управления.

Таким образом, на основе предложенных выше форм интеграционных объединений создаются международные экономические организации.

Международная экономическая организация - система образований различного вида, создаваемых на основе договоров между правительствами или государственными органами, хозяйственными организациями заинтересованных стран для координации хозяйственных действий, кооперирования или совместной производственно-хозяйственной деятельности в определенных областях экономики, науки и техники (приложение 4).

Международные экономические организации создаются за счет долевых взносов, действуют на основе устава, имеют руководящие органы с равным представительством сторон-участниц.

Мы кратко рассмотрели понятие и состав мирового хозяйства. А какое же место Россия занимает в нем?

Место России в системе современных международных экономических отношений противоречиво (приложение 5).

Так, с одной стороны, в результате распада существовавшей некогда мировой социалистической системы хозяйства Россия заняла ныне своего рода промежуточное положение между наиболее продвинутыми в экономическом отношении и развивающимися странами. По многочисленным оценкам специалистов, распад СССР означал для РФ ощутимые геополитические потери и заметные осложнения во взаимодействии ее с мировым сообществом.

Как известно, на протяжении четырех послевоенных десятилетий СССР рассматривался как развитая в экономическом и научно-техническом плане держава, обладающая разнообразными и значительными сырьевыми и топливно-энергетическими ресурсами. В этот период по совокупному экономическому потенциалу и абсолютным размерам ВВП СССР находился на второй позиции в мировом «табеле о рангах» после США.

Тем не менее, по ряду показателей – объем ВВП на душу населения, производительность труда в промышленности и сельском хозяйстве, качество жизни, степень включенности в мирохозяйственные связи, структура экспорта – СССР заметно отставал от уровня группы промышленно развитых государств.

Важнейшими индикаторами, по величине которых традиционно судят о положении той или иной страны в мировой экономике, выступают площадь ее территории, численность населения, производимый ВВП, объем экспортируемых товаров, а также значения последних двух показателей на душу населения. Данные свидетельствуют о радикальном снижении места и роли России в мировых территории, населении, экономике в течение 20 в. Если доля России в сухопутной территории планеты уменьшилась на 23%, то в мировом населении - на 74% (почти в 4 раза), а в мировом ВВП - на 83% (почти в 6 раз). Если же устранить влияние фактора сокращения территории в результате распада Российской Империи, а затем и СССР, и сопоставлять показатели, относящиеся к РФ в границах 1998 г., то доля России в мировом населении уменьшилась более чем вдвое, а в мировом ВВП - более чем втрое. 

Согласно оценке экспертов ряда авторитетных международных организаций, ныне Россия по-прежнему имеет недостаточно продвинутый первичный сектор, несбалансированный вторичный и неразвитый третичный сектор. Тем не менее, определенные перспективы развития экономики страны связаны с тем, что на рос​сийской территории находятся значительные запасы разнообразных и наиболее ценных видов полезных ископаемых (нефть, газ, руды различных металлов и т.д.).

Кроме того, удалось сохранить в стране мощный научно-технический потен​циал, значительные интеллектуальные ресурсы, а также сравнительно высокий общеобразовательный и культурный уровень большей части населения.

Тема 3. Международная торговля

Международная торговля товарами и услугами – это  совокупный товарооборот между всеми странами мира, т.е соотношение экспорта (вывоза) и импорта (ввоза) товаров и услуг (приложение 6). Но это понятие может употребляться и в более узком значении: например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокупный товарооборот стран какого-либо континента, региона и т.п.

Международная торговля товарами и услугами происходит на мировом рынке, т.е. в сфере устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на МРТ и других факторах производства.

Основные черты мирового рынка:

1. мировой рынок проявляется в межгосударственном перемещении товаров, находящихся под воздействием внутреннего и внешнего спроса и предложения;

2. мировой рынок оптимизирует использование ресурсов;

3. мировой рынок играет санирующую роль, вытесняя из международного обмена товары и производства, которые не могут обеспечить международный стандарт качества при конкурентных ценах;

4. мировой рынок указывает, что, сколько и для кого необходимо производить.

Простейшая модель мирового рынка – это модель частичного равновесия, показывающая основные функциональные взаимосвязи между внутренним спросом и предложением и спросом и предложением товаров (услуг) на мировом рынке, и определяющая количественные объемы экспорта (вывоза) и импорта (ввоза), а также равновесную цену, по которой осуществляется торговля.









Рис. 3. Баланс спроса и предложения на мировом рынке, где Р – цена, Q – объем производства, D – спрос, S – предложение, Е – рыночное равновесие.

EM = 0,5 * ( EX + EY )

Экспорт = Импорт

DX – SX = SY - DY
DX + DY = SX + SY
DM = SM

Классификация рынка:
1. по специализации:

· товарный рынок - это рынок отдельных товаров или товарных групп, сходных по производственным или потребительским признакам. При этом степень взаимозаменяемости товара определяется ценовой эластичностью спроса, если эластичность меньше единицы, то говорят о завершении рынка;

· рынок услуг – это рынок, в основе которого лежат товарно-денежные отношения по поводу реализации услуг (на обмен услугами приходится треть мировой торговли);

2. по объему сделок:

· розничный рынок – это имущественный комплекс, предназначенный для осуществления деятельности по продаже товаров (выполнению работ, оказанию услуг) на основе свободно определяемых цен и имеющий в своем составе торговые места;

· оптовый рынок – это рынок, охватывающий формирование хозяйственных связей на начальной стадии движения товаров от изготовителя к потребителю;

3. по номенклатуре:

· фондовый рынок - рынок ценных бумаг;

· фьючерсный рынок -  это рынок, на котором покупатели и продавцы обмениваются контрактами на поставку в будущем товаров или финансовых инструментов;

· валютный рынок - система устойчивых экономических и организационных отношений по операциям купли-продажи иностранных валют и платежных документов в иностранных валютах;

· рынок капиталов - рынок, на котором торгуются долгосрочные долговые обязательства со сроком погашения более 1 года;

· рынок ссудных капиталов - специфическая сфера товарных отношений, в которых объектом сделки является предоставляемый в ссуду денежный капитал и формируется спрос и предложение на него;

· рынок опционов – рынок, на котором объектом сделки является право купить или продать в течение установленного срока определенное количество ценных бумаг по фиксированной цене;

· рынок рабочей силы – система отношений по поводу условий купли-продажи рабочей силы; сфера формирования спроса и предложения на рабочую силу;

· рынок интеллектуальной собственности – это обмен товарами на основе спроса и предложения, причем в качестве товара выступает интеллектуальная собственность и продукты, созданные на ее основе;

· рынок вооружения и военной техники;

· рынки металлов, зерна, нефти, газа и т.д.;

4. по значимости:

· рынок, сильно  влияющий на международную экономику (мировой валютный рынок, нефтяной рынок);

· рынок, слабо влияющий на международную экономику (локальный рынок зерна или с/х продукции); 

5. по форме организации:

· биржевой рынок – организованный рынок купли-продажи ценных бумаг, котировка которых осуществляется под воздействием рыночных факторов (рынок ценных бумаг, рынок зерна);

· внебиржевой рынок – неорганизованный рынок ценных бумаг, котировка которых осуществляется самими компаниями-владельцами ценных бумаг (рынок автомобилей);

6. по степени монополизации:

· монополизированный рынок (на рынке энергоресурсов в нашей стране господствуют такие гиганты как ГазПром, Лукойл, РосНефть);

· немонополизированный рынок (в основном они существуют на первоначальных стадиях функционирования рынка);

7. по официальности:

· официальный рынок;

· неофициальный рынок (серый рынок, черный рынок).

Таким образом, мировой рынок – это совокупность рынков отдельных стран, связанных между собой товарообменом, регулирование которым происходит на основании законодательства.

Текущее состояние международной торговли, условия продажи на мировых товарных рынках и рынках услуг называется конъюнктурой мирового рынка. Она характеризуется такими показателями как соотношение спроса и предложения, уровнем мировых цен, товарных запасов, портфелем заказов и иными экономическими показателями.

Международная внешняя торговля становится реальным и все более ощутимым фактором воспроизведенного процесса, удовлетворения потребностей населения и всякой хозяйственной  деятельности.

Мировая торговля подразделяется на международную торговлю товарами и международную торговлю услугами.
Наибольший удельный вес в мировой торговле составляют готовые товары (около 65%), а сырьевые товары - около 35%.

Структура мировой торговли очень разнообразна. Развивающиеся страны (РС) и страны с переходной экономикой (СПЭ) импортируют в основном промышленные товары и коммерческие услуги, а экспортируют продукты питания, сырье и энергоресурсы. Промышленно развитые страны (ПРС) экспортируют готовые изделия, а импортируют сырьевые товары. Тенденции развития последних десятилетий показывают, что доля услуг в мировом ВВП неуклонно растет, причем более быстрыми темпами, чем торговля товарами.

Структура мировой торговли:

1. географическая структура - распределение торговых потоков между отдельными странами и их группами, выделяемыми либо по территориальному признаку, либо по организационному признаку например, Азия, Европа, или индустриальные, развивающиеся страны);

2. товарная структура. 

На протяжении долгого времени международная торговля является одним из наиболее динамичных секторов мировой экономики. Со второй половины 20 в. мировая торговля развивается высокими темпами, что отражает общемировые тенденции углубления МРТ. В период 1950–1994 гг. мировой торговый оборот вырос в 14 раз. В последние полтора десятилетия наблюдается постоянный рост мировой торговли, превышающий темпы роста мирового производства.

Длительный  отрыв  экономики  бывшего  СССР  от  системы   рыночных отношений,  в  рамках  которой  лишь  внешнеэкономические   связи   напрямую соприкасались с рынком,  в  значительной  степени  предопределил  изначально опережающий характер  преобразований  во  внешней  сфере.

Внешняя торговля России (приложение 7) с  одной  стороны,  стала  инструментом реализации  модели  перехода   к   рыночной экономике.  С другой стороны, в рамках реально выбранного  курса  она  объективно  явилась одним из основных источников ресурсов для поддержания экономики  страны  «на плаву» и  важнейшим  инструментом  начала  интеграции.

Роль  внешней  торговли по сравнению с 1992 г.  в  экономике  России  в количественном  выражении  заметно  повысилась.   Об   этом   прежде   всего свидетельствует сравнение динамики ВВП с динамикой  внешнеторгового  оборота (с дальним зарубежьем) в 1992-1997 гг. На фоне  устойчивого  падения  ВВП  в течение  всего  периода   внешнеторговый  оборот  России    в   1992-1993 гг. сокращался более низкими темпами. В 1993 г. уже отмечен прирост  экспорта,  а с 1994 г. происходит повышение и оборота, и экспорта, и импорта.

Важным итогом в развитии внешнеторговых  связей  страны  явилось  также устойчивое   положительное    сальдо    торгового    баланса,    достигнутое преимущественно    за    счет    резкого    сокращения    так    называемого централизованного  импорта  и  увеличения  экспорта  в   основном   сырьевых товаров.

Вместе с тем  на  фоне  положительных  тенденций  в  развитии  внешней торговли  со всей очевидностью проявились и негативные стороны:

1. структура экспорта России продолжает носить ярко выраженный сырьевой характер.  На долю пяти товарных групп приходится  около  80%  экспорта  (минеральное сырье  и  топливо  –  45%,  металлы  –  17%,  химические  товары  –   8%, лесоматериалы – 5%, сельскохозяйственное сырье  –  3%).  Произошло активное «вымывание» из структуры экспорта продукции машиностроения – в настоящее время  ее  доля  упала  менее  чем  до  5%,  сократившись  по сравнению с 1991 г. более чем в 2 раза;

2. стабилизация и рост экспорта происходили, прежде всего, за счет роста его физического объема при заниженных  (относительно  уровня  мировых  цен) средних контрактных цен. За  период  1991-1997 гг.  среднегодовые  темпы прироста  физического   объема   экспорта   составили   7,4%,   средние контрактные цены снижались ежегодно на 8,5%. Лишь с 1997 г. рост средних экспортных цен стал выше увеличения объема вывоза в физическом выражении;

3. увеличение  стоимостных  показателей   экспорта   не   сопровождалось адекватным  увеличением  валютных  поступлений  в  доход   государства, необходимых  для  восстановления  экспортного  потенциала;

4. в структуре импорта продолжает расти доля сельскохозяйственного сырья и продовольствия, увеличившаяся с 1991 г. почти  на  треть  и  превысившая 36%;

5. в «благополучном» состоянии  внешней  торговли  уже  в  1995 г.  впервые наметились настораживающие  тенденции,  что  проявилось  в  снижающихся объемах ее роста, прежде всего экспорта.  Причины  этого  разнообразны, однако основным фактором, действие  которого  приобретает  долгосрочный характер, является исчерпание  в  России  экстенсивных  факторов  роста экспорта  основных  сырьевых  товаров,   поддерживающего   стабильность развития многих отраслей промышленности.

Международная торговля товарами и услугами, как подтверждает международная статистика, отличается от внутристрановой торговли не только по географическим параметрам, но и по ценовым. В мировой торговле очень важное значение уделяется ценообразованию, под которым понимается процесс уста​новления цен на товары и услуги на мировых рынках, основанный на вза​имосогласованных принципах и методах. Цены, по которым продают​ся и покупаются товары за рубежом, называются внешнеторговыми ценами. Денежное выражение интернациональной стоимости (цены производства) товара, складывающейся на мировом рынке, представ​ляет собой мировую цену.

Внешнеторговая цена становится мировой ценой, если она выступает в виде цены важнейших продав​цов и покупателей, либо основных центров международной торговли, устанавливаться в ходе осуществления крупных регулярных сделок с товаром в свободно конвертируемой валюте без ограничений админи​стративного или финансового характера. Другими словами, мировая цена - это цена, по которой основные поставщики экспортируют то​вар, а основные потребители импортируют.

Мировые цены, как правило, отличаются от внутренних цен на товар в отдельной стране. Это связано с более острой конкуренцией на международных рынках, а также с применением в национальной эко​номике инструментов протекционизма, повышающих уровень цен. Разрыв в уровне мировых и внутренних цен на товары мо​жет достигать 30% и выше.

Размер цены товара формируется под воздействием различных групп ценообразующих факторов:

1. общеэкономические, т.е. действующие независимо от вида продукции  и условий ее производства и реализации (экономический цикл, состояние совокупного спроса и предложения, инфляция);

2. конкретно экономические, т.е. определяемые особенностями данной продукции, условиями ее  производства и реализации (издержки, прибыль, налоги, предложение и спрос на данный товар, фаза жизненного цикла товара, НТП, потребительские свойства товара);

3. специфические, т.е. действующие только в отношении некоторых видов товаров и услуг (сезонность, эксплуатационные расходы, комплектность, гарантии и условия сервиса);

4. специальные, т.е. связанные с действием  особых механизмов и экономических инструментов (государственное регулирование, валютный курс);

5. внеэкономические (политические, военные).

Количественная оценка изменений уровня  и динамики мировых цен осуществляется с помощью ценовых показателей через основные источники сведений о мировых ценах (табл. 1).

Таблица 1

Ценовые показатели и источники информации о ценах

	Вид цены
	Описание

	Контрактные (фактические) цены
	Отражают действительный уровень цен на товар определенного качества при соответствующих условиях поставки  и платежа (коммерческая тайна).

	Биржевые котировки
	Цены товаров, торговля которыми осуществляется на товарных биржах; чутко реагируют на изменения конъюнктуры. 

	Справочные цены
	Публикуются продавцами сырьевых товаров и их ассоциациями; не отражают реальный уровень контрактных цен (отличаются на величину скидок); точность более низкая по сравнению с биржевыми котировками.

	Цены прейскурантов и ценников
	Цены готовых изделий потребительского и производственного назначения; отстают от реальной динамики цен (отличаются на величину скидок).

	Цены предложения
	Содержатся в ответе на вопрос покупателя; корректируются в ходе переговоров. Для многих товаров (особенно машин и оборудования) – единственный источник информации о ценах на рынке. Точность выше по сравнению с прейскурантными и справочными ценами.

	Цены статистики внешней торговли (по реальным сделкам)
	Публикуются органами государственной статистики по отдельным товарам и группам товаров в разрезе внутренних и внешнеторговых цен. На их базе рассчитываются индексы средних фактических или индексы удельных цен.


Механизм ценообразования заключается в определении базовой (исходной) внешнеторговой цены на основе существующих методов ценообразования и установление окончательной цены с учетом коммерческих условий поставки.

Наиболее традиционным и распространенным методом определения цены на товар является метод «издержки плюс прибыль». Основой определения цены по данному методу являются текущие издержки производства продукции, увеличенные на величину предполагаемой прибыли.

Величина нормативной прибыли может меняться в зависимости от положения той или иной компании на рынке: если она достаточно защищена, величина нормативной прибыли повышается, если же необходимо повысить конкурентоспособность, нормативная прибыль снижается.

Данный метод имеет 2 разновидности:

1. метод полных затрат, по которому суммируются все затраты, связанные с производством продукции;

2. метод прямых затрат, основанный на делении всех издержек на накладные (в основном условно-постоянные) и прямые (переменные) расходы. В этом случае цена устанавливается путем добавления к прямым затратам определенной прибыли, а постоянные расходы предприятия не распределяются по отдельным продуктам, а погашаются из разницы между ценами реализации и переменными затратами.

Следующий метод ценообразования – это метод «целевой прибыли», который учитывает рыночные факторы. Он дает возможность сравнить размеры прибыли, получаемой при различных ценах. Кроме того, этот метод позволяет компании, определившей для себя желаемую величину прибыли, продавать свой товар по такой цене, которая при определенной программе выпуска позволила бы в максимальной степени добиться выполнения поставленной задачи.

Величина предполагаемой прибыли определяется исходя из величины прибыли на капитал, исчисляемой путем отношения прибыли к величине инвестированного капитала (в %). Это процентное соотношение рассчитывается на перспективу и носит название «целевой» нормы прибыли.

Еще одним методом ценообразования является метод установления цены с учетом спроса, который основан на анализе кривой спроса на экспортируемый товар.


Наиболее сложные методы установления цены на товар – это методы параметрического ценообразования (рис. 4), в соответствии с которыми цена определяется на основании зависимостей между ценами и технико-экономическими параметрами изделий. Данные методы требуют сопоставления основных характеристик товара, цена которого рассчитывается, с характеристиками и ценами конкурентных товаров. Наибольшее распространение данный метод получил при определении внешнеторговых цен на готовую продукцию производственного назначения (машины и оборудование).






Рис. 4. Классификация параметрических методов

Метод удельной стоимости применяется, если изделие может быть охарактеризовано одним главным параметром. Удельная цена представляет собой цену, приходящуюся на единицу главного параметра. При изменении пара​метра в небольших пределах удельная цена принимается неизменной. При больших изменениях параметра в расчет вводится коэффициент торможения цены, то есть отношение удельных цен, характерных для разных интервалов изменения параметра.

Метод комплексного параметрического ценообразования применяется, если изделие характеризуется не одним, а несколькими главными (с точки зрения влияния на цену) параметрами. Он включает несколько модификаций:

1. последовательный учет числовых значений отобранных пара​метров: в ценовый расчет последовательно вносятся поправки в абсо​лютном выражении или в виде поправочных коэффициентов;

2. одновременный учет в цене всех параметров путем составления регрессионных уравнений, в которых показателем-функцией является цена, а показателями-аргументами – параметры.

После расчета базовой цены на основе одного из методов ценообразования, определяется контрактная (окончательная) цена, по которой будет осуществляться экспорт товара. В зависимости от содержания контрактных поправок контрактная цена будет отклоняться от базовой  в большую или меньшую сторону.

Внесение в расчет коммерческих поправок означает привидение всех конкурентных аналогов, привлекаемых для определения внешнеторговых цен, к единым коммерческим  условиям приобретения товара.

В мировой практике наибольшее распространение  получили следующие поправки:

1. поправка на уторгование – это скидка с первоначальной цены предложения, как правило, от 2% до 10%;

2. поправка на срок поставки, т.е. учет в издержках производства за период изготовления продукции, динамики ставок заработной платы и цен на материалы. В основном применяются при продаже малосерийной продукции машиностроения;

3. приведение к сроку расчета цены применяется, когда для определения внешнеторговых цен привлекаются аналоги за предыдущие годы. Цены этих аналогов при помощи соответствующих индексов приводятся в сопоставимый вид с ценами года (периода) установления внешнеторговой цены;

4. поправка на условия платежа. Платеж может быть наличными или в кредит: первое выгодно продавцам, второе - покупателям;

5. поправка на условия поставки, которая учитывает транспортные расходы и стоимость страхования.

Все коммерческие поправки можно подразделить на абсолютные и относительные.

К абсолютным поправкам относятся поправки на конкретную разницу в некоторых условиях поставки (величина транспортных расходов, страхование и др.).

Относительные поправки вводятся в расчет в виде поправочных коэффициентов (поправки на уторгование, сроки поставки, условия платежа).

Как уже отмечалось выше, мировая цена зависит также и от политических условий. Поэтому необходимо рассмотреть взаимозависимость международной торговли и внешнеторговой политики.

Внешнеторговая политика - это государственная экономическая политика, оказывающая влияние на внешнюю торговлю посредством налогов, субсидий и прямых ограничений на импорт и экспорт. Поскольку хозяйство всех стран в той или иной мере зависит от экспорта и импорта, государство в законодательном порядке устанавливает определенные правила внешней торговли. Исторически сложились два противоположных вида внешнеторговой политики:

1. протекционизм - экономическая политика государства, направленная на поддержку национальной экономики. Осуществляется с помощью торгово-политических барьеров, которые ограждают внутренний рынок от ввоза иностранных товаров, снижают их конкурентоспособность по сравнению с товарами национального производства;
2. свобода торговли (фритредерство) - внешнеторговая политика, при которой таможенные органы только регистрируют ввоз или вывоз товаров. Они не взимают импортные и экспортные пошлины, не устанавливают какие-либо количественные или иные ограничения на внешнеторговый оборот. Такую политику проводят страны с высокой эффективностью национального хозяйства.

Как правило, правительства проводят гибкую внешнеторговую политику. Они избирательно используют методы протекционизма и вводят элементы свободной торговли. К концу 20 в. долевое соотношение протекционизма и фритредерства в объеме мировой торговли относительно равное (соответственно, 25% и 20%), однако противостояние не прекращается.

Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности, и в частности внешней торговли, затрагивает многие сферы правового регулирования:

1. коммерческое или договорное право;

2. стандартные формы учета;

3. регламентацию природопользования;

4. регламентацию правового оформления предпринимательской деятельности;

5. трудовое законодательство;

6. антимонопольное законодательство;

7. регулирование ценообразования;

8. налогообложение.

Международную правовую среду дополняют двусторонние или многосторонние международные договоры, регламентирующие экономические отношения суверенных государств.

Таким образом, внешнеэкономическая деятельность любой компании находится под регулирующим воздействием национального и международного законодательства, причем любое государство может использовать право экстерриториальности, т.е. потребовать соблюдения собственного законодательства в зарубежной деятельности своих предприятий.

Наиболее распространенной формой государственного регулирования международной торговли является использование тарифов или  пошлин. Если пошлина взимается вывозящей страной, она называется вывозной или экспортной. Пошлина на импортные товары называется ввозной или импортной. Если пошлина взимается с товаров, которые следуют через границу транзитом, то она называется транзитной.

Наиболее распространенными являются ввозные пошлины, хотя и экспортные пошлины применяются достаточно широко, особенно на те виды продукции, в производстве которых страна обладает естественным конкурентным преимуществом.

Ввозные пошлины применяются в качестве мер защиты внутренних производителей и улучшения платежного баланса. Следует, однако, иметь в виду, что ограничение доступа на внутренний рынок иностранных производителей ослабляет конкуренцию внутреннего рынка и в долгосрочной перспективе может замедлить развитие отечественных фирм.

Пошлины являются также средством пополнения государственного бюджета. Для развитых стран этот источник доходов не является существенным, но для стран развивающихся он гораздо более значим, поскольку контроль международных товаропотоков осуществлять гораздо легче, чем соблюдение налогового законодательства внутри страны.

Пошлина или тариф может устанавливаться на единицу физического объема товара (специфическая пошлина)  или в процентах от таможенной стоимости продукции (стоимостная пошлина).

Использование тарифов оказывает косвенное  влияние на цены потребления, но, наряду с этим, существуют методы прямого воздействия введением тарифных ограничений.

К числу нетарифных ограничений относится прямое или косвенное субсидированное экспортеров. В первом случае государство осуществляет прямое субсидирование убытков, полученных в результате экспортной деятельности.

Косвенное или скрытое субсидирование имеет весьма разнообразные формы. Часто такое субсидирование предоставляется в форме услуг по предоставлению информации, организации торговых выставок и т.п. Идентификация государственного субсидирования  является предметом дискуссии, поскольку оно может принимать самые разнообразные формы - от льготного кредитования отечественных производителей до государственной поддержки научных исследований и налоговых льгот по переносу прибылей и убытков на несколько лет вперед или назад.

Другим методом воздействия на объемы экспорта и импорта является установление квот, то есть количественные ограничения на объемы экспортируемой и импортируемой продукции.

Введение импортных квот служит гарантией отечественным производителям  в том, что они получат определенную долю рынка. Цены импорта при этом повышаются до уровня цен внутреннего рынка, причем дополнительная прибыль будет получена импортером, а не государством, доход которого формируется от поступления пошлин. 

Квоты используются не только как инструмент защиты внутреннего рынка, но и служат свободным предметом торга и способом оказать давление на торговых партнеров при ведении международных переговоров.

Экспортные квоты могут устанавливаться для обеспечения гарантированных объемов поставок на внутренний рынок по более низким ценам, ограничения объемов потребления и, следовательно, повышения цен на внешних рынках, соблюдения норм природопользования и соблюдения рационирования в потреблении природных ресурсов.

Особым видом квоты является эмбарго (запрет на торговлю), которое может вводиться в отношении экспорта или импорта определенного вида товара, группы товаров, поставляемых в определенные страны  или устанавливать режим экономической изоляции определенной страны.

Помимо квотирования к мерам государственного регулирования внешнеэкономической деятельности следует отнести лицензирование, т.е. получение специальных разрешений на ведение экспортно-импортных операций.

Процесс лицензирования объективно снижает эффективность международной торговли, поскольку затягивает сроки торговых операций, одновременно увеличивая торговые издержки.

На эффективность международной торговли также влияет режим валютного контроля и регулирования. Наиболее эффективно мировая торговля обслуживается внутренними валютными рынками тех стран, денежные единицы которых имеют статус СКВ. Введение валютных ограничений в виде лицензирования, режима множественных валютных курсов, требований предварительных импортных валютных депозитов или количественного валютного контроля оказывает существенное влияние на снижение ее эффективности.

Среди прочих мер государственного регулирования внешнеэкономической деятельности можно назвать введение специальных сборов и налогов за таможенное и консульское обслуживание, законодательные ограничения на приобретение импортной продукции, систему национальных стандартов, ориентированную на национальных производителей.

Следует иметь в виду, что исполнение реальных контрактов может столкнуться с рядом неформальных ограничений в виде административных проволочек и встречных требований.

На наднациональном уровне международным регулированием внешней торговли занимается ГАТТ/ВТО.

Наибольший вклад в развитие мировой торговли после Второй мировой войны внесло Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ), которое было заключено в 1947 г. и насчитывало первоначально 23 участника.

Наиболее важным элементом ГАТТ являлось положение о режиме наибольшего благоприятствования, который означает автоматическое снижение тарифов, изменение квот и порядка лицензирования для всех участников ГАТТ, если подобное соглашение достигается между двумя любыми его участниками.

История ГАТТ делится на три основных фазы:

1. 1947 – 1950 гг. – в это время участники ГАТТ фокусировались на том, какие именно товары подлежат регулированию и замораживании существующих тарифов;

2. 1959-1979 гг. - снижение тарифов;

3. 1986-1994 гг. - расширение ГАТТ до таких областей, как интеллектуальная собственность, услуги, капитал и сельское хозяйство.

1 января 1995 г. была образована Всемирная Торговая Организация (ВТО), которая стала правопреемницей ГАТТ. На февраль 2008 г. в ВТО состояли 154 страны.

ВТО отвечает за разработку и внедрение новых торговых соглашений, а также следит за соблюдением членами организации всех соглашений, подписанных большинством стран мира и ратифицированных их парламентами. Правила ВТО регулируют только торгово-экономические вопросы.

Обсуждения проблем и принятие решений по глобальным проблемам либерализации и перспективам дальнейшего развития мировой торговли проходят в рамках многосторонних торговых переговоров (раундов). К настоящему времени проведено 8 раундов таких переговоров, включая Уругвайский, а в 2001 г. стартовал девятый в Дохе (Катар).

Россия – не является членом ВТО. Еще в 1986 г. СССР пытался получить статус наблюдателя с целью последующего присоединения к ГАТТ, но получил этот статус только в 1990 г.

Началом взаимоотношений между ВТО и Россией можно считать 1993 г., когда Россия обратилась с официальной заявкой о присоединении к ГАТТ. С 1995 г. Россия ведет переговоры о вступлении в ВТО.

Наиболее трудные переговоры велись с США, ЕС и Китаем. Разногласия с ЕС удалось урегулировать после того, как Россия поддержала Киотский протокол. Самыми сложными были переговоры с США, которые велись в течение шести лет. Основные разногласия касались вопросов финансовых рынков, защиты прав интеллектуальной собственности и поставок в Россию сельскохозяйственной продукции.

На сегодняшний день условия присоединения России к ВТО следующие: в течение первого года после вступления России в ВТО ни одна внешнеторговая пошлина не будет снижена. По разным группам товаров предусмотрены переходные периоды от 1 года до 7 лет; в течение 7 лет пошлины на промышленные товары снизятся в среднем с 11,1 % до 8,2 %. Таможенные пошлины на потребительские товары, массово производящиеся в России, практически не снизятся (за исключением автомобилей и обуви). В то же время, будут отменены пошлины на компьютеры и элементную базу, снижены пошлины на бытовую электронику и электротехнику, лекарства, технологическое и научное оборудование. Государство сможет оказывать сельскому хозяйству помощь на сумму не более 9 млрд. дол. в год.

Тема 4. Международное движение факторов производства

Для современного мирового хозяйства характерно не только перемещение между странами результатов производства – товаров и услуг, но и факторов производства – капитала, рабочей силы, научно-технических достижений. Поскольку условием создания готовых товаров является использование производственных ресурсов, то, в принципе, международное движение факторов производства может замещать движение готовых товаров.

Капиталу свойственна высокая степень международной мобильности, его движение происходит в процессе перемещения финансовых потоков между кредиторами и заемщиками различных стран, между собственниками и их фирмами, которыми они владеют за рубежом.

Движение капитала по своей сути отличается от движения товаров. Внешняя торговля имеет целью извлечение прибыли от факта продажи товара за рубеж. Сущность же международного движения капитала заключается в помещении капитала за рубеж с целью его функционирования там и извлечения прибыли или получения дохода в форме процента. 

Международные потоки капитала подразделяются на ряд форм в зависимости от признака, положенного в основу классификации:

1. по источникам происхождения:

· официальный (государственный) капитал (займы, ссуды, гранты, помощь), который предоставляются одной страной другой на основе межправительственных соглашений. Источником такого капитала является государственный бюджет. Официальным считается также капитал международных экономических организаций (МВФ, Мирового банка, ООН и др.);

· частный капитал представляет собой средства негосударственных фирм, банков и т.п., перемещаемые по решению соответствующих руководящих органов. Источником такого капитала являются собственные или заемные средства соответствующих частных предприятий;

2. по характеру использования:

· ссудный капитал, т.е. денежный капитал, предоставляемый в виде ссуды на условиях возвратности с выплатой ссудного процента в другую страну. По срокам он подразделяется на кратко-, средне- и долгосрочные вклады;
· предпринимательский капитал – это капитал, непосредственно вложенный в зарубежное производство с целью получения прибыли. Он обычно подразделяется на следующие виды иностранных инвестиций: прямые и портфельные инвестиции.
Прямые иностранные инвестиции (ПИИ) - это инвестиции в основные или финансовые активы зарубежного предприятия, обеспечивающие, в отличие от портфельных инвестиций, контроль над деятельностью последнего. Так, по определению МВФ, зарубежные капитальные вложения считаются прямыми при наличии у иностранного вкладчика не менее 25% акций фирмы, а в соответствии с определением Министерства торговли США, они должны обеспечивать как минимум 10% владение зарубежным филиалом.

ПИИ являются характерной формой ведения международного бизнеса для многонациональных (транснациональных) корпораций (МНК или ТНК), под которыми понимаются компании, ведущие деловые операции в более чем одной стране. С точки зрения материнской компании, возглавляющей МНК (ТНК), следует различать страну материнской компании и принимающую страну, где ТНК осуществляет зарубежные инвестиции.

Портфельные инвестиции - это вложения в акции зарубежных предприятий (без приобретения контрольного пакета), облигации и другие ценные бумаги иностранных государств, международных валютно-кредитных учреждений с целью получения некоторого дохода на капитал. Понятно, что возможность и необходимость контроля деятельности зарубежного предприятия усложняет аргументацию, используемую компаниями в процессе принятия решения о прямых зарубежных инвестициях.

Среди основных причин международного движения капитала, в частности осуществления инвестиций за рубеж можно выделить следующие:

1. обеспечение экономического роста за счет расширения рынков сбыта, выхода на высокоприбыльные рынки, экономии на масштабе производства, использования преимуществ монопольного положения;

2. повышение эффективности за счет использования более дешевых зарубежных материалов и источников энергии, трудовых ресурсов, возможности доступа к новым технологиям и из-за политических выгод;

3. достижение баланса интересов и рисков, т.е. международная диверсификация, которая обеспечивает сбалансированность стратегического портфеля фирмы.

Проблема привлечения и эффективного использования иностранных инвестиций, которые являются характерной чертой мировой экономики, перешедшей от стадии мирового рынка к стадии мирового производства, является одной из ключевых в государственной экономической политике.

На современном этапе страны в отношении национального регулирования зарубежных инвестиций сделали следующие шаги в отношении иностранных инвестиций:

1. на законодательном уровне были приняты законопроекты о собственности, включая иностранные инвестиции, специальное законодательство по стимулированию или ограничению иностранных инвестиций; реформированы банковское, валютное, налоговое, таможенное, внешнеэкономическое, антимонопольное и др. законодательства;

2. разработали режимы допуска и функционирования инвесторов; тип инвестиционного режима: национальный и/или наибольшего благоприятствования и т.д.; режим защиты и безопасности для инвестора; режим перевода платежей; режим и механизм разрешения споров и др.;

3. организовали мероприятия по стимулированию или ограничению инвестиций: приоритетные (закрытые) отрасли; возможность приватизации; предоставление льгот; создание инфраструктуры и т.п.;

4. создали свободные экономические зоны (СЭЗ) и другие зоны для инвесторов с особым правовым, налоговым и таможенным режимом, с ограниченной степенью вмешательства государства и территориальной обособленностью;

5. сформировали единую систему государственных и/или частных органов, отвечающих за работу по привлечению и эффективному использованию инвестиций;

6. осуществили мероприятия на всех уровнях государственной власти по формированию привлекательного инвестиционного климата в государстве и/или на отдельных его территориях в глазах международной общественности и потенциальных инвесторов.

Инвестиционный климат – ситуация в стране с точки зрения иностранных предпринимателей, вкладывающих в ее экономику свой капитал. При оценке инвестиционного климата учитываются: социально-политическая, внутриэкономическая, внешнеэкономическая ситуация в стране и перспективы их развития.

За последние двадцать лет значительно повысилась роль регулирования иностранных инвестиций на двухстороннем и международном (многостороннем) уровнях. Международное регулирование в свою очередь подразделяется на региональное, т.е. в рамках региональных интеграционных образований (ЕС, НАФТА, АТЭС и т.д.) и многостороннее (ВТО, ОЭСР, МВФ, Всемирный банк и т.д.).

Стимулами к привлечению иностранных инвестиций является возможность решения большинства экономических и социальных проблем и извлечение таких выгод, как:

1. дополнительный приток СКВ;

2. ввоз нового производственного оборудования;

3. создание современной рыночной инфраструктуры;

4. стимулирование появления предприятий, использующих новые и высокие технологии;

5. насыщение внутреннего рынка качественными потребительскими и промышленными товарами, повышение конкуренции и качества отечественной продукции;

6. увеличение экспорта и появление новых рынков сбыта и сырья;

7. повышение квалификации местной рабочей силы и приобретение опыта современного менеджмента;

8. ускорение развития регионов;

9. повышение уровня доходов населения и стимулирование спроса;

10. налаживание взаимовыгодных кооперационных связей иностранных инвесторов и отечественных производителей;

11. появление новых рабочих мест и т.д.

Роль и значение иностранных инвестиций в экономике стран невозможно переоценить: они являются важной финансовой базой для хозяйственного развития и реструктуризации, причем более безопасной, чем зарубежные кредиты.

В последние годы произошло резкое усиление конкуренции между государствами в вопросах поощрения притока внешних инвестиций во внутреннюю экономику и создания благоприятного бизнес-климата (приложение 8).

Динамика притока и оттока международного капитала все возрастает: начиная с 1982 г. по 2003 г. ежегодная сумма притока ПИИ во всем мире возросла в 9,5 раза, а их отток в 21,9 раза. Следствием беспрецедентного роста объемов движения инвестиций между странами и группами государств стал выход указанного фактора на первое место в мире по значимости.

Темпы роста годовых ПИИ за период 1986-1990 гг. превзошли темпы роста ВВП и экспорта товаров и услуг в мировой экономике в 2,1 и 1,5 раза соответственно, а в 90-х гг. прошлого века указанный разрыв стал еще большим: 1991-1995 гг. – в 3,1 и 2,3 раза; 1996-2000 гг. – в 33,4 и 9,5 раза.

В последние годы иностранные инвестиции в Россию увеличились более, чем в 5,5 раз, причем ПИИ увеличились в  3,1 раза, а портфельные – в 16 раз. Наибольший приток инвестиций наблюдается в добывающую промышленность, а темпы роста ПИИ в финансовую и страховую деятельность наименьшие (приложение 8).

Притоку в инвестиционную сферу частного национального и иностранного капитала препятствуют такие проблемы инвестиционного климата, инфляция, несовершенство законодательства, неразвитость производственной и социальной инфраструктуры, недостаточное информационное обеспечение. Взаимосвязь этих проблем усиливает их негативное влияние на инвестиционную ситуацию. Слабый приток ПИИ в российскую экономику объясняется разногласиями между исполнительной и законодательной властями, наличием межнациональных конфликтов, социальной напряженностью, разгулом преступности и бессилием властей и др.

Все эти факторы перевешивают такие привлекательные черты России, как ее природные ресурсы, мощный, хотя технически устаревший и хронически недогруженный производственный аппарат, наличие дешевой и достаточно квалифицированной рабочей силы, высокий научно-технический потенциал.

Одним из проявлений интернационализации и демократизации мирового хозяйства, а также последствий острых межнациональных противоречий, прямых столкновений между народами и странами, чрезвычайных ситуаций и стихийных бедствий являются крупномасштабные внутристрановые и межстрановые перемещения населения и трудовых ресурсов.

Именно перераспределение трудовых ресурсов между странами получило название международный рынок рабочей силы. Сущность внешней трудовой миграции выражается в перемещении рабочей силы, как правило, из менее развитых в экономически более развитые страны на временную работу с последующим возвращением на родину.

Международная миграция рабочей силы имеет длительную историю, но только в 20 в. она превратилась в одну из ведущих форм движения факторов производства, а значит, и отдельную сферу МЭО. Это обусловлено рядом причин:

1. интернационализацией хозяйственной жизни;

2. сильными социально-демографическими изменениями;

3. революцией в науке, технике и сфере информации;

4. развитием интеграционных процессов;

5. деятельностью ТНК.

Все эти факторы способствовали усилению подвижности трудоспособного населения, которое использует развитую инфраструктуру коммуникаций для перемещения по странам и континентам. На сегодняшний день сложился мировой рынок рабочей силы, основу которого составляет совокупный миграционный оборот экономически активного населения между странами и регионами, оказывающий заметное влияние на уровень, характер и размещение производительных сил в рамках национальных хозяйственных систем и мировой экономики. К концу 20 в. общая численность трудящихся-мигрантов достигла ежегодной величины в 35 млн. чел. по сравнению с 3,5 млн. в 1960 г.

Структура мирового рынка рабочей силы включает не только мигрантов, но и миграционные службы различных уровней, а также международные организации, занимающиеся вопросами юридического статуса трудящихся-иностранцев, охраны их труда, предоставления им социальных гарантий и т.п.

Среди причин миграции рабочей силы главными являются стремление к улучшению качества жизни и эффективному применению своих способностей. В то же время такие негативные социально-экономические явления, как безработица и аграрное перенаселение, безусловно, играют свою роль в мотивации к временной или постоянной перемене страны проживания.

Наличие мирового рынка рабочей силы является в современных условиях непременным элементом нормального процесса воспроизводства. В странах, активно использующих иностранных рабочих, целые отрасли экономики находятся в зависимости от импорта рабочей силы. Наглядно это демонстрируют следующие цифры: во Франции эмигранты составляют 1/4 занятых в строительстве, 1/3 - в автомобилестроении; в Бельгии – 1/2 горняков, в Швейцарии - 40% всех строительных рабочих и т.д. В то же время для большинства развивающихся стран, экспортирующих рабочую силу, это - важнейший источник валютных поступлений.

В последние десятилетия наблюдаются некоторые сдвиги в структуре занятости иностранной рабочей силы: в сталелитейной промышленности, металлообработке, автомобилестроении количество работающих уменьшилось, в торговле, сфере услуг, строительстве увеличилось.

Географически выделяют 5 основных центров иммиграции:

1. страны Западной Европы, где только в ЕС насчитывается 13 млн. иммигрантов и членов их семей (в том числе около 8 млн., или 61%, из стран, не являющихся странами-членами ЕС). Основными импортерами рабочей силы в Европе являются Германия (4,5 млн.), Франция, Великобритания, а также Швейцария, Бельгия, Швеция, Нидерланды;
2. США и Канада, трудовые ресурсы которых исторически сложились за счет иммигрантов. Сейчас пришлая рабочая сила составляет постоянно около 5%, а в прибрежных районах и больше (считая тех, кто не успел ассимилироваться). Ежегодная квота приема иммигрантов в США составляет от 100 до 500 тыс. человек за последние 150 лет, в Канаде - 220 тыс. - в 1994 г.;
3. нефтедобывающие страны Арабского Востока (к началу 90-х гг. около 3 млн. иностранных рабочих). Об интенсивности миграционного процесса свидетельствует значительный удельный вес иностранной рабочей силы. В ОАЭ она составляет около 90%, в Катаре – 30%, в Саудовской Аравии и Бахрейне - по 40%, в Омане - 34%. Главным экспортером рабочей силы в регионе является Египет (75%);
4. Латинская Америка, где в основном Аргентина и Венесуэла принимают рабочих из соседних стран, общее число мигрантов здесь достигает 3 млн. человек, подавляющее большинство которых составляют латиноамериканцы;
5. Австралия (200 тыс.) и Новая Зеландия.
 Таким образом, в современных условиях влияние миграции рабочей силы на экономическое развитие страны огромно. При этом плюсы и минусы миграции трудовых ресурсов целесообразно рассматривать с двух сторон: с позиций страны-импортера и страны-экспортера.

Возможные последствия для страны-экспортера:

1. переводы из-за рубежа и налоги, выплачиваемые фирмами, увеличивают ВНП страны, что благоприятно для платежного баланса;

2. сокращаются расходы на обучение, здравоохранение и другие расходы социального характера, которые покрываются для эмигрантов другими странами;

3. возвращаясь на родину, мигранты привозят с собой еще столько же накоплений, сколько ими было переведено через банки;

4. мигранты повышают свою квалификацию и приобретают определенный опыт за рубежом, в результате чего страна получает бесплатно дополнительные квалифицированные кадры;

5. если страна-экспортер трудоизбыточная, то снижается безработица и уменьшается социальная напряженность в стране;

6. «утечка умов» является негативным последствием, но если специалисты возвращаются, то это может обернуться и большой пользой, например индийские ученые, после того как они несколько лет проработали в высокотехнологичных американских корпорациях в районе Силиконовой долины, вернувшись на родину, стали основоположниками развития индийской промышленности по созданию новых компьютерных программ.

Страна, принимающая мигрантов, имеет следующие результаты:

1. при импорте квалифицированной рабочей силы страна экономит на затратах на образование и профессиональную подготовку;

2. иностранные рабочие предъявляют дополнительный спрос на товары и услуги, стимулируют этим рост производства и дополнительную занятость;

3. крупные специалисты разных областей науки, выдающиеся деятели культуры, мигрируя в другие страны, часто оказывают положительное влияние на развитие этих областей деятельности;

4. если труд иностранных рабочих оплачивается ниже, чем местных, то повышается конкурентоспособность производимых товаров вследствие снижения издержек производства;

5. необходимы определенные расходы государства на социальную поддержку мигрантов; в то же время иностранные работники не учитываются при целом ряде социальных программ;

6. приехавшие мигранты либо увеличивают напряженность на рынке труда, либо занимают свободные рабочие места;

7. иммигранты улучшают демографическую картину развитых стран, где наблюдается старение населения, например во Франции, ФРГ, Швеции 10% всех новорожденных появляются в семьях переселенцев, в Швейцарии – 24%; замедляется общий темп старения населения страны, но на соотношение рождаемости и смертности коренных жителей эта статистика не влияет;

8. может возникнуть социальная напряженность в обществе, межнациональная неприязнь.

Мировое сообщество, еще недавно не ощущавшее непосредственно размеров, особенностей и последствий миграционных процессов на международном уровне, столкнулось с необходимостью координации усилий многих стран по разрешению острых ситуаций и коллективному регулированию миграционных потоков. Организационно-институциональные, нормативно-правовые и финансовые механизмы регулирования миграции, созданные в прошлые годы на глобальном (Комиссия ООН по народонаселению, Международная Организация Труда (МОТ), Международная организация по миграции (МОМ)), региональном (Западноевропейский Межправительственный комитет по вопросам миграции (СИМЕ)) и национальном (Федеральная Служба миграции РФ) уровнях, позволяют мировому сообществу постепенно ослаблять остроту в сфере международной миграции населения и нормализовать миграционные потоки. Наше время характеризуется тем, что страны-импортеры и страны-экспортеры трудовых ресурсов вносят существенные коррективы в свою миграционную политику.

Миграционная политика – политика государства в области миграции населения и трудовых ресурсов, включает два направления – иммиграционную политику, регламентирующую правила и нормы принятия иностранных граждан, и эмиграционную политику, регламентирующую правила и порядок выезда граждан страны за рубеж и защиту их прав в принимающих странах.

Тема 5. Международные валютно-расчетные (кредитные) отношения

Международные валютно-расчетные отношения – это совокупность экономических отношений, связанных с функционированием мировых денег.

Основные тенденции развития международных валютно-расчетных отношений можно проследить, изучая эволюцию мировых валютных систем.

Мировая валютная система представляет собой форму организации международных валютных отношений, закрепленную межгосударственными соглашениями и национальными правовыми нормами, а также функционированием ряда международных финансовых институтов. Основу мировой валютной системы составляет валютная система стран с развитой рыночной экономикой. Ее основными элементами являются:

1. определенный набор международных платежных средств: золото, национальные валюты, коллективные международные валюты;

2. международные валютно-кредитные институты: Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР);

3. режим валютных паритетов, т. е. соотношений между валютами различных стран;

4. условия взаимной конвертируемости валют; межгосударственное регулирование валютных ограничений;

5. регламентация и унификация правил использования международных кредитных средств обращения и основных форм международных расчетов.

Закономерности развития мировой валютной системы определяются необходимостью устранения периодически возникающих противоречий между валютной системой и структурой мирового хозяйства.


Этапы развития мировой валютной системы:

1. конец 19 в. – начало 20 в. - золотой (золотомонетный) стандарт - это система обменных курсов, денежного обращения и международных расчетов, предполагающая закрепление за золотом денежных функций и официальное установление фиксированного золотого содержания (паритета) национальной денежной единицы. Паритетная стоимость золота (золотой паритет) в национальной валюте являлась официальной ценой золота. Золотые монеты находились в обращении и имели силу законного платежного средства. Центральные банки были обязаны обменивать бумажные деньги (банкноты, казначейские билеты и другие денежные знаки) на золото по номиналу;

2. 1944 г. – начало 70-х гг. – Бреттон-Вудская валютная система – золото-девизный стандарт, при котором в качестве мировых денег наравне с золотом используется доллар США, введены фиксированные валютные курсы с возможностью отклонения ±1%;

3. с 1976 г. – Ямайская валютная система, которая вместо золото-девизного стандарта ввела стандарт SDR, при этом были упразднены функции золота и золотой паритет, Центральными банками прекращен размен долларов на золото, оно продается/покупается по рыночным ценам. Золото играет лишь роль фонда ликвидных активов для приобретения основных валют. Принята система плавающих валютных курсов и странам предоставлено право выбора системы определения валютного курса. Главным решением Ямайской конференции можно считать переход к использованию в качестве мировых денег национальных валют и международных расчетных денежных единиц (SDR), которые являются как платежными, так и резервными международными средствами, которые выпускает МВФ;

4. с 1979 г. - Европейская валютная система (ЕВС), которая была создана как противовес Ямайской валютной системе, чтобы ограничить влияние доллара и противостоять конкуренции со стороны США и Японии, и действует в ряде стран ЕС. В качестве платежно-резервного средства в рамках ЕВС была введена ЭКЮ, которая использовалась в качестве расчетной базы при определении бюджета ЕС, курсов национальных валют, расчетов между странами-участницами. В 1999 г. ЭКЮ была заменена Евро, которые использовались только для безналичных расчетов, а с 2002 г. – для безналичных и наличных расчетов. Страны-участницы ЕВС поддерживают колебания рыночных валютных курсов в пределах ±2,25%.

Основой мировой валютной системы является валюта - это денежная единица страны, участвующей в международном экономическом обмене и других международных связях, предполагающих денежные расчеты. С точки зрения каждого государства можно различать национальную валюту, то есть установленную законом денежную единицу данного государства, и иностранную валюту - денежную единицу других стран, используемую в международных расчетах, являющуюся объектом купли-продажи на валютном рынке, хранимую на счетах в банках, но не являющуюся законным платежным средством на территории данного государства.

На мировом рынке валюты обмениваются друг на друга по определенному валютному (или обменному) курсу, который представляет собой цену (котировку) валюты (денежной единицы) одной страны, выраженную в валюте (денежной единице) другой страны.

Необходимость использования валютных курсов обусловлена, во-первых, практическими потребностями участников международных экономических отношений, в обмене иностранной валюты на национальные денежные единицы при экспорте и обратной операции при импорте товаров и услуг, поступлений в страну капиталов, доходов и др.

Во-вторых, валютные курсы необходимы производителям и покупателям товаров и услуг на мировых рынках для сравнения национальных (внутренних) цен с ценами на те же товары и услуги в других странах и мировыми ценами. В-третьих, валютный курс нужен для периодической переоценки счетов в иностранной валюте фирм и банков.

Спрос и предложение валюты на мировом валютном рынке формируются экспортерами товаров и услуг, получающими валютную выручку; импортерами, которые должны осуществить валютные платежи; инвесторами, вкладывающими средства за рубежом и получающими оттуда дивиденды. Изменение валютных курсов - это результат соотношения спроса и предложения каждой валюты, которые определяются под воздействием множества факторов. К важнейшим экономическим курсообразующим факторам относятся, как правило, следующие:

1. темп инфляции;

2. состояние платежного баланса страны и ее внешней торговли;

3. уровень процентных ставок в разных странах;

4. деятельность валютных рынков;

5. степень доверия к валюте на национальном и мировых рынках;

6. валютная политика и национальное и межгосударственное валютное регулирование.

Чем выше темп инфляции в стране, тем, при прочих равных условиях,  ниже курс ее валюты. В средне- и долгосрочной перспективе инфляционное обесценение денег в стране приводит к снижению покупательной способности и падению их курса по отношению к валютам стран, где темп инфляции ниже. Мировой опыт свидетельствует, что приведение валютного курса в соответствие с паритетом покупательной способности происходит в среднем в течение двух лет. В краткосрочном плане на динамику валютных курсов может влиять не только инфляция, но даже инфляционные ожидания участников валютного рынка.

Воздействие инфляции в разных странах на курсы их валют находит теоретическое объяснение в концепции паритета покупательной способности (ППС), утверждающей, что изменение относительных темпов инфляции в двух странах должно приводить к изменению обменного курса их валют, чтобы цены на товары в двух странах были примерно одинаковыми.

На валютный курс влияет состояние платежного баланса страны, то есть соотношения платежей страны за границу и поступлений из-за границы. В платежном балансе находят стоимостное выражение все внешнеэкономические операции страны. В большинстве стран мира платежный баланс составляется по форме, рекомендованной МВФ (приложение 9). Активный платежный баланс приводит к увеличению спроса на национальную валюту и, соответственно, повышению ее курса. Напротив, при пассивном платежном балансе курс национальной валюты понижается. Ухудшение платежного баланса может ужесточить меры валютного контроля со стороны национального правительства. Усиливаются заимствования за рубежом, что уменьшает спрос на национальную валюту и ведет к снижению ее курса.

Одним из наиболее популярных видов платежного баланса является внешнеторговый или просто торговый баланс, который представляет собой соотношение стоимости экспорта и импорта товаров за определенный период времени. Внешнеторговый баланс включает фактически оплаченные и осуществленные в кредит товарные сделки. Внешнеторговый баланс составляется по отдельным странам и по группам государств.

Платежный баланс включает не только поступления и платежи, которые фактически произведены, но и будущие платежи по международным требованиям и обязательствам, т.е. элементы расчетного баланса, под которым понимается соотношение валютных требований и обязательств данной страны к другим странам.

Влияние разницы процентных ставок в разных странах на валютный курс проявляется в следующем:

1. при прочих равных условиях повышение процентной ставки в стране приводит к притоку иностранных капиталов, прежде всего краткосрочных, и, следовательно, к повышению курса национальной валюты, тогда как снижение процентной ставки ведет к оттоку капиталов, в том числе и национальных за границу и, следовательно, к снижению курса национальной валюты;

2. банки, проводящие валютные операции, принимают во внимание разницу процентных ставок на национальном и мировом рынках капитала с целью извлечения прибылей

Деятельность валютных рынков связана со спекулятивными валютными тенденциями. Если наметилась тенденция к снижению курса какой-либо валюты, то фирмы и банки стараются продавать ее на более устойчивые валюты, что еще более ослабляет данную валюту.

Валютный рынок – это особый рынок, на котором осуществляются валютные сделки, т.е. обмен валюты одной страны на валюту другой страны по определенному номинальному валютному курсу. Валютный рынок обеспечивает валютно-кредитное и расчетное обслуживание экспортно-импортных операций, а также валютные операции, связанные с инвестированием капитала за пределы национальной экономики.

Участниками валютного рынка являются центральные и коммерческие банки стран-участниц, региональные и международные организации, предприятия и валютные дилеры.

Структуру мирового валютного рынка составляют национальные и региональные валютные рынки, обслуживающие движение денежных потоков внутри страны или группы стран, которые интегрированы в мировой валютный рынок, на котором осуществляются валютные операции и расчеты, связанные с международным движением товаров, услуг и капиталов.

Мировой валютный рынок подразделяется на межбанковский и биржевой валютные рынки. На межбанковском рынке все операции проводятся непосредственно из банков при помощи технических средств связи. Межбанковский рынок, в свою очередь, подразделяется примерно на две равные части: брокерский рынок, где банки пользуются услугами брокеров (посредников), и прямой рынок, где банки находят партнеров самостоятельно.

На биржевом рынке встречаются представители центральных банков стран-участниц, чтобы балансировать заявки своих  клиентов. В результате фиксируется курс, который служит ориентиром для всего валютного рынка.

Степень доверия к валюте, также сказывающаяся на ее курсе, определяется состоянием экономики и политической (а иногда и военной) обстановкой в стране. Важны данные о темпах экономического роста, промышленной динамике, уровне безработицы и др. Уровень доверия в некоторой степени связан с техническими факторами, в частности, с доступностью экономической информации, которая различается в разных странах.

Национальная валютная политика и валютное регулирование влияют на динамику валютного курса в данной стране. Рыночная экономика предполагает сочетание чисто рыночного (то есть основанного на движении спроса и предложения) и государственного регулирования международных валютных отношений. Последнее направлено на преодоление ряда негативных проявлений рыночного регулирования, в частности, на избежание резких колебаний валютных курсов, вызывающих целый ряд отрицательных социально-экономических последствий. Граница между двумя видами регулирования валютных отношений может меняться в зависимости от конкретной исторической ситуации.

Различают следующие виды национальной валютной политики:

1. дисконтная (или учетная) валютная политика - это целенаправленное изменение учетной ставки центрального банка, направленное на регулирование валютного курса и платежного баланса путем воздействия на международное движение капиталов и динамику внутренних кредитов, денежной массы, цен, совокупного спроса;

2. девизная валютная политика - это метод воздействия на курс национальной валюты путем купли-продажи государственными органами иностранной валюты. Основная форма девизной политики - валютные интервенции, то есть вмешательство центрального банка в операции на валютном рынке путем купли-продажи иностранной валюты.

Традиционные методы валютной политики - девальвация (снижение курса) и ревальвация (повышение курса) национальной валюты по отношению к иностранным валютам или международным счетным валютным единицам. В условиях плавающих валютных курсов они на стихийном рынке происходят ежедневно, тогда как, законодательно официальное изменение курсов по отношению к иностранным валютам фиксируется лишь периодически.

К валютной политике также относятся устанавливаемые валютным законодательством ряда стран ограничения, то есть запрещение, лимитирование и регламентация операций резидентов и нерезидентов с иностранными валютами.

Цели валютных ограничений:

1. выравнивание платежного баланса;

2. поддержание курса национальной валюты;

3. концентрация валютных ценностей у государства.

К валютным ограничениям могут быть отнесены:

1. централизация валютных операций в центральном и уполномоченных банках;

2. лицензирование валютных операций;

3. лимитирование вывоза национальной и иностранной валюты, золота, ценных бумаг, ограничение ввоза валюты в страну;

4. полное или частичное блокирование валютных счетов;

5. ограничение обратимости валюты;

6. множественность валютных курсов (в том числе в форме двойного рынка);

7. контроль авансовых платежей импортеров иностранным экспортерам;

8. контроль за деятельностью кредитного и финансового рынков.

Принципы осуществления валютных операций в каждой стране определяются ее национальным законодательством, например, в России - Законом РФ о валютном регулировании и валютном контроле. В частности, закон определяет следующие нормы валютного регулирования:

1. валютные ценности в РФ могут находиться в собственности как резидентов, так и нерезидентов;

2. резиденты имеют право покупать иностранную валюту на внутреннем валютном рынке РФ в порядке и на цели, определяемые ЦБ РФ;

3. покупка и продажа иностранной валюты производится через уполномоченные банки;

4. резиденты могут иметь в уполномоченных банках счета в иностранной валюте, а нерезиденты - счета в иностранной валюте и валюте РФ;

5. текущие валютные операции в РФ осуществляются резидентами без ограничений;

6. операции, связанные с движением капитала, осуществляются резидентами в порядке, устанавливаемом ЦБ РФ.

Межгосударственное регулирование валютных отношений осуществляется в основном специальными международными валютно-финансовыми учреждениями. Ведущая роль среди них принадлежит МВФ и МБРР. Оба учреждения возникли в 1945 г. в соответствии с решениями Бреттон-Вудской валютной конференции. Сегодня в МВФ и МБРР  входит более 150 стран.

МВФ - это межправительственная валютно-кредитная организация. Его основные функции -  выработка правил регулирования валютных курсов и контроль за их соблюдением, содействие обратимости валют и устранение валютных ограничений, предоставление странам-участницам кредитов для выравнивания платежных балансов. Общий капитал МВФ составляет более 90 млрд. SDR. Средства МВФ формируются за счет взносов стран-участниц в соответствии с установленной квотой.

МБРР является межправительственной кредитной организацией, целями которой является поддержка должного уровня жизни в наименее развитых странах и кредитование структурных преобразований и развития экономики.

Определение курса валют, необходимое для проведения валютных операций, называется котировкой иностранных валют. Более распространена в мире прямая котировка, которая предполагает, что курс единицы иностранной валюты выражается в национальной валюте. По отношению к некоторым иностранным валютам, в связи с их малым масштабом, за единицу принимаются 100 или 1000 единиц.

При обратной котировке за единицу принимается национальная валюта, курс которой выражается в определенном количестве иностранной. Очевидно, что прямые котировки двух валют на соответствующих национальных валютных рынках обратны друг другу. Использование прямой и обратной котировки определяется в каждом случае историческими традициями и практическим удобством.

Котировка валют для торгово-промышленной клиентуры обычно базируется на кросс-курсе, который представляет собой соотношение между двумя валютами, вытекающее из их курса по отношению к третьей, как правило, к доллару США. Обычно устанавливается средний курс между двумя валютами. В России при установлении курсов ЦБ за основу берется курс доллара США к рублю, зарегистрированный на торгах на Московской межбанковской валютной бирже, а прочие курсы определяются по методу кросс-курсов рубль - доллар и доллар - иная валюта.

Различают курсы покупателя и продавца (курс покупки и курс продажи). Торговцы валютой (например, банки), объявляющие курс, называют одновременно оба курса. Курс покупки - это курс, по которому торговец согласен приобрести иностранную валюту. Курс продажи - это курс, по которому торговец согласен продать иностранную валюту.

Разница между курсом продажи и покупки называется спредом или, иначе, маржой и представляет собой прибыль торговца валютой от своих операций в целом. Эта разница служит для покрытия расходов торговца (банка), а также для страхования валютного риска. Конкурентная борьба вынуждает торговцев сокращать размер маржи до 0,05%, а иногда и больше.

Как и любой товар, валюта является объектом купли-продажи, поэтому в отдельную категорию на мировом рынке выделены операции по купле-продаже валюты, т.е. валютные операции, которые в зависимости от сроков подразделяются на наличные и срочные.

Валютный курс, используемый для наличных (текущих) сделок в зарубежных валютах, называется текущим курсом или спот-курсом. Спот-курс применяется в межбанковских операциях (в срок до двух дней) и для немедленной доставки валюты. Когда говорят о котировке валют, имеют в виду именно спот-курс.

Валютный курс, используемый для поставок иностранной валюты в будущем, называется срочным (форвардным) курсом. По срочным (форвардным или фьючерсным) валютным операциям расчет производится через определенный срок (в современных условиях обычно через 1 - 2 недели, 1, 2, 3, 6, 12 месяцев, до 5 лет) после заключения сделки по форвардному курсу, зафиксированному в момент ее заключения.

Форвардные курсы котируются в виде скидки или премии к спот-курсам. Если прямой форвардный курс ниже спот-курса, имеет место скидка или дисконт. Если прямой форвардный курс выше спот-курса, имеет место надбавка или премия. Курсы валют по срочным сделкам, котируемые в цифровом выражении, называются курсами «аутрайт».

Форвардные операции с иностранной валютой преследуют следующие цели:

1. обслуживание внешнеторговых операций (заблаговременная продажа экспортером валютной выручки или покупка импортером валюты для будущих платежей) для защиты от валютных рисков;

2. страхование портфельных или прямых инвестиций за рубежом от убытков в связи с возможным понижением курса валюты, в которой они осуществлены;

3. получение спекулятивной прибыли за счет курсовой разницы.

Динамика валютных курсов оказывает влияние на эффективность внешнеторговых операций, затрагивая интересы отдельных экспортеров и импортеров. Валютный курс может измениться в период между подписанием экспортно-импортного контракта и осуществлением платежа по этому контракту. Возникающие при изменении курсов валютные риски наиболее существенны при экспорте и импорте готовых изделий, в первую очередь, машин и оборудования.

Изменения валютных курсов имеют в общем случае следующие последствия:

1. понижение курса национальной валюты позволяет экспортерам получать дополнительную (валютную) прибыль;

2. повышение курса национальной валюты ведет к убыткам экспортера (курсовым потерям);

По отношению к импортеру имеет место обратная картина:

1. понижение курса национальной валюты ведет к убыткам импортера;

2. повышение курса национальной валюты обеспечивает импортеру дополнительную прибыль.

Риск потенциальных убытков при неблагоприятных для экспортера или импортера изменениях курса иностранной валюты может быть застрахован путем проведения соответствующих валютных операций, в совокупности объединяемых термином хеджирование. С точки зрения финансовой теории хеджирование представляет собой уравнивание активов и пассивов в иностранной валюте, предпринимаемое фирмой, чтобы обезопасить себя от риска неблагоприятной динамики валютного курса. Страхование является естественным решением для фирмы, которая не рассматривает международные финансовые сделки в качестве основного вида деятельности.

Для страхования поступлений и платежей от валютного риска участники внешнеторговой деятельности могут заключать текущие или срочные валютные сделки с банками. Наиболее распространенной в промышленно развитых странах операцией является срочная сделка типа «аутрайт форвард» с условием фиксации курса, суммы и даты поставки валюты.

В зависимости от национального законодательства в разных странах правительства по-разному определяют конвертируемость своих валют. В зависимости от степени конвертируемости валюты подразделяются на несколько классов:

1. свободно конвертируемые валюты (СКВ) или твердые валюты - это валюты тех стран (их более 30), где отсутствуют ограничения по текущим операциям платежного баланса и операциям, связанным с движением капитала. Такая полная конвертируемость позволяет как резидентам, так и нерезидентам приобретать неограниченные суммы любой иностранной валюты за внутреннюю валюту;

2. частично конвертируемые валюты - валюты стран, где отсутствуют ограничения по текущим операциям платежного баланса, но сохраняются ограничения по операциям, связанным с движением капитала. Замкнутые валюты - валюты тех стран, где осуществляется контроль и введены ограничения на все или на подавляющую часть операций по обмену, ввозу и вывозу иностранной и национальной валюты.

В ходе эволюции мировой валютной системы произошел отход от режима фиксированных валютных курсов и переход к плавающим валютным курсам.

Фиксированный валютный курс - это официально установленное соотношение между национальными валютами. Режим фиксированных курсов существовал до 1971 г. Он предусматривал обязательство стран-участниц Бреттон-Вудской валютной системы ограничивать отклонения курсов национальных валют от официальных долларовых паритетов (официального соотношения валют) в пределах 1%.

Система плавающих валютных курсов была введена Ямайским соглашением 1976 г. взамен их жесткой фиксации. Она предусматривает определение курсов валют под влиянием спроса и предложения на валютном рынке.

МВФ предоставил странам право выбора правил установления валютных курсов в соответствии с тремя категориями валют:

1. валюты, привязанные к одной или ряду валют;

2. валюты, чей обменный курс проявляет ограниченную гибкость по отношению к другой валюте (валютам), обычно в пределах 2,25%;

3. валюты с повышенной гибкостью.

Среди стран, использующих привязанные курсы, много развивающихся стран, привязывающих свои валюты к доллару США с нулевой возможностью отклонения. Некоторые страны привязывают свою валюту к счетной единице МВФ - SDR или комбинированной счетной единице, допуская отклонения в пределах 1%.

Валюты с повышенной гибкостью подразделяются на корректируемые в соответствии с набором показателей, управляемо плавающие и свободно плавающие валюты. К последней группе относятся основные валюты, составляющие официальные запасы иностранной валюты стран - участниц МВФ, в частности доллар США и японская иена.

2.3. Подбор литературы и работа с ней

Изучение литературы на начальном этапе имеет целью осведомить студентов об основных понятиях дисциплины, о том, в каком состоянии в современной науке находится дисциплина, что сделано авторами в этом направлении, а что еще не достаточно ясно, либо вообще не рассматривалось. Для этого этапа лучше всего использовать так называемую основную литературу, которая представлена в библиографическом списке настоящих методических указаний и имеется в библиотеке СПбГИЭУ. 

Начав работу с литературой, сразу необходимо формировать картотеку изученных литературных источников, т.е. на каждый литературный источник необходимо завести учетную карточку, аналогичную библиотечной, в которую вписывается полное библиографическое указание источника, а на обратной стороне - краткая аннотация, а также место, где находятся выписки из этого источника, если студент их делал. Расположить такие карточки можно по алфавиту, либо по крупным темам и по алфавиту.

Заполнять карточки необходимо по ГОСТу 7.1-2003, чтобы в дальнейшем не пришлось повторно брать книгу для уточнения, например, количества страниц в ней. Сбор картотеки важен для последующего оформления списка литературы, а также для того, чтобы в короткий срок найти необходимый источник, с которым уже была проведена работа, например, чтобы при ссылке на него при решении контрольных заданий.

При работе с литературой имеет смысл делать выписки с указанием страницы книги (журнала), на которой студенты нашли нужную им информацию. Это необходимо для того, чтобы не иметь проблем в дальнейшем при написании контрольной работы.

Целесообразно также иметь картотеку изученных литературных источников на компьютере (если он у есть) с указанием файла, в котором помещены краткие выписки из каждого источника (если таковые имеются). Необходимо тщательно продумать, как систематизировать файлы с выписками из литературы, и как их назвать. Это очень важно для возможности быстро найти нужную информацию.

На втором этапе изучения дисциплины, которая состоит в анализе современных тенденций развития, целесообразно пользоваться дополнительной литературой, журналами и Интернет-источниками последних лет, касающихся изучаемой дисциплины. Найдя статью, относящуюся к теме дисциплины, можно посмотреть список литературы в ее конце - так можно узнать, какие еще публикации имеются на эту тему и продолжить обучение.

Помимо литературы, касающейся тем дисциплины, необходимо также изучить все, что связано с показателями, используемыми при анализе данных и методиками исследования. Студенты должны четко представлять, что скрывается за каждым показателем и уметь их правильно интерпретировать.

Также студентам необходимо прочитать 2-3 книги по математической статистике (статистической обработке данных). Тогда они научатся оперировать соответствующими терминами, что придаст контрольным работам солидность и вес, а также поможет студентам осмыслить полученные результаты.

Научиться эффективно работать с литературой непросто, но очень важно. Работа с литературой будет продолжаться в течение всего обучения в СПбГИЭУ и после его окончания, если студенты будут работать по специальности.

3. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ К ВЫПОЛНЕНИЮ КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ

Контрольные задания соответствуют содержанию учебной дисциплины, отраженному в рабочей программе, охватывают все основные темы и понятия дисциплины. Варианты контрольных заданий по сложности равнозначны. Контрольные задания включают расчетные, расчетно-аналитические задачи; конкретные ситуации для анализа; контрольные вопросы, в т. ч. вопросы в проблемной постановке.

Расчеты по контрольным заданиям должны сопровождаться пояснением содержания выполняемых расчетных операций. По завершении расчетов должны быть сформулированы основные выводы и приведены практические примеры, если это предусмотрено содержанием задания.

Цель выполнения контрольных заданий:

1. обеспечить лучшее усвоение и закрепление знаний студентов о специфике внешней среды международного бизнеса, теориях международного разделения труда, международной торговой и инвестиционной политики, экономической интеграции стран мирового сообщества, международного ценообразования, мировых рынков;

2. способность к освоению будущими специалистами практических навыков выполнения расчетов и обоснования решений в сфере внешнеэкономической деятельности предприятия.

Для квалифицированного выполнения контрольного задания студентам рекомендуется пользоваться как учебной, так и специальной литературой. Кроме того, целесообразно использовать периодические издания: «Мировая экономика и международные отношения», «Внешняя торговля», «Эксперт», Экономика и жизнь», «Коммерсантъ», «Компания», «Деньги» и др.

Обязательные структурные элементы контрольной работы:

1. титульный лист;

2. оглавление (содержание)

3. контрольное задание 1:

· описание задания;

· решение задания;

· выводы по заданию;

4. контрольное задание 2:

· описание задания;

· решение задания;

· выводы по заданию;

5. контрольное задание 3:

· описание задания;

· решение задания;

· выводы по заданию;

6. список литературы и информационных источников

7. приложения 

Каждый студент выполняет три контрольных задания, которые выбирает в соответствии с номером варианта. Варианты и соответствующие номера контрольных заданий приведены в табл. 2. Номер варианта соответствует двум последним цифрам номера зачетной книжки студента.

Выполненная контрольная работа должна быть представлена на кафедру «Мировой экономики и международного менеджмента», находящуюся по адресу: Санкт-Петербург, ул. Марата, д. 27, к. 605, т. (812)712-37-30, за 30 календарных дней до начала экзаменационной сессии.

Контрольная работа считается зачтенной, если студент правильно решил все предложенные задания и четко и ясно сделал выводы, используя учебную литературу и журналы за последние несколько лет. При недостаточной проработке контрольных заданий, преподаватель на экзамене может задать дополнительные вопросы, касающиеся тем контрольных заданий.

Всем студентам на экзамене необходимо иметь копию контрольной работы.

Положительная аттестация по контрольной работе является основанием для допуска студента к экзамену по дисциплине «Мировая экономика».

Перечень контрольных вопросов для проверки знаний по дисциплине, представлен в приложении 3.

Номер зачетки 572Таблица 2

Выбор варианта контрольной работы

	Две последние цифры номера зачетной книжки
	Вариант контрольных заданий 

	
	Задание №1
	Задание №2
	Задание №3

	01, 31, 61, 91
	1.1
	2.7
	4.4

	02, 32, 62, 92
	1.2
	2.8
	4.5

	03, 33, 63, 93
	1.3
	2.9
	4.6

	04, 34, 64, 94
	1.4
	3.1
	4.7

	05, 35, 65, 95
	1.5
	3.2
	4.8

	06, 36, 66, 96
	1.6
	3.3
	4.9

	07, 37, 67, 97
	1.7
	3.4
	5.1

	08, 38, 68, 98
	1.8
	3.5
	5.2

	09, 39, 69, 99
	1.9
	3.6
	5.3

	10, 40, 70, 00
	2.1
	3.7
	5.4

	11, 41, 71
	2.2
	3.8
	5.5

	12, 42, 72
	2.3
	3.9
	5.6

	13, 43, 73
	2.4
	4.1
	5.7

	14, 44, 74
	2.5
	4.2
	5.8

	15, 45, 75
	2.6
	4.3
	5.9

	16, 46, 76
	1.1
	2.7
	4.5

	17, 47, 77
	1.2
	2.8
	4.6

	18, 48, 78
	1.3
	2.9
	4.7

	19, 49, 79
	1.4
	3.1
	4.8

	20, 50, 80
	1.5
	3.2
	4.9

	21, 51, 81
	1.6
	3.3
	5.1

	22, 52, 82
	1.7
	3.4
	5.2

	23, 53, 83
	1.8
	3.5
	5.3

	24, 54, 84
	1.9
	3.6
	5.4

	25, 55, 85
	2.1
	3.7
	5.5

	26, 56, 86
	2.2
	3.8
	5.6

	27, 57, 87
	2.3
	3.9
	5.7

	28, 58, 88
	2.4
	4.1
	5.8

	29, 59, 89
	2.5
	4.2
	5.9

	30, 60, 90
	1.1
	2.6
	4.3


3.1. Примеры выполнения контрольных заданий

Задание 1. Внесение поправки к сроку расчета цены.
Ситуация. Российское предприятие намерено приобрести металлорежущий станок. В наличии имеются два конкурентных материала фирм Великобритании и Японии.


Товар приобретается в 2008 г. Цены аналогов относятся к 2005 г. Цена английского поставщика в ф. ст., японского – в иенах. За 2005-2008 гг. индексы английских и японских экспортных цен изменились (табл. 3), также за этот период изменились и курсы национальных валют Великобритании и Японии к доллару США (табл. 4).

Таблица 3

Изменение индексов английских и японских экспортных цен на металлорежущий станок

	Страна
	2005
	2008
	Изменение за 2005-2008 гг., %

	Великобритания
	100,0
	148,0
	+48,0

	Япония
	100,0
	93,4
	-6,6


Таблица 4

Курсы национальных валют за 1 доллар США

	Страна
	2005
	2008
	Изменение курса за 2005-2008 гг.

	Великобритания
	0,58
	0,51
	курс ф. ст. ↑

	Япония
	117,34
	107,91
	курс иены ↑


Задание. Внести поправки к ценам конкурентных материалов с учетом срока расчета цен. Сформулировать основные выводы по расчетам.

Решение. Рост цен может быть оценен следующим образом:

1. Индекс английского фунта с поправкой на изменение курса в долларах:

в 2005 г.
100 / 0,58 = 172,41;

в 2008 г.
100 / 0,51 = 196,08.

Принимая 172,41 = 100, получаем индекс 2008 г. (J2008):

172,41 – 100,

196,08 – J2008.

J2008 = 113,73.

2. Индекс японской иены с поправкой на изменение курса в долларах:

в 2005 г.
100 / 117,34 = 0,85;

в 2008 г.
100 / 107,91 = 0,93.

Принимая 0,85 = 100, получаем индекс 2008 г. (J2008):

0,85 – 100,

0,93 – J2008.

J2008 = 109,41.

Выводы. Поправки на дату покупки конкурентного материала должны учитывать не только динамику цен в национальной валюте поставщика, но и учитывать изменения в покупательной способности этой валюты за период от даты установления цены до даты ее использования. Учет производится путем пересчета цены из национальной валюты страны поставщика в валюту, принимаемую за валюту платежа для всех конкурентных материалов, используемых в ценовых расчетах.


В данном случае при условии, что валютой платежа является доллар, английская цена повысилась не на 48,0%, а только на 13,7% (100,0 – в 2005 г., 113,7 – в 2008 г.), с учетом повышения курса ф. ст. по отношению к доллару.


Что касается японской иены, то вследствие повышения курса цена японского оборудования в долларах повысилась на 9,4% (100,0 – в 2005 г., 109,4 – в 2008 г.), хотя в национальной валюте японский индекс цен за рассматриваемый период понизился на 6,6%.

Задание 2. Страхование текущей прибыли (короткое хеджирование).

Ситуация. Фирма-экспортер продает 300 т. находящегося в ее собственности товара по 1000 дол. за 1 т. Цена закупки – 940 дол. за 1 т. В течение 2 недель от даты поступления товара найти покупателя не удается, риск снижения рыночной цены достаточно велик. По товару производится котировка на фьючерсной товарной бирже, при этом цена товара по контрактам с поставкой через 3 месяца – 1030 дол. за 1 т. В течение месяца удается найти покупателя на товар и подписать контракт, цена в котором установлена – 980 дол. за 1 т. Цена товара по контрактам, откупаемым на бирже – 990 дол. за 1 т.

Задание. Определить результаты хеджирования и прибыль по сделке для фирмы-экспортера.

Решение:
1. Целевая прибыль:

(1000 – 940) * 300 = 18000 дол.

2. Прибыль при продаже по фактическому контракту:

(980 – 940) * 300 = 12000 дол.

3. Стоимость откупаемых на бирже контрактов:

990 * 300 = 297000 дол.

4. Стоимость проданных фьючерсных контрактов:

1030 * 300 = 309000 дол.

5. Прибыль за счет хеджирования продаж:

309000 – 297000 = 12000 дол.

6. Фактическая прибыль по сделке:

12000 + 12000 = 24000 дол.

4. КОНТРОЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ

Тема 1. Мировая экономика – введение в дисциплину

1.1. Дайте определения понятия «внешнеэкономические связи» и «внешнеэкономическая деятельность». Объясните, как эти понятия соотносятся между собой.

1.2. Объясните, какие предпосылки определяют развитие МЭО между государствами в историческом и современном аспектах.

1.3. Объясните, почему МРТ является основой развития внешнеэкономических связей.

1.4. Раскройте основные формы выражения МРТ. Приведите практические примеры.

1.5. Назовите основные признаки МКП. Приведите практические примеры.

1.6. Опишите этапы эволюции МСП. Приведите практические примеры.

1.7. Дайте общую характеристику механизма регулирования международных экономических связей.

1.8. Актуальные проблемы МЭО.

1.9. Россия в МЭО: исторические аспекты и современные тенденции.

Тема 2. Мировое хозяйство

2.1. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний, сделайте выводы о соотношении уровня и темпов развития экономики отдельных стран и регионов. Чем обусловлены выявленные тенденции?

2.2. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний, проделайте необходимые расчеты и определите на основе полученных результатов десять лидирующих государств по показателю экономической мощи. Проанализируйте изменения в их перечне с 1990 г. по 2005 г.

2.3. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (объем ВВП и численность населения), осуществите классификацию стран на развитые и развивающиеся на основе расчета соответствующего классификационного признака. Проанализируйте географию расположения стран обеих подгрупп, какими причинами объясняются выявленные результаты, какая из  проблем современного мироустройства ими  вызвана?

2.4. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (объем экспорта, импорта и объем ВВП), проделайте необходимые расчеты и на основе полученных результатов оцените степень открытости национальных экономик  по отдельным странам и группам стран (развитые, развивающиеся, с переходной экономикой).

2.5. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (численность населения), рассчитайте темпы роста населения по регионам (Западная Европа, Восточная Европа, Северная Америка, Латинская Америка, Африка, Азия). На основе анализа полученных результатов сделайте выводы о тенденциях в динамике численности населения по регионам. Каковы причины выявленных тенденций, какие глобальные проблемы мировой экономики с ними связаны, пути их решения?

2.6. Проведите анализ распределения природных ресурсов между странами (ресурсы минерального сырья и топлива, земельные,  лесные ресурсы). Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (мировой экспорт), сопоставьте результаты вашего анализа с данными статистики мировой торговли природными ресурсами и продовольствием. Сделайте выводы  о влиянии обеспеченности природными ресурсами на формирование экономических моделей отдельных стран и регионов.

2.7. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (мировой экспорт), проанализируйте динамику изменения удельного веса минерального сырья и продовольствия  в мировом экспорте. На основе полученных результатов сделайте выводы об изменении роли природных ресурсов в мировой экономике, чем объясняются эти изменения?

2.8. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (объем экспорта, импорта), сделайте анализ динамики объемов внешней торговли стран-членов интеграционных группировок (ЕС, НАФТА, МEРКОСУР и т.д.) до и после присоединения к группировке, чем объясняются выявленные тенденции?

2.9. Используя статистические данные, представленные в приложениях настоящих методических указаний (объем ВВП), объясните различия в динамике среднегодовых темпов прироста ВВП по ЕС в сравнении с США и Японией.

Тема 3. Международная торговля

3.1. Задача. Свободная торговля и введение импортной пошлины.

Исходные данные. Предположим, что спрос и предложение на рынке транзисторов в США и Японии имеет следующую динамику (см. табл. 5, 6):

                                                                                                                                       Таблица 5

Спрос и предложение в США
	Цена,
дол.
	Объем спроса,
млн. шт.
	Объем предложения,
млн. шт.

	5,0 
	                        5,0 
	                        2,0    

	10,0
	                        4,0 
	                        3,0 

	15,0
	                        3,0  
	                        4,0    

	20,0
	                        2,0
	                        5,0    


Таблица 6

Спрос и предложение в Японии

	Цена,
дол.
	Объем спроса, млн. шт.
	Объем предложения,
млн. шт.

	5,0           
	                  2,5
	                   1,0

	10,0 
	                  2,0
	                   3,0  

	15,0 
	                  1,5
	                   5,0 

	20,0
	                  1,0 
	                   7,0


Вопросы и задания:

1. Предположим, что между двумя странами осуществляется свободная взаимная торговля. Какова будет равновесная цена на транзисторы?

2. Какая страна будет экспортировать транзисторы в другую страну?

3. Каков будет объем экспорта?

4. Предположим, что США вводит импортную пошлину в размере 10 долларов на каждый транзистор. Что произойдет с объемом экспорта и импорта?

3.2. Задача. Свободная торговля и введение импортной пошлины.

Исходные данные. Рис. 5 иллюстрирует внутренний спрос DD и предложение SS на рынке магнитофонов  в стране Х . Мировая цена магнитофона равна отрезку ОВ.










Рис. 5. Спрос и предложение на рынке магнитофонов

Вопросы и задания:
1. Определить внутреннюю цену на магнитофон и объем импорта при условии свободной международной торговли.

2. Предположим, что на каждый импортируемый магнитофон правительство вводит пошлину,  равную отрезку BC. Определите внутреннюю цену на магнитофон и объем импорта после введения пошлины.

3. Как изменится объем внутреннего производства магнитофонов после введения пошлины?

4. Определите на графике площадь фигуры, отражающей дополнительные расходы потребителей на покупку магнитофонов после введения импортной пошлины.

3.3. Задача. Ограничение импорта (квотирование).

Исходные данные. Рис. 6 иллюстрирует внутренний спрос DD и предложение SS на рынке одежды в стране Х.  ОА - мировая цена на одежду.










Рис. 6. Спрос и предложение на рынке одежды

Вопросы и задания:

1. Каков был импорт одежды в страну при отсутствии торговых ограничений?

2. Правительство устанавливает импортную квоту, ограничивая ввоз одежды в страну до уровня FJ. Какая цена на одежду установится на внутреннем рынке после введения импортной квоты?

3. Как изменится внутреннее производство и потребление одежды при введении импортной квоты.

3.4. Задача. Демпинг во внешней торговле.

Исходные данные. Фирмы А, В и С  экспортируют товар в США (табл. 7).

Таблица 7

Цена и затраты фирм

	Показатели, дол.
	Фирма А
	Фирма В
	Фирма С

	Средние удельные издержки
	        10
	           10          
	          10

	Цена товара на внутреннем рынке
	        10
	           12
	            9

	Экспортная цена товара
	        11
	           11
	            9

	Цена товара в США
	        12  
	           13             
	           10


Вопросы и задания: Какая из трех фирм-экспортеров товара может быть обвинена в демпинге на американском рынке?

3.5. Задача. Интеграционные группировки.

Исходные данные. Вступление страны в интеграционный союз может вызвать либо потокообразующий эффект (эффект создания торговли), т.е. переключение (вследствие присоединения страны к интеграционной группировке) спроса страны и, соответственно, потребления от производителя с более высокими издержками к производителю с менее высокими издержками. Либо потокоотклоняющий эффект (эффект отклонения торговли), т.е. переключение спроса страны и, соответственно, потребления от производителя за пределами союза, имеющего более низкие издержки, к производителю, имеющему более высокие издержки, но являющемуся членом союза;

Предположим, что стоимость одной бутылки вина в Португалии равна 1,5 дол., во Франции – 2 дол., в Италии – 2,4 дол., в Германии – 2,5 дол. Текущий стоимостной тариф на импорт вина составляет в Португалии – 25%, во Франции – 30%, в Италии – 100%, в Германии – 60%.


Вопросы и задания:

1. Какие страны будут импортировать вино?

2. Какие страны будут экспортировать вино?

3. Италия и Германия формируют ассоциацию свободной торговли. К какому эффекту приведет факт ее появления: эффекту создания или отклонения от торговли?

4. Италия и Германия преобразовали свою ассоциацию свободой торговли в таможенный тариф, установив общий внешний 50%-ный тариф на импорт. К какому эффекту (создания или отклонения) приведет образование таможенного союза?

3.6. Задача. Определение внешнеторговой цены с учетом спроса.

Исходные данные. В табл. 8 приведены исходные данные задачи.

Таблица 8

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Удельные переменные текущие издержки, связанные с производством и экспортом товарной единицы, руб./шт.
	90,0


	Постоянные текущие издержки, связанные с производством и экспортом товарной единицы, руб./год
	36000,0

	Капитальные вложения в основные фонды, необходимые для организации экспортного производства, руб./год
	550000,0

	Вложения в оборотные средства, необходимые для организации экспортного производства, руб./год
	350000,0

	50( всей экспортной выручки продается на внутреннем российском рынке по курсу  руб./дол. США, дол. США
	5450,0

	Текущий курс, по которому валютная выручка может быть конвертирована в рубли, руб./дол. США
	24,5



  Исследование конъюнктуры мирового рынка показало, что в зависимости от уровня цен можно иметь различный спрос (табл. 9).

Таблица 9

Взаимосвязь цены и спроса

	Внешнеторговая цена, дол. США/шт.
	Объем спроса, шт./год

	300,0
	1600,0

	270,0
	1800,0

	240,0
	1900,0

	200,0
	2000,0


Вопросы и задания: Определите внешнеторговую цену с учетом спроса.

3.7. Задача. Метод удельной стоимости (параметрическое ценообразование).

Исходные данные. В качестве конкурентного материала имеется контрактная экспортная цена электродвигателя мощностью 10 кВт, равная 210 тыс. руб. Для упрощения расчета принимаем, что за исключением мощности, все остальные технико-экономические показатели электродвигателей одинаковы.

В наличии имеются прейскуранты цен нескольких немецких электродвигателей (табл. 10).

Таблица 10

Цены электродвигателей

	Цена электродвигателя,
евро
	Мощность электродвигателя, кВт

	331,0
	4

	593,0
	11

	1210,0
	30


Вопросы и задания: Определите экспортную цену электродвигателя мощностью 20 кВт.

3.8. Задача. Последовательный учет в цене числовых значений отобранных параметров (комплексное параметрическое ценообразование).

Исходные данные. Имеются технические характеристики и цены однородного оборудования по контрактам западных фирм (табл. 11).

Таблица 11

Технические характеристики однородного оборудования

	Технико-экономические параметры
	Экспортируемое российское оборудование
	Конкурентное оборудование

	
	
	1
	2
	3

	Мощность, кВт
	800,0
	800,0
	750,0
	750,0

	Частота вращения ротора, об./мин.
	500,0
	500,0
	600,0
	1000,0

	КПД, %
	92,8
	95,3
	94,0
	93,08

	Цена, евро
	?
	150000,0
	175150,0
	277350,0


Вопросы и задания: Определите экспортную цену российского электродвигателя с заданными характеристиками.

3.9. Задача. Определение экспортной цены товара, объема  производства и поставки на экспорт методом  «целевой  прибыли».

Исходные данные. В табл. 12 приведены исходные данные задачи.

Таблица 12

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Удельные переменные издержки на производство и экспорт, руб./шт.
	250,0

	Постоянные текущие издержки на производство и экспорт, руб./год
	10000,0

	Инвестиции в основной капитал для организации производства, руб./год
	500000,0

	Инвестиции в оборотный капитал для организации производства, руб./год
	60000,0

	Ставка налога на прибыль, %
	24,0

	Текущий валютный курс, руб./дол. США
	24,5

	Желаемая норма чистой прибыли от экспорта, %
	25,0


Вопросы и задания: Определите экспортную цену товара,  объем производства и поставки на экспорт методом «целевой прибыли».

Тема 4. Международное движение факторов производства

4.1. Задача. Ранжирование факторов, определяющих инвестиционный риск в экономику России, обоснование системы мер по снижению инвестиционных рисков.

Исходные данные. В табл. 13 приведены факторы, определяющие инвестиционный  климат государства.

Таблица 13

Факторы инвестиционной привлекательности стран
	Факторы инвестиционного климата 
	Ранг
	Оценка в баллах

	1. Состояние экономики страны     
	
	

	2. Социально-политическая стабильность
	
	

	3. Идеология и культура
	
	

	4. Государственная политика в отношении иностранных инвестиций
	
	

	5. Участие страны в системе международных договоров и традиции их соблюдения
	
	

	6. Степень и методы государственного вмешательства в  экономику     
	
	

	7. Эффективность работы государственного аппарата
	
	

	8. Последовательность государственных органов  в проведении экономической политики
	
	


Вопросы и задания:

1. Определите значимость (ранг) факторов в оценке риска прямого инвестирования в экономику России в современных условиях.

2. Оцените в баллах значимость каждого фактора исходя из суммарной оценки риска по всей совокупности факторов (максимальный риск) - 10 баллов.

3. Предложите систему мер по снижению риска прямого инвестирования в экономику России.

4.2. Назовите основные критерии осуществления зарубежного инвестирования ТНК. При каких условиях при выборе формы инвестирования компании предпочтение отдается портфельным инвестициям?

4.3. В чем проявляется взаимодополняемость внешней торговли и ПИИ? Приведите практический пример (краткое описание бизнес-ситуации).

4.4. Задача. Определение  годовой рентабельности капитальных вложений в уставной фонд  предприятия совместного владения.

Исходные данные. В табл. 14 представлены исходные данные задачи.

Таблица 14

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Объем производства изделий, шт. в год
	2000,0

	Экспортная квота, %
	10,0

	Цена изделия на внутреннем рынке, руб.
	200,0

	Цена изделия на внешнем рынке, дол.
	200,0

	Годовые издержки (без амортизации), руб.
	300000,0

	Вклад в уставной фонд российского партнера, руб.
	200000,0

	Вклад в уставной фонд зарубежного партнера, дол.
	100000,0

	Срок деятельности предприятия, лет
	10,0

	Сумма накопленной амортизации, руб.
	28000,0

	Валютный курс, руб./ дол.
	24,5

	Ставка налога на прибыль, %
	24,0


Вопросы и задания: Определите годовую рентабельность капитальных вложений в уставной фонд предприятия совместного владения.

4.5. Задача. Определение срока окупаемости вложений в уставной фонд предприятия совместного владения.

Исходные данные. В табл. 15 представлены исходные данные задачи.

Таблица 15

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Объем производства изделий, шт. в год
	2000,0

	Экспортная квота, %
	10,0

	Цена изделия на внутреннем рынке, руб.
	200,0

	Цена изделия на внешнем рынке, дол.
	200,0

	Годовые издержки (без амортизации), руб.
	300000,0

	Вклад в уставной фонд российского партнера, руб.
	200000,0

	Вклад в уставной фонд зарубежного партнера, дол.
	100000,0

	Срок деятельности предприятия, лет
	10,0

	Сумма накопленной амортизации, руб.
	28000,0

	Валютный курс, руб./ дол.
	24,5

	Ставка налога на прибыль, %
	24,0


Вопросы и задания: Определите срок окупаемости вложений в уставной фонд предприятия совместного владения.

4.6. Задача. Распределение годовой прибыли между участниками  предприятия совместного владения.

Исходные данные. В табл. 16 представлены исходные данные задачи.

Таблица 16

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Объем производства изделий, шт. в год
	2000,0

	Экспортная квота, %
	10,0

	Цена изделия на внутреннем рынке, руб.
	200,0

	Цена изделия на внешнем рынке, дол.
	200,0

	Годовые издержки (без амортизации), руб.
	300000,0

	Вклад в уставной фонд российского партнера, руб.
	200000,0

	Вклад в уставной фонд зарубежного партнера, дол.
	100000,0

	Срок деятельности предприятия, лет
	10,0

	Сумма накопленной амортизации, руб.
	28000,0

	Валютный курс, руб./ дол.
	24,5

	Ставка налога на прибыль, %
	24,0

	Доля прибыли, оставляемая в распоряжении совместного предприятия, %
	30,0


Вопросы и задания: Рассчитайте доли чистой прибыли участников предприятия совместного владения.

4.7. Задача. Определение интегрального экономического эффекта от создания  предприятия совместного владения.

Исходные данные. В табл. 17 представлены исходные данные задачи.

Таблица 17

Исходные данные

	Показатель
	Значение

	Объем производства изделий, шт. в год
	2000,0

	Экспортная квота, %
	10,0

	Цена изделия на внутреннем рынке, руб.
	200,0

	Цена изделия на внешнем рынке, дол.
	200,0

	Годовые издержки (без амортизации), руб.
	300000,0

	Вклад в уставной фонд российского партнера, руб.
	200000,0

	Вклад в уставной фонд зарубежного партнера, дол.
	100000,0

	Срок деятельности предприятия, лет
	10,0

	Сумма накопленной амортизации, руб.
	38000,0

	Валютный курс, руб./ дол.
	24,5

	Ставка налога на прибыль, %
	24,0

	Ликвидационная стоимость совместного предприятия, руб.
	15000000,0

	Коэффициент дисконта (приведение за 10 лет)
	6,145

	Коэффициент дисконта (привидение по последнему году)
	0,386


Вопросы и задания: Определить интегральный экономический эффект от создания предприятия совместного владения.

4.8. Задача. Оценка эффективности филиала.

Исходные данные. Базирующаяся в США ТНК Groomsby имеет производственный филиал в Мексике.  Менеджеры предполагают, что филиал может начать производство еще одного продукта компании, спрос на который подтверждается исследованием мексиканского рынка. Предварительные расчеты показали, что для реализации проекта необходимы дополнительные инвестиции в сумме 19,2 млрд. песо; расширение производственных мощностей филиала может быть осуществлено в течение одного года. Новое производство обеспечит ежегодные поступления в сумме 10 млрд. песо.

Мексиканское правительство готово приобрести новое производство через 4 года эксплуатации без денежной компенсации, предоставив компании в качестве льготы освобождение от налога на прибыль на весь период эксплуатации. В соответствии с мексиканскими законами, дивиденды, переводимые за границу, облагаются налогом по ставке 18%.

Поскольку корпоративный налог не уплачивается в Мексике, американское законодательство требует уплаты налога с сумм, получаемых материнской компанией, по ставке 20%. Текущий курс песо в году осуществления инвестиций равен 0,09 дол. В последующие годы в соответствии с прогнозируемой инфляцией в двух странах валютный курс ожидается на следующем уровне: 1-й год производства - 0,08 дол., 2-й год - 0,07, 3-й год - 0,06, 4 - й год - 0,05.

Вопросы и задания: Рассчитайте эффект проекта как такового и с точки зрения материнской компании, используя в обоих случаях ставку дисконтирования, равную 18%.

4.9. Задача. Обоснование создания предприятия совместного владения.

Исходные данные. Российское предприятие Спецавтоматика  и норвежское Sigma рассматривают  целесообразность организации предприятия совместного владения в РФ Sigmarus. Предприятие будет производить некоторую промышленную продукцию в количестве 25000 изделий в год. Цена единицы продукции на внутреннем рынке - 40 руб., на внешнем - 10 дол. Экспортная квота, по прогнозам, составит 20%.

Российский и норвежский частники вкладывают в уставной фонд, соответственно, 275 млн. руб. и 70000 дол.

Годовые издержки производства предприятия Sigmarus - 500 млн. руб. Деятельность предприятия планируется на 6 лет. Ликвидационная стоимость - 120 млн. руб. (в ценах 2008 г.). Ставка налога на прибыль предприятия – 24%; на доход учредителей – 15%. Валютный курс на момент проведения расчетов – 24,5 руб. за 1 дол.

Пороговое значение рентабельности для предприятия совместного владения принимается равным 0,2.

Спецавтоматика  использует в расчетах ставку дисконтирования, равную 18%; норвежская Sigma  согласна на 15%.

Влияние инфляции элиминируется в расчете путем использования неизменных цен. 

Вопросы и задания: Рассчитайте эффективность (показатели NPV, отдачи долгосрочных инвестиций, срока окупаемости) предприятия совместного владения как целого и с точки зрения каждого из учредителей. Сформулировать выводы о целесообразности реализации проекта как такового и с точки зрения его учредителей. Существуют ли противоречия в оценке проекта между партнерами?

Тема 5. Международные валютно-расчетные (кредитные) отношения

5.1. Задача. Расчет кросс-курсов с учетом курса продажи и курса покупки.

Исходные данные. Валютный дилер в Швеции предлагает следующие обменные курсы евро и японской иены относительно шведской кроны:

евро  /  швед. крона

0,15 – 9,47

яп. иена  / швед. крона

17,15 – 0,10

Вопросы и задания: Рассчитайте прямую котировку евро относительно японской иены методом кросс-курса с использованием обменного курса шведской кроны.

5.2. Задача. Прямая и обратная котировка курса. Расчет кросс-курсов.

Исходные данные. Пусть сложились следующие значения обменных курсов доллара США (табл. 18).

Таблица 18

Обменные курсы доллара США

	Иностранная валюта
	Прямая котировка
	Обратная котировка

	Британский ф. ст.
	0,51
	

	Канадский доллар
	1,01
	

	Швейцарский франк
	
	1,10

	Японская иена
	108,15
	

	Мексиканский песо
	10,79
	

	Норвежская крона
	
	5,34

	Бразильский реал
	1,76
	

	Шведская крона
	
	6,32

	Венесуэльский боливар
	
	2140,50

	Монгольский тугрик
	
	1163,89

	Евро
	
	0,68

	Эфиопский быр
	9,16
	

	Венгерский форинт
	
	174,51

	Южноафриканский рэнд
	6,92
	


Вопросы и задания: Заполните пустующие клетки таблицы. Определите методом кросс-курса следующие валютные курсы: ф. ст. / эф. быр; эф. быр / яп. иена; яп. иена / ф. ст.; монг. тугр. / швед. крона; швед. крона / евро; евро / швейц. фр.; евро / швед. крона.

5.3. Задача. Расчет форвардной премии и дисконта.

Исходные данные. Спот-курс канадского доллара равен 1,0100 дол. США, 180-дневный форвардный курс – 1,0061 дол. США.

Спот-курс евро равен 1,4600 дол. США, 180-дневный форвардный курс – 1,4735 дол. США.                  

Вопросы и задания: Определите 180-дневную премию или скидку для канадского доллара и евро.        

5.4. Задача. Арбитраж.

Исходные данные. Американская компания взяла кредит на сумму 4000 дол. США сроком на 90 дней. Спот-курс евро равен 1,46 дол. США / евро; 90-дневный форвардный курс – 1,48 дол. США / евро. Процентные ставки равны в США – 15%, во Франции – 10%.

Вопросы и задания: Определите, чему равна форвардная премия или дисконт. Каковы возможности покрытого арбитража? Как будет выглядеть схема покрытого арбитража? Чему равна прибыль арбитражной операции? Что изменится, если издержки на проведение операции составят 100 дол. США?

5.5. Задача. Спекуляция на текущем и форвардном рынке.

Исходные данные. Представьте, что спот-курс евро равен 1,46 дол. США, 90-дневный форвардный курс – 1,48 дол. США, в то время как Ваш собственный прогноз спот-курса через 90 дней – 1,51 дол. США.

Вопросы и задания: Определите, чему равна премия или дисконт по форвардной операции. Если Ваш прогноз правилен, какова будет Ваша прибыль (убыток) в результате инвестирования 4000 дол. США на спот-рынке?  Каковы основные риски, связанные с подобной спекуляцией? Если прогноз правилен, какова будет прибыль (убыток) от инвестирования 4000 дол. США на форвардном рынке? Какие риски характерны для этой спекуляции?

5.6. Задача. Расчет валютной прибыли и курсовых потерь.

Исходные данные. McDonnell Douglas  продал пассажирский авиалайнер компании Korean Airlines за 837,8 млн. северокорейских вон с оплатой через один год. Платеж предусмотрен в корейской валюте. Спот-курс равен 142 вон / дол. США; McDonnell  Douglas  предполагает, получив 837,8 млн. вон, обменять эту сумму на 5,9 млн. дол. США. 

Вопросы и задания: Какова потенциальная валютная прибыль или курсовые потери, если спот-курс доллара США снизится к моменту платежа до 130 северокорейских вон? Если спот-курс повысится до 160 северокорейских вон?

5.7. Задача. Валютные курсы и эффективность экспортно-импортных операций.

Исходные данные:

1. Сумма незавершенных контрактов фирмы-экспортера США с немецкой фирмой составляет 50 млн. евро;

2. Сумма незавершенных контрактов немецкой фирмы- импортера с фирмами США составляет 40 млн. евро;

3. Курс евро официально снизился с 1,46 дол. США / евро до 1,41 дол. США / евро.

В контрактах отсутствуют защитные оговорки от последствий изменения валютных курсов.

Вопросы и задания: Определите прибыли и убытки американских фирм от изменения валютного курса.

5.8. Задача. Страхование валютных рисков. Использование валютного опциона.

Исходные данные. Немецкая фирма-экспортер подписала контракт на поставку оборудования стоимостью 20 млн. дол. США с оплатой в течение 90 дней с момента отгрузки продукции. Для страхования риска от снижения курса доллара экспортер покупает опцион продавца этой валюты по курсу 0,7 евро / дол. США сроком на 3 месяца. Оплата опциона - 2,5% от стоимости опциона. На момент поступления платежа валютный курс составляет:

a) 0,6 евро / дол. США;

b) 0,8 евро / дол. США.

Вопросы и задания: Определите действия экспортера в ситуациях а) и b) и их экономические результаты.

5.9. Задача. Фиксирование цены импортером (длинное хеджирование).

Исходные данные. Фирме-импортеру необходимо закупить 200 т. товара. Биржевая цена товара  составляет - 3800 евро / т. Наблюдается тенденция роста цены. До начала переговоров о закупке фирма приобретает фьючерсный контракт  на весь объем предполагаемой закупки с поставкой в сроки, когда планируется поставка реального товара. Депозит 10% от стоимости стандартного контракта. Объем стандартного контракта - 10 т.

За время поиска поставщика  и ведения переговоров рыночная цена товара увеличилась, и на дату заключения реального контракта цена на бирже по фьючерсным контрактам составила - 3950 евро / т. В реальном контракте зафиксирована цена - 3930 евро / т.

Вопросы и задания: Определите результаты хеджирования для фирмы-импортера.

5. ТРЕБОВАНИЯ К ОФОРМЛЕНИЮ КОНТРОЛЬНОЙ РАБОТЫ


Контрольные задания выполняются в машинописном виде. Стиль оформления основного текста должен содержать следующие установки:

1. шрифт – кегль 16 пт., гарнитура «Times New Roman»;

2. межстрочный интервал – 1;
3. интервал между словами – 1 знак;
4. абзацный отступ – 1,25;
5. выравнивание – по ширине;
6. перенос автоматический «Сервис – Язык – Расстановка переносов»;

7. нумерация страниц – внизу по центру страницы;

8. формат страницы – А4 (210х297 мм.);

9. поля: верхнее – 25 мм., нижнее – 25 мм., левое – 25 мм., правое – 25 мм.

Заголовки разделов и пунктов не должны быть оторваны от текста и находиться внизу страницы.

Таблицы, формулы, графические материалы, сноски к примененным в работе цитатам, текстам законов, других научно-литературных источников, приложения должны оформляться в соответствии с ГОСТ 7.32-2001

Стиль оформления таблиц:

1. шрифт – кегль 14 пт. (при необходимости – 12 пт.), гарнитура «Times New Roman»;

2. межстрочный интервал – 1;
3. интервал между словами – 1 знак;
4. шапка таблицы не должна быть оторвана от таблицы;

5. при переносе таблицы на следующую страницу необходимо повторить шапку таблицы и добавить слова «Продолжение табл. …» (Окончание табл. …»).

В конце выполненной контрольной работы должен быть указан список использованной учебной, нормативной и справочной литературы, а также Интернет-источники в соответствии с ГОСТ 7.1-2003 и содержать следующие элементы: фамилия и инициалы автора, наименование, место издания работы, издательство, год издания, количество страниц.

 Группировка списка производится в алфавитном порядке:

1. Нормативно-правовые акты органов законодательной и исполнительной власти:

· Конституция РФ;

· международные соглашения;

· кодексы РФ;

· федеральные законы РФ (номер и дата регистрации);

· законы субъектов РФ;

· указы Президента РФ;

· постановления Правительства РФ (номер и дата регистрации);

· постановления ЦБ РФ (номер и дата регистрации);

2. ведомственные правовые акты;

3. источники статистических данных;

4. документы и материалы государственных архивных учреждений;

5. книги и статьи на русском языке (в алфавитном порядке);

6. книги и статьи на иностранных языках (в алфавитном порядке).

На титульном листе необходимо указать кафедру, обеспечивающую обучение соответствующей дисциплине, ФИО студента, номер учебной группы, курс, номер зачетной книжки (приложение 2). На титульном листе номер страницы не ставится.

В конце работы проставляется дата и личная подпись студента.
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1

(обязательное)

Содержание дисциплины
(извлечение из рабочей программы дисциплины)

Тема 1. Мировая экономика – введение в дисциплину

Предмет, задачи и содержание дисциплины. Место дисциплины в системе экономических наук и ее основные характеристики. Взаимосвязи с другими дисциплинами.

Понятие мировой экономики: состав, структура. Базовые теоретические основы мировой экономики. Международное разделение труда (МРТ) – базовое понятие мировой экономики. Система международных экономических отношений  (МЭО, мирохозяйственные связи, международные экономические связи): понятие  и формы.

Тема 2. Мировое хозяйство

Мировое хозяйство: понятие, структура, субъекты, основные тенденции развития. Ресурсы мирового хозяйства: природно-ресурсный потенциал и отраслевая структура мирового хозяйства, трудовые ресурсы мира, экономический потенциал. Классификация стран по экономическому потенциалу и уровню социально-экономического развития. Неравномерность экономического развития стран в мировом хозяйстве. Интернационализация и глобализация мирового хозяйства. Международное сотрудничество. Интеграционные процессы в мировом хозяйстве. Формы интеграционных объединений. Европейский Союз. Международные экономические организации.

Глобальные проблемы мирового хозяйства. 

Россия в системе современных международных экономических отношений.

Тема 3. Международная торговля

Мировой рынок и его конъюнктура. Международная торговля товарами: структура,  динамика, тенденции развития. Международный рынок   услуг: структура,  динамика, тенденции развития. Ценообразование в международной торговле. Внешнеторговая политика. Государственное регулирование внешней торговли. Международное регулирование – Генеральное соглашение по тарифам и торговле и Всемирная торговая организация (ГАТТ/ВТО). 

Внешняя торговля России: динамика, структура. Формы государственного регулирования. Взаимоотношения ВТО и России.

Тема 4. Международное движение факторов производства

Международное движение капитала: сущность, причины, динамика, структура, формы. 

Иностранные инвестиции: мотивы осуществления инвестиций за рубежом, виды иностранных инвестиций.  Прямые  инвестиции,  портфельные инвестиции.  Национальное регулирование зарубежных инвестиций. Иностранные инвестиции в России, проблема инвестиционного климата. Роль и значение иностранных инвестиций в экономике страны. Транснациональные корпорации (ТНК). 

Международный рынок рабочей силы: сущность, причины миграции. Влияние  миграции рабочей силы на экономическое положение страны. Регулирование миграции (миграционная политика).

Тема 5. Международные валютно-расчетные (кредитные) отношения

Мировая валютная система. Эволюция. 

Международные валютно-расчетные отношения, основные тенденции развития.

Валюты и валютные курсы. Понятие иностранной и национальной валюты. Котировка иностранных валют и валютные операции. Текущий (спот) и срочный (форвардный) валютный курс. Конвертируемость валют. Режимы валютных курсов. Курсообразующие факторы. Паритет покупательной способности. Валютные рынки: понятие, структура, участники. Спрос и предложение на валютном рынке.
Платежный и расчетный  балансы.

ПРИЛОЖЕНИЕ 2

(обязательное)
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ПРИЛОЖЕНИЕ 3

(обязательное)

Перечень контрольных вопросов для проверки знаний по дисциплине

Тема 1. Мировая экономика – введение в дисциплину

1.1. Понятие мировой экономики.

1.2. Понятие, этапы развития, социально-экономические и политические факторы МРТ.

1.3. Понятие и виды МСП.

1.4. Понятие и виды МКП.

1.5. Понятие и формы МЭО.

1.6. Эволюция мировой экономики, основные показатели развития.

1.7. Теоретические представления о закономерностях развития мировой экономики, цикличности развития и особенности постиндустриального развития стран.

Тема 2. Мировое хозяйство

2.1. Мировое хозяйство: понятие, структура, тенденции развития.

2.2. Классификация стран по уровню социально-экономического развития, региональные группировки стран.

2.3. Интернационализация производства, сущность и тенденции развития.

2.4. Роль ТНК, малого и среднего бизнеса в мировом хозяйстве.

2.5. Региональная экономическая интеграция, сущность и тенденции развития.

2.6. Проблемы экономического роста и развития стран, неравномерность экономического развития стран и регионов.

2.7. Экономические реформы в мировом хозяйстве, основные направления реформирования.
2.8. Природные ресурсы в мировом хозяйстве (топливно-энергетические, минеральное сырье, ресурсы сельскохозяйственного производства).

2.9. Географический и климатический факторы в мировом хозяйстве.

2.10. Промышленный и агропромышленный потенциал мирового хозяйства.

2.11. Отраслевая структура мирового промышленного производства.

2.12. Основные тенденции  структурных изменений в мировом промышленном производстве.

2.13. Глобальные проблемы энергообеспечения в мировом хозяйстве.

2.14. Структурные изменения в мировом производстве сельскохозяйственной продукции, глобальная продовольственная проблема и пути ее разрешения.

2.15. Мировая транспортная система, тенденции ее развития.

2.16. Интеграционные процессы в Европе и развитие ЕС.

2.17. Характеристика ресурсного потенциала стран ЕС, США, Китая и Японии.

2.18. Динамика развития экономики и отраслевая структура производства стран ЕС, США, Китая и Японии.

2.19. Национальные экономические проблемы стран ЕС, США, Китая и Японии.

2.20. Особенности экономического развития НИС.

2.21. Специфика экономических систем развивающихся стран.

2.22. Характеристика ресурсного потенциала НИС и развивающихся стран.

2.23. Динамика развития экономики и отраслевая структура производства НИС и развивающихся стран.

2.24. Особенности перехода к рыночной экономике стран Центральной и Восточной Европы.

2.25. Экономические реформы и проблемы переходного периода в странах СНГ.

2.26. Характеристика ресурсного потенциала стран с переходной экономикой.

2.27. Динамика развития хозяйственных систем, отраслевая структура производства стран с переходной экономикой.

2.28. Проблемы переходного периода в экономике России и противоречия вхождения в мировой рынок.

2.29. Ресурсный потенциал России, проблемы его эффективного использования.

2.30. Динамика развития экономики России, отраслевая структура производства.

2.31. Примеры форм экономической интеграции, которые могли бы наиболее эффективно быть реализованы в отношении стран ближнего зарубежья и России.

2.32. Отрасли промышленности, в которых должны быть сконцентрированы усилия государства и отечественных предпринимателей для завоевания доминирующего положения на мировом рынке.

Тема 3. Международная торговля

3.1. Понятия «видимого» и «невидимого» экспорта.

3.2. Формы скрытого субсидирования внешнеэкономической деятельности, которые наиболее эффективны для российских компаний в настоящее время.

3.3. Меры стимулирования конкурентоспособности российского сельского хозяйства.

3.4. Структура и тенденции развития сферы услуг в мировом хозяйстве.

3.5. Международная торговля в системе мирового хозяйства, динамика и товарная структура.

3.6. Государственное регулирование экономики и внешнеэкономическая политика стран ЕС, США, Китая и Японии.

3.7. Конкурентоспособность национальной экономики и характеристика внешнеэкономических связей стран ЕС, США, Китая и Японии.

3.8. Государственное регулирование экономики и внешнеэкономическая политика НИС и  развивающихся стран.

3.9. Конкурентоспособность национальной экономики и характеристика внешнеэкономических связей НИС и  развивающихся стран.

3.10. Государственное регулирование хозяйственной деятельности и внешнеэкономическая политика стран с переходной экономикой.

3.11. Конкурентоспособность национальной экономики и характеристика внешнеэкономических связей стран с переходной экономикой.

3.12. Государственное регулирование экономики и внешнеэкономическая политика России.

3.13. Конкурентоспособность  экономики России и развитие внешнеэкономических связей.

Тема 4. Международное движение факторов производства

4.10. Глобализация инвестиций в мировом хозяйстве, сущность и основные тенденции.

4.11. Население и трудовые ресурсы мира, структура и динамика трудовых ресурсов, международная миграция рабочей силы.

4.12. Научно-технический и инвестиционный потенциал мирового хозяйства.

4.13. Формы участия в международном бизнесе.

4.14. Примеры государственного регулирования деятельности иностранных фирм в России.

4.15. Примеры ограничения инвестиционной активности в деятельности иностранных компаний на территории России.

4.16. Формы экспорта капитала из страны.

4.17. Структура и динамика прямого инвестирования промышленно развитых стран.

4.18. Тенденции территориального (межстранового) размещения ПИИ.

4.19. Мотивы осуществления инвестиций за рубежом (на уровне фирмы).

4.20. Параметры оценки инвестиционного климата государства.

4.21. Основные причины, сдерживающие прямое инвестирование в экономику России.

Тема 5. Международные валютно-расчетные (кредитные) отношения

5.1. Понятия и сущность мировой валютной системы и валютных рынков.

5.2. Понятие и смысл котировки иностранных валют.

5.3. Факторы, влияющие на уровень курса национальной валюты.

5.4. Режим обратимости рубля. Причины применения этого режима.

5.5. Основные валютные операции, используемые для обслуживания экспортно-импортных торговых операций предприятий и фирм. 

ПРИЛОЖЕНИЕ 4

(справочное)


 Международные экономические интеграционные объединения

	1. Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС)

	1.
	Год создания
	1989 г.

	2.
	Место создания / проведения
	Канберр (Австралия) / председательствующая страна

	3.
	Члены
	21 страна: Австралия, Бруней, Вьетнам, Гонконг, Индонезия, Канада, КНР, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Папуа – Новая Гвинея, Перу, Россия (1998 г.), Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили, Южная Корея, Япония

	4.
	Председатель
	Австралия (2007 г.)

	5.
	Цели
	1. обеспечение режима свободной открытой торговли;

2. укрепление регионального сотрудничества

	6.
	Задачи
	1. обмен информацией о политике и развитии экономики с целью достижения экономического роста; 

2. разработка стратегий, обеспечивающих сокращение пути движения товаров и услуг;

3. сотрудничество в области энергетики, рыболовства, туризма, транспорта, телекоммуникаций и охраны окружающей среды; 

4. содействие развитию региональной торговли, движению финансовых потоков, передаче технологий и обеспечению трудовыми ресурсами

	7.
	Структура управления
	Высшие органы:

1. Саммит Лидеров (по итогам деятельности саммита принимается декларация, в которой также указывается дальнейшая стратегия форума) (с 1993 г.);

2. Встреча Министров (осуществляют оценку деятельности форума, разрабатывают приоритетные направления развития)


Продолжение табл.

	1. Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС)

	7.
	Структура управления
	Старшие должностные лица – представители министерств иностранных дел стран-членов АТЭС, связующее звено между высшими органами и форумами (координация работы по реализации решений высших органов)

Форумы:

1. Комитет по торговле и инвестициям (определение проблем экономики и анализ тенденций экономического развития региона)

2. Экономический комитет

3. Комитет по бюджету и управлению (составление бюджета АТЭС, финансирование проектов)

4. Рабочая группа по энергетике

5. Рабочая группа по рыболовству

6. Рабочая группа по развитию малых и средних предприятий

7. Рабочая группа по транспорту

8. Рабочая группа по туризму

9. Рабочая группа по развитию людских ресурсов

10. Рабочая группа по промышленной науке и технологиям

11. Рабочая группа по сохранению морских ресурсов

12. Рабочая группа по телекоммуникациям и информации

13. Рабочая группа по развитию торговли

14. Рабочая группа по техническому сотрудничеству в области сельского хозяйства

15. Деловой консультативный совет – автономный бизнес-форум, в который входят по три представителя от каждого государства (с 1996 г.)

Секретариат – административный орган (с1992 г.)

1. Глава Секретариата (исполнительный директор) – представитель председательствующей страны


Продолжение табл.

	1. Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС)

	7.
	Структура управления
	2. Заместитель исполнительного директора – представитель страны, которая будет председательствовать следующей

3. Штат профессиональных сотрудников – чиновники из стран-членов

4. Штат поддержки – местный персонал

	8.
	Важнейшие этапы
	1967 г. – образование Тихоокеанского экономического совета (ТЭС)

1980 г. – образование Совета по тихоокеанскому экономическому сотрудничеству (СТЭС)

1989 г. – образование АТЭС

1993 г. (Сиэтл) – проведение первого саммита Лидеров, принятие декларации о будущем АТЭС

1994 г. (Богор (Индонезия)) – второй саммит Лидеров, выработка стратегических целей АТЭС

1995 г. (Осака) – саммит Лидеров, формулирование принципов и направлений сотрудничества в рамках АТЭС

2000 г. (Бруней) – саммит Лидеров, декларация о развитии сотрудничества между странами-членами АТЭС

2002 г. (Лос-Кабос (Мексика)) - десятый саммит Лидеров

	9.
	Отношения с Россией
	Выгоды для России:

1. рост торговли и инвестиций;

2. обучение и наращивание человеческого потенциала;

3. развитие связей со странами-участницами;

4. решение региональных и глобальных проблем;

5. источник информации о странах-участницах.

Недостатки:

1. ограниченность участия в форумах;

2. необходимость уступок для стран-участниц.

	10.
	Официальный сайт
	http://www.apec.org

	2. Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)

	1.
	Год создания
	1994 г.


Продолжение табл.

	2. Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)

	2.
	Место создания/проведения
	Сан-Антонио (США)

	3.
	Члены
	США, Канада, Мексика.

	4.
	Цели
	1. снятие барьеров и стимулирование движения товаров и услуг;

2. создание и поддержание условий для справедливой конкуренции;

3. привлечение инвестиций;

4. обеспечение должной и эффективной защиты и охраны прав интеллектуальной собственности;

5. создание действенных механизмов внедрения и использования Соглашения, совместного решения споров и управления;

6. создание базы для будущей трёхсторонней, региональной и международной кооперации в целях расширения и улучшения Соглашения.

	5.
	Задачи
	Устранение или значительное снижение таможенных тарифов, квот и других ограничений

	6.
	Структура управления
	Комиссия по свободной торговле состоит из министров торговли

30 комитетов и рабочих групп

Секретариат состоит из трех секций (1 секция – 1 страна)

	7.
	Важнейшие этапы
	1947 г. – принятие «плана Эббота», цель которого – стимулирование инвестиций США в Канаду

1959 г. – заключение соглашения о совместном военном производстве между США и Канадой

1965 г. – подписание договора о либерализации торговли продукцией автомобилестроения между США и Канадой

1988 г. – подписание американо-канадского соглашения о свободной торговле

1994 г. - подписание соглашения о НАФТА

	8.
	Официальный язык
	английский, испанский, французский

	9.
	Официальный сайт
	http://www.nafta-sec-alena.org

	3. Европейский союз (ЕС)

	1.
	Год создания
	1957 г.


Продолжение табл.

	3. Европейский союз (ЕС)

	2.
	Место создания/проведения
	Рим / Брюссель, Страсбург, Люксембург, председательствующая страна

	3.
	Члены
	27 европейских государств: Бельгия (1957 г.), Германия (1957 г.), Италия (1957 г.), Люксембург (1957 г.), Нидерланды (1957 г.), Франция (1957 г.), Англия (1973 г.), Дания (1973 г.), Ирландия (1973 г.), Греция (1981 г.), Испания (1986 г.), Португалия (1986 г.), Австрия (1995 г.), Финляндия (1995 г.), Швеция (1995 г.), Венгрия (2004 г.), Кипр (2004 г.), Латвия (2004 г.), Литва (2004 г.), Мальта (2004 г.), Польша (2004 г.), Словакия (2004 г.), Словения (2004 г.), Чехия (2004 г.), Эстония (2004 г.), Болгария (2007 г.), Румыния (2007 г.), особые территории вне Европы: Азорские острова, Гваделупа, Канарские острова, Мадейра, Мартиника, Мелилья, Реюньон, Сеута, Французская Гвиана

	4.
	Председатель
	2004-2009 гг. –председатель Еврокомиссии – Жозе Мануэл Баррозу

2007-2009 гг. - председатель Европарламента - Ханс-Герт Поттеринг

2 полугодие 2007 г. – председатель Совета Евросоюза -  Жозе Сократеш (Португалия)

	5.
	Цели
	1. преодоление экономических барьеров, разделяющих государства для перехода к более тесному политическому союзу путем достижения свободы перемещения товаров, услуг, капитала и физических лиц;

2. образование тесного союза народов Европы;

3. содействие сбалансированному социально-экономическому прогрессу;

4. утверждение ЕС на международной арене;

5. развитие сотрудничества в области юстиции и внутренних дел;

6. сохранение и приумножение общего достояния.

	6.
	Задачи
	1. расширение ЕС;

2. включение новых стран-членов, особенно из Центральной и Восточной Европы


Продолжение табл.

	3. Европейский союз (ЕС)

	7.
	Структура управления
	Европейские институты:

1. Европейский совет - саммит глав государств и правительств стран-членов ЕС, а также председатель Еврокомиссии. Совет определяет основные стратегические направления развития ЕС. Заседания проходят дважды в год - в Брюсселе или председательствующем государстве

2. Европейская комиссия состоит из 27 членов, по одному от каждого государства-члена. Формируется раз в 5 лет следующим образом. Обеспечивает повседневную деятельность ЕС. Она выступает с законодательными инициативами и контролирует их выполнение. Управление бюджетом и различными фондами и программами ЕС. Штаб-квартира находится в Брюсселе

3. Совет ЕС (Совет министров ЕС) - орган, наделенный правом принятия решений и состоящий из отраслевых министров стран-членов (в зависимости от решаемых вопросов). Решения принимаются квалифицированным большинством голосов. Каждому государству принадлежит определенное число голосов в зависимости от его населения и экономического потенциала. Под эгидой Совета действуют различные рабочие группы

4. Европейский парламент - собрание из 786 депутатов, избираемых гражданами стран-членов ЕС сроком на пять лет. Председатель Европарламента избирается на два с половиной года. Основная роль Европарламента - утверждение бюджета ЕС, одобрение решений Совета ЕС, контроль за работой Комиссии ЕС и право ее роспуска. Заседания проводятся в Страсбурге и Брюсселе


Продолжение табл.

	3. Европейский союз (ЕС)

	7.
	Структура управления
	5. Европейский суд (Суд Европейских сообществ) – судебный орган ЕС высшей инстанции, состоящий из 27 судей и 8 генеральных адвокатов. Они назначаются на шестилетний срок, который может быть продлен. Каждые три года обновляется половина состава судей. Решения Суда ЕС обязательны для исполнения на территории ЕС. Заседания проводятся в Люксембурге

	8.
	Важнейшие этапы
	1948 г. – создание Организации европейского экономического сотрудничества (Организации экономического сотрудничества и развития), образование таможенного союза стран Бенилюкса между Бельгией, Нидерландами и Люксембургом

1951 г. – подписание договора о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС) между Бельгией, Германией, Францией, Италией, Люксембургом и Нидерландами с целью отмены барьеров и установления фиксированных цен

1957 г. - подписание соглашения о создании Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом) между Бельгией, Германией, Францией, Италией, Люксембургом, Нидерландами, Англией, Данией и Ирландией с целью мирного использования атомной энергии и свободного перемещения капитала, информации и рабочей силы; подписание соглашения о создании ЕЭС и основании Совета Европы

1968 г. – объединение ЕОУС, Евратом и ЕЭС

1969 г. - создание единого Совета и единой Комиссии 

1979 г. – создание Европейского парламента, учреждение Европейской валютной системы (ЕВС)

1986 г. - принятие «Единого европейского акта»


Продолжение табл.

	3. Европейский союз (ЕС)

	8.
	Важнейшие этапы
	1989 г. – принятие Ломейской конвенции о расширении числа развивающихся стран, находящихся в ассоциации с ЕС до 69

1991 г. – создание Единого Европейского экономического пространства (ЕЭП) между ЕС и 3 странами ЕАСТ с целью свободного движения факторов производства, создания единой правовой системы и сотрудничества в науке, образовании, экологии и социальном обеспечении

1992 г. (Маастрихт (Нидерланды)) – подписание Маастрихтского договора, определившего 3 столпа ЕЭС: Европейское сообщество, межправительственное сотрудничество в международной политике и в области безопасности (ОВПБ), а также в правосудии и внутренних делах; рамки для единой валюты и большой политической интеграции

1993 г. - создание на основе ЕЭС ЕС

1997 г. – подписание Амстердамского договора

1999 г. - введение единой европейской валюты - евро (в обращении с 2002 г.)

2004 г. - подписание Конституции ЕС

	9.
	Отношения с Россией
	1994 г.  - заключено Соглашение о партнерстве и сотрудничестве

1999 г. – принятие «Стратегии развития отношений РФ с ЕС на среднесрочную перспективу (2000-2010 гг.)» для решения торгово-экономических проблем и «Коллективной стратегии ЕС по отношению к России», которая ориентирована на построение гражданского общества в России

 Доля ЕС во внешней торговле России составляет 40%, а в перспективе может увеличиться до 50%. Доля России во внешней торговле ЕС значительно меньше. Наибольшее сближение России и ЕС наблюдается в области энергетики и политики безопасности.


Продолжение табл.

	3. Европейский союз (ЕС)

	9.
	Отношения с Россией
	Ограниченность сотрудничества обусловлена различными уровнями развития, внутренними проблемами и неуверенностью европейцев в разделении Россией западных ценностей.

	10.
	Официальный язык
	23 языка: английский, болгарский, венгерский, греческий, датский, ирландский, испанский, итальянский, латышский, литовский, мальтийский, немецкий, нидерландский, польский, португальский, румынский, словацкий, словенский, финский, французский, чешский, шведский, эстонский.

На рабочем уровне, как правило, используются английский и французский

	11.
	Официальный сайт
	http://europa.ru

	4. Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ)

	1.
	Год создания
	1973 г.

	2.
	Место создания/проведения
	Джорджтаун (Гайана)

	3.
	Члены
	Малые островные государства: (Антигуа и Барбуда (1974 г.), Барбадос (1973 г.), Багамские Острова (1983 г.), Белиз (1974 г.), Гаити (2002 г.), Гайана (1973 г.), Гренада (1974 г.), Доминика (1974 г.), Сент-Винсент и Гренадины (1974 г.), Сент-Люсия (1974 г.), Тринидад и Тобаго (1973 г.), Ямайка (1973 г.), Монтсеррат (1974 г.), Сент-Китс (1974 г.), Невис и Ангилья (1974 г.), Суринам (1995 г.)

	4.
	Председатель
	Генеральный секретарь – Эдвин Каррингтон

	5.
	Цели
	1. содействие экономическому сотрудничеству посредством Карибского общего рынка

2. координация внешней политики стран-членов

3. создание совместных институтов и сотрудничество в области здравоохранения, образования, культуры, коммуникаций и промышленности

	6.
	Задачи
	1. создание таможенного союза

2. создание общего рынка со свободным движением капитала, общей денежной единицей
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	4. Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ)

	6.
	Задачи
	3. согласованная политика в области финансов и иностранных инвестиций

	7.
	Структура управления
	Конференция глав государств проводится 1 раз в год (выработка основных политических и стратегических принципов, урегулирование конфликтов, заключение международных договоров; решения принимаются единогласно, существует право вето):

1. бюро Конференции (контроль за исполнением решений, Силами быстрого реагирования)

2. комитет председателей центральных банков (разработка планов создания регионального валютного союза и согласования регионального финансового законодательства)

Исполнительные органы:

1. Совет министров по делам КАРИКОМ (отвечает за развитие сотрудничества, бесперебойное функционирование КАРИКОМ и комитетов; решения принимаются консенсусом):

· совет министров по торговле и экономическому развитию

· совет министров иностранных дел

· совет министров по гуманитарному и социальному развитию

· совет министров по финансам и планированию

2. Генеральный секретариат (организация встреч, реализация принятых решений, проведение исследований, оказание помощи странам-членам

· департамент торговли и сельского хозяйства

· департамент экономики и промышленности

· департамент функционального сотрудничества

· департамент по правовым вопросам
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	4. Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ)

	7.
	Структура управления
	· департамент по общим вопросам

· администрация

3. 13 комитетов:

1. правовой комитет

2. постоянный бюджетный комитет

3. комитет по торговле и экономическому развитию

4. комитет по иностранным делам и вопросам Сообщества

5. комитет по социальным вопросам

6. комитет по применению норм договора Чагуарамас

Специализированные рабочие группы

Парламентская ассамблея

Силы быстрого реагирования

Конференции министров здравоохранения и т.д.

Карибский банк развития (финансовое обеспечение деятельности КАРИКОМ)

Карибский инвестиционный фонд

Карибская метеорологическая организация

Совет правового образования

Вест-Индский университет

Вест-Индская судоходная компания

Карибский Суд

	8.
	Важнейшие этапы
	1968 г. – образование Карибской ассоциации свободной торговли

1972 г. – подписание Чагуарамского соглашения о создании КАРИКОМ между Тринидад и Тобаго, Ямайкой, Барбадосом и Гайаной

1973 г. замена Карибской ассоциации свободной торговли КАРИКОМом; создание Карибской инвестиционной корпорации Барбадосом, Гайаной, Тринидад и Тобаго, Ямайкой для финансирования проектов в менее развитых странах (действует с 1975 г.)

1975 г. – принятие Ломейской конвенции о привилегированном положении стран-членов в экспорте сельскохозяйственных культур в европейские страны
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	4. Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ)

	8.
	Важнейшие этапы
	1976 г. – принятие программы развития продовольственной базы

1977 г. – введение системы многосторонних расчетов с размером взаимного кредита в 40 млн. долл.; подписание соглашения между КАРИКОМ и ЕЭС о сотрудничестве и финансовой помощи

1984 г. – подписание Нассауского соглашения о структурном сближении и стремлении к тесной интеграции

1985 г. – принятие Барбадосского консенсуального договора о развитии местного регионального предпринимательства

1989 г. – подписание Порт-оф-Спейнского соглашения о сохранении окружающей среды Карибского бассейна и Гранд-Андской декларации о дальнейшем развитии интеграции

1990 г. – принятие решения об ускорении интеграции между странами-членами

1991 г. – принятие Порт-оф-Спейнского договора о развитии Карибского региона до 2000 г.; замена единого внешнего тарифа системой количественных ограничений импорта в странах-членах

1992 г. – образование Сил быстрого реагирования

1993 г. – принятие решения об образовании комитета по применению норм договора Чагуарамас в соответствии с политическими и экономическими условиями региона

1998 г. – выполнение проекта предоставления независимости колониальным странам и народам

2000 г. – участие в Саммите тысячелетия; проведение программ по социальной/гендерной и экологической статистике, по расширению возможностей в области применения информационных технологий; принятие договора Котону о продолжении выполнения Ломейских конвенций
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	4. Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ)

	8.
	Важнейшие этапы
	2001 г. – решение политических и экономических проблем Гаити

2002 г. – проведение международной конференции по финансированию развития и Всемирной встречи на высшем уровне по устойчивому развитию

2003 г. – выполнение программ по расширению возможностей гражданской авиации

2004 г. – мероприятия по профилактике ВИЧ/СПИДа и других инфекционных заболеваний и борьбы с ними в Гаити

2006 г. – создание единого рынка между Барбадосом, Белизом, Гайаной, Ямайкой, Суринамом и Тринидад и Тобаго

	9.
	Отношения с Россией
	2002 г. – первая официальная встреча между министрами иностранных дел стран КАРИКОМ и России на 57 сессии ООН.

Сотрудничество в области борьбы с терроризмом и наркобизнесом, а также в торгово-экономической области, в 2007 г. начались переговоры о поставках российского газа.

	10.
	Официальный язык
	английский

	5. Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ)

	1.
	Год создания
	1960 г.

	2.
	Место создания/проведения
	Стокгольм / Женева

	3.
	Члены
	Австрия (1960-1995 гг.), Дания (1960-1972 гг.), Исландия (1970 г.), Норвегия (1960 г.), Португалия (1960-1985 гг.), Финляндия (1961 г. – ассоциированный член, 1986-1995 гг.), Швейцария (1960 г.), Швеция (1960-1984 гг.), Великобритания (1960-1972 гг.), Лихтенштейн (1991 г.), Ирландия (-1972 г.)

	4.
	Цели
	1. сохранение полной занятости в странах-членах

2. обеспечение справедливой конкуренции

3. недопущение перекосов при взаимных поставках сырья

4. развитие мировой торговли путем снижения торговых барьеров
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	5. Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ)

	5.
	Задачи
	1. укрепление торговли и экономических связей

2. свободная торговля товарами

3. либерализация перемещения факторов производства

4. открытие рынков государственных поставок

5. охрана прав интеллектуальной собственности

	6.
	Структура управления
	Совет министров собирается 2 раза в месяц (управление Ассоциацией свободной торговли, принятие решений и выработка рекомендаций)

Секретариат:

1. отдел по торговле

2. отдел по экономике

3. отдел интеграции

4. отдел прессы и информации

Суд (Люксембург) состоит из 3 человек сроком на 6 лет, председателя суда избирают каждые 3 года

Контролирующий орган (Брюссель) состоит из 49 человек (контроль за соблюдением правил в ЕЭП):

1. Коллегия состоит из 3 человек из Исландии, Лихтенштейна и Норвегии сроком на 4 года

Комитеты:

1. комитет таможенных экспертов

2. комитет торговых экспертов

3. экономический комитет

4. консультативный комитет (представители предпринимателей и профсоюзов до 5 человек от каждой страны)

5. комитет парламентариев

6. бюджетный комитет

Экспертные группы

	7.
	Важнейшие этапы
	1959 г. – принятие Стокгольмской конвенции о создании ЕАСТ (действует с 1960 г.)

1967 г. – отмена странами-членами, кроме Португалии, таможенных пошлин и количественных ограничений

1968 г. – введение Великобританией ограничений на импорт
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	5. Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ)

	7.
	Важнейшие этапы
	1972 г. – подписание 14 соглашений между ЕЭС, ЕОУС и ЕАСТ о свободной торговле

1973 г. – вступление Великобритании, Дании и Ирландии в Общий рынок

1984 г. – принятие Люксембургской декларации о переходе к более тесному сотрудничеству в социально-экономических областях

1991 г. - подписание пакта между ЕС и ЕАСТ о создании зоны свободной торговли

 1992 г. - создание Европейского экономического пространства (ЕЭП) в Порто (Португалия) между ЕС и ЕАСТ, кроме Швейцарии, с целью свободного перемещения факторов производства, справедливой конкуренции и тесного сотрудничества (действует с 1994 г.)

2001 г. – пересмотр Стокгольмской конвенции в Вадуце с целью более глубокой интеграции

2002 г. – подписание 7 специальных соглашений между ЕС и Швейцарией

	6. Рынок Южного конуса (МЕРКОСУР)

	1.
	Год создания
	1991 г.

	2.
	Место создания/проведения
	Асунсьон (Парагвай) / Монтевидео (Уругвай)

	3.
	Члены
	Аргентина, Бразилия, Парагвай, Уругвай, Венесуэла (2006 г.)

	4.
	Цели
	1. отмена таможенных пошлин и нетарифных ограничений, введение единого таможенного тарифа для третьих стран

2. свободное передвижение товаров и услуг

3. формирование общего валютно-таможенного пространства

4. координация политики в области внешней торговли, промышленности, сельского хозяйства, транспорта и связи

	5.
	Задачи
	1. установление общих контрольных цифр внешнего долга, торгового дефицита и уровня инфляции

2. стандартизация методов расчета макроэкономических показателей
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	6. Рынок Южного конуса (МЕРКОСУР)

	5.
	Задачи
	3. снятие нетарифных барьеров

4. учреждение единой валюты

5. решение миграционных проблем

	6.
	Структура управления
	Совет общего рынка состоящий из министров иностранных дел и собирающийся 1 раз в год (общее руководство процессом интеграции)

Группа общего рынка (исполнительные функции):

1. 10 технических комиссий:

· торговая комиссия

· комиссия по таможенному регулированию

· комиссия по применению технических норм

· комиссия по валютно-финансовой политике

· комиссия по макроэкономической политике

· комиссия по наземному и морскому транспорту

· комиссия по промышленной технологии

· комиссия по сельскому хозяйству

· комиссия по энергетике

Комиссия по торговле

Совместная парламентская комиссия представительский орган парламентеров)

Социально-экономический консультативный форум (представительский орган экономических и социальных секторов экономик)

Административный секретариат (технические функции)

	7.
	Важнейшие этапы
	1986 г. – подписание соглашения о свободной торговле между Аргентиной и Бразилией

1990 г. – присоединение к соглашению о свободной торговле Парагвая и Уругвая

1991 г. – подписание Асунсьонского договора о создании МЕРКОСУР


Окончание табл.

	6. Рынок Южного конуса (МЕРКОСУР)

	7.
	Важнейшие этапы
	1994 г. – подписание соглашения Оуро Прето о создании таможенного союза странами-членами МЕРКОСУР (действует с 1995 г.)

1995 г. – заключение рамочного соглашения между ЕС и МЕРКОСУР в Мадриде, предусматривающее политическое взаимодействие и либерализацию торговли

1998 г. – заключение соглашения о создании зоны свободной торговли между ЦАОР и МЕРКОСУР

	8.
	Отношения с Россией
	На долю МЕРКОСУР приходится более половины торгового оборота России со всей Латинской Америкой (6 млрд. долл.)

2000 г. – начало прямого диалога между Россией и МЕРКОСУРом

	9.
	Официальный сайт
	http://www.mercosur.org.uy


ПРИЛОЖЕНИЕ 5

(справочное)

Место России в системе современных международных экономических отношений

Таблица 1

Изменение удельного веса России в мире в 20 в.

	Показатели
	Абсолютное значение
	В % к миру

	
	1913
	1998
	1913
	1998

	Территория, млн. кв. км.:

	Мир
	148,90
	148,90
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	17,10
	17,10
	11,47
	11,47

	Население, млн чел.:

	Мир
	1771,90
	5952,00
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	92,20
	147,10
	5,20
	2,47

	ВВП, млрд дол. по ППС в ценах 1993 г.:

	Мир
	2940,90
	36698,00
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	148,00
	599,50
	5,03
	1,63

	ВВП на душу населения, дол. по ППС в ценах 1993 г.:

	Мир
	1660,00
	6166,00
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	1605,00
	4076,00
	96,70
	66,10

	Экспорт, млрд дол. США:

	Мир
	18,40
	5444,90
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	0,42
	74,40
	2,30
	1,37

	Экспорт на душу населения, дол. США:

	Мир
	10,50
	915,00
	100,00
	100,00

	Российская Федерация
	4,58
	506,00
	43,60
	55,30


Источник: ИЭА 

Таблица 2

Удельный вес регионов в совокупном ВВП

	Регионы
	1950
	1996

	Европа
	         37, 0
	        26, 7

	Азия
	         16,7
	        36, 5

	Африка
	          7,3
	         4, 4

	Северная Америка
	         35, 3
	        21, 5 

	Южная Америка
	           5,2  
	          6, 0

	Австралия и Океания
	1,5
	1,3


Таблица 3

Состояние минерально-сырьевого потенциала России

	Вид минерального сырья
	Место России в мире

	
	по запасам
	по добыче

	Нефть
	2
	3

	Газ
	1
	1

	Уголь
	3
	4

	Алмазы
	1
	2

	Золото
	2
	6

	Железные руды
	1
	4

	Молибден
	3
	6

	Марганцевые руды
	9
	-

	Серебро
	1
	-

	Хромовые руды
	12
	-

	Палладий
	1
	-

	Медь
	3
	4

	Никель
	1
	1

	Свинец
	3
	31

	Цинк
	3
	12

	Олово
	1
	6

	Бокситы
	7
	7

	Вольфрам
	2
	2

	Титан
	1
	-

	Платина
	2
	-

	Апатиты
	1
	1


Таблица 4

Распределение и структура земельного фонда России

	Вид земельных угодий
	Площадь, млн. га
	В % к общей площади

	Сельскохозяйственные угодья
	222,0
	13,0

	  в том числе пашня
	130,2
	8,0

	Леса и древесно-кустарниковые насаждения
	785,5
	46,0

	Болота
	107,6
	6,0

	Под водой
	72,0
	4,0

	Под постройками, дорогами, улицами
	12,5
	1,0

	Оленьи пастбища
	328,1
	19,0

	Нарушенные земли
	1,1
	0,1

	Прочие земли
	180,9
	11,0

	Всего
	1709,8
	100,0


Таблица 5

Размещение природно-ресурсного потенциала России, %

	Регион
	Ресурсы

	
	минеральные
	лесные
	земельные
	гидроэнергетические

	
	топливные
	сырьевые
	
	
	

	Европейский Север
	3
	3
	10
	1
	4

	Центральная Россия
	1
	70
	4
	22
	2

	Юг России
	1
	-
	0
	12
	5

	Урал-Поволжье
	1
	6
	5
	34
	4

	Западная Сибирь
	17
	2
	13
	16
	8

	Восточная Сибирь
	49
	14
	38
	11
	35

	Дальний Восток
	30
	5
	30
	4
	42


Таблица 6

Место, занимаемое Россией в мире по производству отдельных видов промышленной и сельскохозяйственной продукции в 2003 г.

	Виды промышленной и сельскохозяйственной продукции
	Место, занимаемое Россией

	Естественный газ
	1

	Нефть, строительный кирпич, бурый уголь, картофель
	2

	Чугун, молоко
	3

	Электроэнергия, готовый прокат черных металлов, сталь, минеральные удобрения, пиломатериалы, хлопчатобумажные ткани, зерновые и зернобобовые культуры, сахарная свекла
	4

	Железная руда
	5

	Каменный уголь
	6

	Вывозка древесины, целлюлоза, животное масло
	7

	Скот и птица на убой, улов рыбы и добыча других морепродуктов, цемент, чулочно-носочные изделия
	8

	Шерстяные ткани, растительные масла
	9

	Обувь
	11

	Легковые автомобили
	12


Источник: Российский статистический ежегодник. 2005
Таблица 7

Окружающая среда, 2003 г.

	Показатели
	Россия
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина
	Франция
	Япония

	Площадь лесов, тыс. км2
	8514,0
	1545,0
	39,0
	37.0
	28,0
	107,0
	100,0
	1635,0
	90,0
	64,0
	2260,0
	96,0
	153,0
	241,0

	Обеслесение, среднегодовой % изменений
	-
	0,2
	-0,2
	-0,6
	-0,6
	-
	-0,3
	-1,2
	-0,2
	-0,2
	-0,2
	-0,3
	-0,4
	-

	Потребление пресной воды, %
	2,0
	3,0
	4,0
	66,0
	8,0
	43,0
	23,0
	19,0
	23,0
	62,0
	17,0
	49,0
	18,0
	21,0

	Выбросы диоксида углерода, метр. т. на 1человека
	9,9
	18,0
	7,6
	5,3
	9,6
	9,6
	7,4
	2,2
	7,8
	3,8
	19,8
	6,9
	6,2
	9,3

	Доступ к источникам очищенной воды, %
	96,0
	100,0
	100,0
	100,0
	-
	100.0
	-
	77,0
	-
	57,0
	100,0
	98,0
	-
	100,0

	Доступ к современным канализационным системам, % на 1 горожанина
	93,0
	100,0
	100,0
	100,0
	-
	-
	-
	69,0
	-
	86.0
	100,0
	100,0
	-
	100,0


Источник: Статистический справочник Всемирного банка. 2005
Таблица 8

Производство важнейших видов промышленной продукции в 2003 г.

	Продукция
	Россия 2004
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина 2004
	Франция
	Япония

	Всего

	Электроэнергия, млр. кВт-ч.
	932,0
	228,0
	63,2
	42,3
	399,0
	599,0
	294,0
	1907,0
	152,0
	55,1
	4081,0
	182,0
	567,0
	1047,0

	Нефть, млн. т.
	459,0
	26,7
	0,9
	-
	97,5
	3,7
	4,8
	170,0
	0,8
	6,9
	283,0
	4,3
	1,2
	0,3

	Естественный газ, млрд. м3
	633,0
	36,4
	2,0
	-
	108,0
	22,2
	13,5
	38,9
	5,6
	14,6
	542,0
	20,5
	1,4
	2,8

	Добыча угля, млн. т.
	282,0
	339,0
	1,2
	27,2
	28,2
	208,0
	0,2
	1502,0
	161,0
	32,6
	970,0
	81,3
	1,7
	-

	Чугун, млн. т.
	50,4
	6,1
	4,7
	1,4
	10,2
	29,5
	10,1
	214,0
	5,6
	4,1
	40,6
	31,0
	13,0
	82,1

	Сталь, млн. т.
	65,6
	7,5
	6,3
	2,3
	13,3
	44,8
	26,8
	222,0
	9,1
	5,7
	93,7
	39,4
	19,8
	111,0

	Железная руда, млн. т.
	97,1
	213,0
	2,1
	0,3
	-
	-
	-
	261,0
	-
	0,2
	48,5
	66,0
	-
	-

	Минеральные удобрения, млн. т.
	15,8
	1,0
	0,3
	0,4
	1,1
	4,5
	0,5
	32,0
	1,6
	0,9
	18,1
	2,4
	1,1
	1,0

	Тракторы, тыс. шт.
	8,4
	-
	-
	-
	-
	-
	83,5
	45,4
	5,8
	-
	-
	5,8
	-
	155,0

	Легковые автомобили, тыс. шт.
	1110,0
	327,0
	131,0
	-
	1657,0
	5146,0
	1026,0
	2483,0
	338,0
	75,6
	5019,0
	174,0
	3498,0
	8532,0

	Вывозка древесины, млн. м3
	112,0
	29,8
	17,1
	4,8
	7,8
	51,2
	8,2
	286,0
	28,8
	14,0
	448,0
	-
	36,9
	15,3

	Пиломатериалы, млн. м3
	21,6
	4,0
	10,5
	0,3
	2,8
	17,6
	1,6
	12,2
	3,3
	4,2
	89,0
	2,4
	9,6
	13,9

	Бумага и картон, млн. т.
	6,8
	3,1
	4,6
	0,2
	6,5
	19,3
	9,4
	37,9
	2,5
	0,4
	80,8
	0,7
	9,9
	30,5

	Цемент, млн. т.
	45,6
	7,6
	3,8
	2,5
	11,9
	32,0
	43,9
	746,0
	11,2
	5,7
	110,0
	10,6
	20,2
	68,5


Продолжение табл. 8

	Продукция
	Россия 2004
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина 2004
	Франция
	Япония

	Хлопчатобумажные ткани, млрд. м2
	2,1
	0,03
	0,1
	0,1
	-
	0,4
	1,5
	35,7
	0,3
	0,2
	2,7
	0,1
	0,5
	0,5

	Шерстяные ткани, млн. м2
	36,0
	3,6
	15,0
	9,3
	36,3
	57,4
	417,0
	979,0
	40,8
	14,0
	44,5
	8,3
	94,7
	202,0

	Шелковые ткани, млн. м2
	139,0
	-
	-
	18,4
	-
	1003,0
	-
	-
	-
	26,0
	-
	-
	-
	1379,0

	Обувь, млн. пар
	46,4
	-
	-
	7,1
	28,3
	27,0
	-
	-
	52,5
	39,8
	41,2
	21,7
	66,3
	29,7

	На душу населения

	Электроэнергия, тыс. кВт-ч.
	6,5
	11,5
	7,8
	5,4
	6,7
	7,3
	5,1
	1,5
	4,0
	2,5
	14,0
	3,8
	9,5
	8,2

	Нефть, кг.
	3194,0
	1341,0
	114,0
	3,8
	1638,0
	44,7
	83,9
	132,0
	20,5
	320,0
	972,0
	90,9
	20,5
	2,7

	Естественный газ, м3
	4399,0
	1830,0
	252,0
	2,6
	1808,0
	269,0
	234,0
	30,1
	147,0
	673,0
	1862,0
	432,0
	23,5
	22,0

	Добыча угля, тыс. кг
	2,0
	17,0
	0,2
	3,5
	0,5
	2,5
	-
	1,2
	4,2
	1,5
	3,3
	1,7
	-
	-

	Чугун, кг
	351,0
	308,0
	580,0
	177,0
	172,0
	357,0
	176,0
	165,0
	147,0
	189,0
	140,0
	653,0
	217,0
	643,0

	Сталь, кг
	456,0
	380,0
	776,0
	296,0
	223,0
	543,0
	466,0
	172,0
	238,0
	263,0
	322,0
	830,0
	331,0
	866,0

	Минеральные удобрения, кг.
	110,0
	51,3
	40,5
	45,4
	19,0
	54,3
	7,8
	24,9
	42,3
	40,1
	62,8
	51,4
	19,0
	8,1

	Легковые автомобили, шт. на 1000 человек
	7,7
	16,6
	16,1
	-
	27,8
	62,4
	17,8
	1,9
	8,9
	3,5
	17,4
	3,7
	58,8
	66,8

	Бумага и картон, кг.
	47,5
	155,0
	566,0
	21,9
	109,0
	234,0
	163,0
	29,4
	65,8
	20,4
	278,0
	15,2
	166,0
	239,0

	Цемент, кг
	317,0
	382,0
	472,0
	321,0
	198,0
	388,0
	762,0
	577,0
	294,0
	265,0
	379,0
	224,0
	340,0
	537,0

	Хлопчатобумажные ткани, м2
	15,0
	1,6
	6,4
	6,7
	-
	4,4
	26,8
	27,8
	6,8
	7,3
	9,5
	1,0
	7,6
	3,9


Окончание табл. 8

	Продукция
	Россия 2004
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина 2004
	Франция
	Япония

	Шерстяные ткани, м2
	0,2
	0,2
	1,8
	1,2
	0,6
	0,7
	7,3
	0,8
	1,1
	0,6
	0,2
	0,2
	1,6
	1,6

	Шелковые ткани, м2
	0,7
	-
	-
	2,3
	-
	12,2
	-
	-
	-
	1,2
	-
	-
	-
	10,8

	Обувь, пар
	0,3
	-
	-
	0,9
	0,5
	0,3
	-
	-
	1,4
	1,8
	0,1
	0,5
	1,1
	0,2


Источник: Российский статистический ежегодник. 2005
Таблица 9

Производство важнейших видов сельскохозяйственной продукции и продовольствия в 2003 г.

	Продукция
	Россия 2004
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина 2004
	Франция
	Япония

	Всего, млн. т.

	Сахар-песок
	2,2
	4,9
	0,4
	-
	1,3
	3,8
	0,9
	10,2
	1,8
	0,1
	7,5
	2,2
	3,9
	0,8

	Масла растительные
	1,9
	0,2
	0,1
	0,1
	0,8
	2,8
	1,0
	10,2
	0,3
	0,3
	10,9
	1,4
	1,3
	1,8

	Маргариновая продукция
	0,6
	0,2
	0,1
	-
	0,5
	0,6
	0,1
	-
	0,4
	-
	-
	-
	0,1
	0,7

	Макаронные изделия
	1,0
	-
	-
	-
	-
	0,3
	2,1
	-
	0,1
	0,1
	-
	0,1
	0,2
	1,4

	Масло животное
	0,3
	0,2
	-
	-
	0,1
	0,4
	0,1
	0,1
	0,2
	-
	0,6
	0,1
	0,5
	0,1

	Улов рыбы и добыча других морепродуктов
	3,0
	0,2
	-
	-
	0,7
	0,2
	0,3
	16,6
	0,2
	-
	4,9
	-
	0,6
	4,4

	Соль поваренная
	2,9
	9,2
	1,7
	-
	5,8
	11,3
	3,3
	36,0
	4,5
	2,3
	40,3
	3,3
	7,0
	1,4

	Зерно
	78,1
	40,6
	4,1
	4,2
	22,4
	40,0
	18,2
	382,7
	23,7
	13,0
	350,1
	41,8
	56,9
	10,9

	Картофель
	35,9
	1,3
	0,6
	0,5
	5,9
	9,8
	1,6
	66,8
	13,7
	4,0
	20,8
	20,8
	6,2
	3,2

	Плоды, ягоды, цитрусовые и виноград
	3,9
	3,5
	1,1
	0,7
	0,3
	4,5
	16,0
	73,4
	3,3
	3,2
	30,4
	1,6
	9,8
	3,8

	Овощи и бахчевые
	15,5
	1,9
	0,5
	1,4
	2,7
	3,5
	15,2
	410,9
	5,0
	4,3
	37,0
	7,0
	8,6
	12,1

	Скот и птица на убой
	5,0
	4,2
	0,8
	0,5
	3,3
	6,4
	3,7
	70,1
	3,2
	1,2
	37,7
	1,6
	6,5
	3,0

	Молоко
	32,2
	10,6
	3,5
	1,2
	15,1
	28,4
	11,0
	14,3
	11,8
	4,9
	77,3
	13,8
	24,6
	8,4

	Яйца, млрд. шт.
	35,8
	2,5
	1,6
	1,6
	12,8
	15,3
	12,2
	406,0
	9,1
	5,7
	93,1
	12,0
	16,7
	45,5

	На душу населения, кг.

	Сахар-песок
	15,6
	249,0
	47,6
	0,4
	21,7
	46,4
	15,6
	7,9
	45,7
	3,1
	25,7
	45,3
	65,9
	6,3

	Масла растительные
	13,2
	11,1
	13,4
	17,4
	13,2
	34,2
	17,6
	8,0
	8,8
	13,3
	37,6
	29,9
	21,7
	13,9


Окончание табл. 9

	Продукция
	Россия 2004
	Австралия
	Австрия
	Болгария
	Великобритания
	Германия
	Италия
	Китай
	Польша
	Румыния
	США
	Украина 2004
	Франция
	Япония

	Маргариновая продукция
	3,9
	8,0
	10,0
	1,7
	7,6
	7,2
	2,2
	-
	9,7
	2,0
	-
	-
	1,9
	5,3

	Макаронные изделия
	6,7
	-
	3,4
	1,0
	-
	3,0
	36,9
	-
	3,2
	2,3
	-
	2,1
	4,1
	11,2

	Масло животное
	1,9
	7,5
	4,6
	0,3
	2,4
	5,3
	2,3
	0,1
	4,8
	0,3
	1,9
	2,9
	7,5
	0,7

	Улов рыбы и добыча других морепродуктов
	20,6
	9,9
	-
	1,9
	11,6
	2,7
	4,7
	12,9
	5,8
	0,3
	17,1
	-
	10,4
	34,9

	Соль поваренная
	20,0
	469,0
	214,0
	-
	98,0
	137,0
	58,0
	28,0
	116,0
	104,0
	140,0
	70,6
	118,0
	11,0

	Зерно
	543,0
	2044,0
	508,0
	530,0
	377,0
	485,0
	317,0
	296,0
	620,0
	599,0
	1204,0
	881,0
	951,0
	85,0

	Картофель
	250,0
	64,0
	69,0
	68,0
	100,0
	119,0
	28,0
	52,0
	360,0
	182,0
	72,0
	437,0
	104,0
	25,0

	Плоды, ягоды, цитрусовые и виноград
	27,0
	173,0
	141,0
	86,0
	4,2
	54,0
	277,0
	57,0
	86,0
	147,0
	104,0
	34,0
	164,0
	30,0

	Овощи и бахчевые
	108,0
	94,0
	64,0
	180,0
	45,0
	42,0
	263,0
	318,0
	128,0
	196,0
	127,0
	147,0
	145,0
	95,0


Источник: Российский статистический ежегодник. 2005
Таблица 10

Удельный вес общей численности безработных в численности экономически активного населения

	Страна
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Россия
	9,5
	9,7
	11,8
	13,2
	12,6
	9,8
	8,9
	8,7
	8,1

	Австралия
	8,4
	8,3
	8,4
	7,8
	7,0
	6,4
	6,9
	6,4
	6,0

	Австрия
	3,7
	4,1
	4,2
	4,2
	3,8
	3,6
	3,6
	4,0
	4,3

	Азербайджан
	0,8
	0,9
	1,0
	1,1
	1,2
	1,2
	1,3
	1,3
	1,4

	Армения
	8,2
	10,4
	11,4
	9,0
	11,9
	10,7
	9,8
	9,1
	9,8

	Беларусь
	2,9
	4,0
	2,8
	2,3
	2,1
	2,1
	2,3
	3,0
	3,1

	Бельгия
	9,3
	9,6
	8,9
	9,1
	8,6
	7,0
	6,6
	7,5
	8,2

	Болгария
	15,7
	13,5
	13,7
	12,2
	14,1
	16,3
	19,4
	17,6
	-

	Великобритания
	8,6
	8,2
	7,1
	6,1
	6,0
	5,5
	4,8
	5,1
	4,8

	Венгрия
	10,2
	9,9
	8,7
	7,8
	7,0
	6,4
	5,7
	5,8
	5,3

	Германия
	10,1
	8,8
	9,8
	9,7
	8,8
	7,9
	7,9
	8,7
	10,0

	Грузия
	-
	-
	-
	14,5
	13,8
	10,3
	11,1
	12,6
	13,9

	Дания
	7,0
	6,9
	6,1
	5,5
	5,5
	4,6
	4,8
	4,7
	5,5

	Италия
	11,3
	11,4
	11,5
	11,7
	11,4
	10,5
	9,5
	9,0
	8,7

	Казахстан
	11,0
	13,0
	13,0
	13,1
	13,5
	12,8
	10,4
	9,3
	8,8

	Канада
	9,5
	9,7
	9,2
	8,3
	7,6
	6,8
	7,2
	7,7
	7,6

	Киргизия
	2,9
	4,3
	3,0
	3,1
	2,9
	3,0
	3,1
	3,1
	2.9

	Литва
	17,1
	16,4
	14,1
	13,2
	14,6
	16,4
	17,4
	13,8
	12,4

	Молдова
	-
	-
	-
	9,2
	11,1
	8,5
	7,3
	6,8
	7,9

	Нидерланды
	7,1
	6,6
	5,5
	4,4
	3,5
	3,3
	2,7
	3,1
	4,3

	Норвегия
	4,9
	4,8
	4,0
	3,2
	3,2
	3,4
	3,6
	3,9
	4,5

	Польша
	13,3
	12,3
	11,2
	10,5
	13,9
	16,1
	18,2
	19,9
	19,6

	Республика Корея
	2,0
	2,0
	2,6
	6,8
	6,3
	4,1
	3,8
	3,1
	3,4

	США
	5,6
	5,4
	4,9
	4,5
	4,2
	4,0
	4,8
	5,8
	6,0

	Таджикистан
	2,0
	2,6
	2,8
	2,9
	2,8
	2,4
	2,3
	2,6
	2,3

	Узбекистан
	0,3
	0,3
	0,3
	0,4
	0,4
	0,4
	0,4
	-
	-

	Украина
	-
	7,6
	8,9
	11,3
	11,9
	11,7
	11,1
	10,1
	9,1

	Финляндия
	15,2
	14,4
	12,5
	11,3
	10,1
	9,7
	9,1
	9,1
	9,0

	Франция
	11,4
	12,0
	12,1
	11,5
	10,8
	9,5
	8,7
	9,0
	9,7

	Швейцария
	3,3
	3,7
	4,1
	3,6
	3,1
	2,7
	2,5
	2,9
	4,1

	Швеция
	7,7
	8,0
	8,0
	6,5
	5,6
	4,7
	4,0
	4,0
	4,9

	Япония
	3,2
	3,4
	3,4
	4,1
	4,7
	4,7
	5,0
	5,4
	5,3


Источник: Российский статистический ежегодник. 2005
Таблица 11

Население в России и некоторых зарубежных странах, 2004 г.

	Показатели
	Россия
	Великобритания
	Германия
	Польша
	США
	Финляндия
	Франция
	Швеция
	Китай
	Италия
	Индия
	Япония
	Украина

	Численность населения, млн. человек
	143,5
	59,8
	82,5
	38,2
	291,0
	5,2
	60,2
	9,0
	1292,0
	58,2
	1086,0
	128,0
	47,1

	Численность населения, % к 1990 г.
	96,8
	104,0
	104,0
	100,2
	116,0
	105
	106,0
	105,0
	113,0
	100,8
	130,0
	103,0
	94,7

	Численность мужчин, %
	46,4
	49,2
	48,9
	48,5
	49,1
	48,9
	48,6
	49,5
	51,5
	48,6
	51,7
	48,9
	46,2

	Численность женщин, %
	53,6
	50,8
	51,1
	51,5
	50,9
	51,1
	51,4
	50,5
	48,5
	51,4
	48,3
	51,1
	53,8

	Коэффициент родившихся на 1000 человек
	10,4
	11,8
	8,6
	9,2
	14,1
	11,4
	12,7
	11,2
	12,4
	9,4
	-
	9,1
	9,0

	Коэффициент умерших на 1000 человек
	16,0
	10,4
	10,0
	9,6
	8,4
	9,1
	9,2
	10,1
	6,4
	10,8
	-
	7,7
	16,0

	Естественный прирост населения
	-5,6
	1,4
	-1,4
	-0,4
	5,7
	2,3
	3,5
	1,1
	6,0
	-1,4
	1,5
	1,4
	-7,0

	Продолжительность жизни, лет
	65,3
	78,4
	78,7
	74,3
	77,4
	78,5
	79,5
	80,2
	71,6
	80,1
	63,3
	82,0
	68,2

	Численность студентов на 1000 человек
	67,0
	38,0
	28,0
	50,0
	55,0
	55,0
	36,0
	43,0
	12,0
	33,0
	11,0
	31,0
	54,0


 Таблица 12

Структура занятых в экономике России и некоторых зарубежных стран по видам экономической деятельности

	Виды деятельности
	Россия
	Великобритания
	Германия
	Польша
	США
	Финляндия
	Франция
	Швеция
	Эстония
	Казахстан
	Киргизия
	Молдова
	Украина

	Всего
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство
	8,4
	1,2
	2,5
	18,3
	1,7
	5,0
	4,3
	2,1
	5,8
	33,2
	49,8
	40,4
	19,7

	Рыболовство, рыбоводство
	0,3
	0,1
	-
	0,1
	-
	-
	0,1
	-
	0,4
	0,3
	0,1
	0,1
	-

	Добыча полезных ископаемых
	1,7
	0,4
	0,4
	1,8
	0,4
	0,2
	0,1
	0,2
	1,0
	2,6
	0,4
	0,1
	20,1

	Обрабатывающие производства
	18,8
	14,7
	22,8
	19,0
	12,3
	18,6
	17,2
	16,3
	22,6
	7,2
	6,4
	10,2
	-

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	2,8
	0,7
	0,8
	1,8
	0,9
	0,8
	0,9
	0,6
	1,7
	2,3
	1,3
	2,0
	-

	Строительство
	6,0
	7,5
	7,2
	5,9
	7,4
	6,3
	6,7
	5,6
	7,2
	5,3
	3,5
	4,0
	4,5


Продолжение табл. 12

	Виды деятельности
	Россия
	Великобритания
	Германия
	Польша
	США
	Финляндия
	Франция
	Швеция
	Эстония
	Казахстан
	Киргизия
	Молдова
	Украина

	Оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования
	15,9
	15,6
	14,0
	14,4
	15,0
	12,0
	13,4
	12,4
	13,6
	14,7
	11,4
	12,2
	19,6

	Гостиницы и рестораны
	1,9
	4,3
	3,4
	1,7
	6,5
	3,2
	3,2
	2,8
	2,9
	1,2
	1,4
	1,4
	-

	Транспорт и связь
	9,3
	7,0
	5,5
	6,0
	4,2
	7,3
	6,4
	6,5
	9,5
	7,2
	4,3
	5,5
	6,8

	Операции с недвижимым имуществом, аренда и предоставление услуг
	7,7
	11,1
	8,9
	5,1
	12,2
	11,1
	9,9
	12,9
	7,5
	3,3
	1,8
	2,2
	4,5

	Государственное управление и обеспечение военной безопасности; обязательное социальное обеспечение
	7,2
	6,8
	8,2
	6,3
	4,5
	5,8
	9,3
	5,7
	5,8
	4,7
	3,8
	4,4
	5,2


Окончание табл. 12

	Виды деятельности
	Россия
	Великобритания
	Германия
	Польша
	США
	Финляндия
	Франция
	Швеция
	Эстония
	Казахстан
	Киргизия
	Молдова
	Украина

	Образование
	9,4
	8,5
	5,6
	7,9
	8,6
	7,0
	6,9
	11,1
	9,6
	9,3
	8,2
	9,4
	8,1

	Здравоохранение и предоставление социальных услуг
	7,4
	11,5
	11,1
	6,2
	11,9
	14,5
	11,4
	16,2
	6,1
	4,4
	3,8
	4,8
	6,6

	Предоставление прочих коммунальных, социальных и персональных услуг
	3,2
	9,9
	9,1
	5,4
	14,5
	7,6
	7,0
	7,3
	6,4
	4,3
	3,8
	3,3
	4,9


Источник: Российский статистический ежегодник. 2005
Таблица 13

Основные экономические и социальные показатели России

	Показатели
	2007
	В % к 2006

	ВВП, млрд. руб.
	32988,6
	108,1

	Индекс выпуска товаров и услуг по базовым видам экономической деятельности
	- 
	108,7

	Индекс промышленного 
производства 
	- 
	106,3

	Продукция сельского хозяйства, млрд. руб.
	2017,2
	103,3

	Грузооборот транспорта, млрд. т-км
	4907,1
	102,2

	Объем услуг связи, млрд. руб.
	1036,3
	120,1

	Оборот розничной торговли, млрд. руб.
	10757,8
	115,2

	Объем платных услуг населению, млрд. руб.
	3407,0
	107,1

	Внешнеторговый оборот, 
млрд. дол.
	514,5
	122,8

	в том числе:
   экспорт товаров
	316,5
	115,4

	   импорт товаров
	198,1
	136,7

	Инвестиции в основной 
капитал, млрд. руб.
	6418,7
	121,1

	Индекс потребительских цен 
	- 
	109,0

	Индекс цен производителей 
промышленных товаров 
	- 
	112,2

	Реальные располагаемые 
денежные доходы
	- 
	110,4

	Среднемесячная начисленная заработная плата одного работника:
	 
	 

	   номинальная, руб.
	13518,0
	126,7

	   реальная, руб.
	- 
	116,2

	Общая численность безработных, млн. человек
	4,6
	87,3

	Численность официально 
зарегистрированных 
безработных, млн. человек
	1,6
	88,3


Источник: Федеральная служба государственной статистики
Таблица 14

Основные показатели международных сопоставлений ВВП

	Страны и территории
	ВВП по ППС, млрд. дол.
	Доля страны в совокупном ВВП по ППС, 2005
	ВВП на душу населения по ППС, дол.
	ВВП на душу населения по ППС (США=100%)

	
	1996
	1999
	2005
	
	1996
	1999
	2002
	2005
	1996
	1999
	2002
	2005

	СНГ
	-
	-
	2269,2
	4,13
	-
	-
	-
	9202
	-
	-
	-
	22,1

	Беларусь
	53,2
	-
	83,5
	0,15
	5168
	-
	-
	8541
	19,0
	-
	-
	20,5

	Грузия
	16,1
	-
	15,3
	0,03
	2947
	-
	-
	3505
	10,6
	-
	-
	8,4

	Украина
	169,9
	185,0
	263,0
	0,48
	3325
	3693
	-
	5583
	12,0
	11,0
	-
	13,4

	Азия
	-
	-
	12020,7
	21,86
	-
	-
	-
	3592
	-
	-
	-
	8,6

	Вьетнам
	103,5
	-
	178,1
	0,32
	1374
	-
	-
	2142
	4,9
	-
	-
	5,1

	Гонконг
	153,4
	-
	243,1
	0,44
	21173
	-
	-
	35680
	76,1
	-
	-
	85,6

	Индия
	1354,0
	-
	2341,0
	4,26
	-
	-
	-
	2126
	-
	-
	-
	5,1

	Индонезия
	691,1
	-
	707,9
	1,29
	3021
	-
	-
	3234
	10,9
	-
	-
	7,8

	Иран
	437,6
	-
	734,5
	1,34
	4860
	-
	-
	10692
	17,5
	-
	-
	25,7

	Китай
	-
	-
	5333,2
	9,70
	-
	-
	-
	4091
	-
	-
	-
	9,8

	Монголия
	3,4
	-
	6,7
	0,01
	1439
	-
	-
	2644
	5,2
	-
	-
	6,3

	Пакистан
	214,3
	-
	368,9
	0,67
	1397
	-
	-
	2396
	5,0
	-
	-
	5,8

	Сингапур
	80,1
	-
	180,1
	0,33
	23278
	-
	-
	41478
	83,6
	-
	-
	99,5

	Таиланд
	419,0
	-
	444,9
	0,81
	6043
	-
	-
	6869
	21,7
	-
	-
	16,5

	Тайвань
	337,0
	-
	590,5
	1,07
	-
	-
	-
	26058
	-
	-
	-
	62,6

	Западная Азия
	-
	-
	1355,0
	2,46
	-
	-
	-
	7716
	-
	-
	-
	18,5

	Египет
	286,5
	-
	353,5
	0,64
	-
	-
	-
	5051
	-
	-
	-
	12,1

	Ирак
	15,2
	-
	89,5
	0,16
	-
	-
	-
	3202
	-
	-
	-
	7,7

	Кувейт
	31,5
	-
	110,5
	0,20
	-
	-
	-
	44982
	-
	-
	-
	107,9

	Саудовская Аравия
	229,7
	-
	491,0
	0,89
	-
	-
	-
	21236
	-
	-
	-
	51,0

	Южная Америка
	-
	-
	3081,9
	5,61
	-
	-
	-
	8425
	-
	-
	-
	20,2

	Аргентина
	295,7
	-
	419,6
	0,76
	-
	-
	-
	11076
	-
	-
	-
	26,6

	Бразилия
	936,4
	-
	1585,1
	2,88
	-
	-
	-
	8606
	-
	-
	-
	20,7


Продолжение табл. 14

	Страны и территории
	ВВП по ППС, млрд. дол.
	Доля страны в совокупном ВВП по ППС, 2005
	ВВП на душу населения по ППС, дол.
	ВВП на душу населения по ППС (США=100%)

	
	1996
	1999
	2005
	
	1996
	1999
	2002
	2005
	1996
	1999
	2002
	2005

	Венесуэла
	153,7
	-
	262,8
	0,48
	-
	-
	-
	9888
	-
	-
	-
	23,7

	Африка
	-
	-
	1835,7
	3,34
	-
	-
	-
	2223
	-
	-
	-
	5,3

	ЮАР
	217,9
	-
	397,5
	0,72
	-
	-
	-
	8477
	-
	-
	-
	20,3

	ОЭСР
	-
	25305,5
	36469,0
	66,33
	-
	22671
	-
	26404
	-
	67,0
	-
	63,4

	Австралия
	389,4
	468,0
	671,5
	1,22
	21992
	24716
	27899
	32798
	77,0
	73,0
	77,0
	78,7

	Австрия
	178,4
	207,9
	280,8
	0,51
	22135
	25697
	30101
	34108
	80,0
	76,0
	83,0
	81,8

	Бельгия
	225,6
	252,2
	336,0
	0,61
	22211
	24672
	28630
	32077
	80,0
	73,0
	79,0
	77,0

	Болгария
	33,8
	51,4
	72,2
	0,13
	-
	6263
	7064
	9353
	-
	19,0
	20,0
	22,4

	Венгрия
	95,1
	115,8
	171,6
	0,31
	9326
	11504
	14364
	17014
	34,0
	34,0
	40,0
	40,8

	Германия
	1747,3
	2019,4
	2514,8
	4,57
	21336
	24601
	26655
	30496
	77,0
	73,0
	74,0
	73,2

	Греция
	138,4
	166,4
	282,8
	0,51
	13224
	15808
	19068
	25520
	48,0
	47,0
	53,0
	61,2

	Дания
	121,8
	149,1
	182,2
	0,33
	23147
	28030
	30042
	33626
	83,0
	83,0
	83,0
	80,7

	Израиль
	93,7
	121,7
	156,7
	0,28
	17288
	19955
	22617
	23845
	62,0
	59,0
	62,0
	57,2

	Ирландия
	65,7
	96,9
	157,9
	0,29
	18257
	25876
	32881
	38058
	66,0
	77,0
	91,0
	91,3

	Испания
	599,1
	754,7
	1183,5
	2,15
	15257
	19145
	23196
	27270
	55,0
	57,0
	64,0
	65,4

	Италия
	1183,8
	1379,9
	1626,3
	2,96
	20254
	23937
	26733
	27750
	73,0
	71,0
	74,0
	66,6

	Канада
	681,5
	806,3
	1133,0
	2,06
	22743
	26443
	29590
	35078
	82,0
	78,0
	82,0
	84,2

	Кипр
	-
	12,9
	18,6
	0,03
	-
	19406
	20483
	24473
	-
	58,0
	57,0
	58,7

	Корея
	607,1
	639,5
	1027,4
	1,87
	11563
	13647
	18443
	21342
	41,5
	40,0
	51,0
	51,2

	Латвия
	8,3
	15,8
	30,4
	0,06
	-
	6624
	9553
	13218
	-
	20,0
	26,0
	31,7

	Литва
	21,3
	28,1
	48,1
	0,09
	5750
	7595
	10399
	14085
	21,0
	23,0
	29,0
	33,8

	Люксембург
	13,2
	18,8
	32,6
	0,06
	31846
	43036
	52177
	70014
	115,0
	128,0
	144,0
	168,0

	Мексика
	660,9
	813,6
	1175,0
	2,14
	7184
	8351
	9370
	11317
	26,0
	25,0
	26,0
	27,2

	Нидерланды
	326,6
	418,7
	566,6
	1,03
	21041
	26489
	29939
	34724
	76,0
	79,0
	83,0
	83,3

	Норвегия
	111,6
	129,5
	219,8
	0,40
	25481
	29025
	36682
	47551
	92,0
	86,0
	101,0
	114,1

	Польша
	265,9
	348,2
	518,0
	0,94
	6887
	9008
	11194
	13573
	25,0
	27,0
	31,0
	32,6

	Португалия
	137,2
	170,5
	211,0
	0,38
	13819
	17064
	18841
	20006
	50,0
	51,0
	52,0
	48,0


Окончание табл. 14

	Страны и территории
	ВВП по ППС, млрд. дол.
	Доля страны в совокупном ВВП по ППС, 2005
	ВВП на душу населения по ППС, дол.
	ВВП на душу населения по ППС (США=100%)

	
	1996
	1999
	2005
	
	1996
	1999
	2002
	2005
	1996
	1999
	2002
	2005

	Россия
	996,4
	887,7
	1697,5
	3,09
	6744
	6067
	8087
	11861
	24,0
	18,0
	22,0
	28,5

	Румыния
	149,2
	122,2
	202,7
	0,37
	6597
	5441
	7017
	9374
	24,0
	16,0
	19,0
	22,5

	Великобритания
	1148,2
	1385,5
	1901,7
	3,46
	19533
	23312
	28906
	31580
	70,0
	69,0
	80,0
	75,8

	США
	7393,0
	9206,9
	12376,1
	22,51
	27840
	33725
	36202
	41674
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Турция
	376,3
	392,7
	561,1
	1,02
	6001
	5966
	6516
	7786
	22,0
	18,0
	18,0
	18,7

	Финляндия
	97,7
	120,9
	159,8
	0,29
	19064
	23413
	27807
	30469
	69,0
	69,0
	77,0
	73,1

	Франция
	1190,6
	1387,7
	1862,2
	3,39
	20396
	23068
	27701
	29644
	73,0
	68,0
	77,0
	71,1

	Чехия
	131,1
	139,4
	207,6
	0,38
	12714
	13553
	16585
	20281
	46,0
	40,0
	46,0
	48,7

	Швейцария
	177,3
	205,6
	266,3
	0,48
	24943
	28778
	32506
	35520
	90,0
	85,0
	90,0
	85,2

	Швеция
	176,3
	208,0
	288,9
	0,53
	19942
	23477
	28152
	31995
	72,0
	70,0
	78,0
	76,8

	Эстония
	9,8
	12,3
	22,4
	0,04
	66,47
	8519
	11253
	16654
	24,00
	25,0
	31,0
	40,0

	Япония
	3019,0
	3163,1
	3870,3
	7,04
	23987
	24968
	27207
	30290
	86,0
	74,0
	75,0
	72,7

	Мир в целом
	-
	-
	54980,4
	100,00
	-
	-
	-
	8972
	-
	-
	-
	81,0


Таблица 15

Основные экономические показатели стран

	Страны и территории
	Ежегодные темпы прироста ВВП
	Добавленная стоимость в ВВП в

	
	
	сельском хозяйстве
	промышленности
	сфере услуг

	
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003

	СНГ
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Беларусь
	-1,2
	5,0
	6,8
	24
	12
	10
	47
	37
	30
	29
	51
	60

	Грузия
	-14,8
	5,5
	11,1
	32
	31
	20
	33
	24
	25
	35
	55
	54

	Украина
	-6,3
	5,2
	9,4
	26
	15
	14
	45
	38
	40
	30
	47
	46

	Азия
	5,5
	7,2
	8,1
	25
	15
	14
	40
	48
	49
	35
	37
	36

	Вьетнам
	5,1
	7,0
	7,2
	39
	23
	22
	23
	38
	40
	39
	38
	38

	Гонконг
	1,9
	1,9
	3,2
	0
	0
	-
	25
	12
	-
	74
	88
	-

	Индия
	5,8
	4,1
	8,6
	31
	23
	22
	28
	27
	27
	41
	51
	51

	Индонезия
	9,0
	3,7
	4,1
	19
	17
	17
	39
	44
	44
	41
	39
	40

	Иран
	11,2
	7,4
	6,6
	24
	12
	11
	29
	41
	41
	48
	48
	48

	Китай
	3,8
	8,3
	9,3
	27
	15
	15
	42
	51
	52
	31
	34
	33

	Монголия
	-2,5
	4,0
	5,6
	17
	30
	28
	30
	16
	15
	52
	54
	57

	Пакистан
	4,5
	3,2
	5,1
	26
	23
	23
	25
	23
	23
	49
	53
	53

	Сингапур
	9,0
	3,3
	1,1
	-
	0
	0
	-
	35
	35
	-
	65
	65

	Таиланд
	11,2
	5,3
	6,9
	12
	9
	10
	37
	43
	44
	50
	48
	46

	Западная Азия
	7,3
	2,7
	5,7
	14
	11
	11
	38
	41
	43
	48
	48
	47

	Египет
	5,7
	3,2
	3,2
	19
	17
	16
	29
	33
	34
	52
	50
	50

	Кувейт
	25,9
	-0,4
	9,9
	1
	-
	-
	52
	-
	-
	47
	-
	-

	Саудовская Аравия
	8,3
	0,1
	7,2
	6
	5
	5
	49
	51
	55
	45
	43
	40

	Южная Америка
	0,5
	-0,9
	1,6
	9
	7
	7
	36
	27
	27
	55
	66
	66

	Аргентина
	-2,4
	-10,9
	8,8
	8
	11
	11
	36
	32
	35
	56
	57
	54


Продолжение табл. 15

	Страны и территории
	Ежегодные темпы прироста ВВП
	Добавленная стоимость в ВВП в

	
	
	сельском хозяйстве
	промышленности
	сфере услуг

	
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003

	Бразилия
	-4,3
	1,9
	-0,2
	8
	6
	6
	39
	21
	19
	53
	74
	75

	Венесуэла
	6,5
	-8,9
	-9,4
	5
	4
	4
	61
	39
	41
	34
	56
	54

	Африка
	1,1
	3,4
	3,9
	19
	18
	17
	34
	30
	31
	47
	51
	52

	ЮАР
	-0,3
	3,6
	1,9
	5
	4
	4
	40
	32
	31
	55
	64
	65

	ОЭСР
	-1,8
	4,7
	5,8
	16
	8
	8
	43
	31
	31
	41
	60
	61

	Австралия
	-0,1
	2,8
	3,8
	4
	3
	-
	29
	26
	-
	67
	71
	-

	Австрия
	4,7
	1,4
	0,7
	4
	2
	2
	34
	32
	32
	62
	66
	66

	Бельгия
	3,1
	0,7
	1,1
	2
	1
	1
	33
	27
	26
	65
	72
	72

	Болгария
	-9,1
	4,9
	4,3
	17
	12
	12
	49
	30
	31
	34
	58
	58

	Венгрия
	-3,5
	3,5
	3,0
	15
	4
	-
	39
	31
	-
	46
	65
	-

	Германия
	5,7
	0,2
	-0,1
	2
	1
	1
	39
	30
	29
	59
	69
	69

	Греция
	0,0
	3,9
	4,3
	11
	7
	7
	28
	23
	24
	61
	70
	69

	Дания
	1,0
	1,0
	0,4
	4
	2
	2
	27
	26
	26
	69
	71
	71

	Израиль
	6,8
	-0,7
	1,3
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Ирландия
	8,5
	6,9
	3,7
	9
	3
	-
	35
	42
	-
	56
	55
	-

	Испания
	3,8
	2,0
	2,4
	6
	3
	3
	35
	30
	30
	59
	67
	67

	Италия
	2,0
	0,4
	0,3
	4
	3
	3
	34
	28
	28
	63
	69
	70

	Канада
	0,2
	3,3
	2,0
	3
	2
	-
	32
	34
	-
	65
	64
	-

	Кипр
	7,4
	2,0
	4,0
	7
	-
	-
	26
	-
	-
	67
	-
	-

	Корея
	9,2
	7,0
	3,1
	-
	4
	3
	-
	34
	35
	-
	63
	62

	Латвия
	-7,9
	6,4
	7,5
	22
	5
	5
	46
	25
	24
	32
	71
	71

	Литва
	-5,7
	6,8
	9,0
	27
	7
	7
	31
	31
	34
	42
	62
	59


Окончание табл. 15

	Страны и территории
	Ежегодные темпы прироста ВВП
	Добавленная стоимость в ВВП в

	
	
	сельском хозяйстве
	промышленности
	сфере услуг

	
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003

	Люксембург
	5,3
	1,7
	2,1
	2
	1
	1
	32
	20
	20
	66
	79
	79

	Мексика
	5,1
	0,7
	1,3
	8
	4
	4
	28
	26
	26
	64
	70
	70

	Нидерланды
	4,1
	0,2
	-0,9
	4
	3
	-
	31
	26
	-
	65
	72
	-

	Норвегия
	2,0
	1,4
	0,4
	4
	2
	1
	36
	38
	38
	61
	60
	61

	Польша
	-7,0
	1,4
	3,7
	8
	3
	3
	50
	30
	31
	42
	66
	66

	Португалия
	4,0
	0,4
	-1,2
	9
	4
	-
	32
	29
	-
	60
	68
	-

	Россия
	-3,0
	4,7
	7,3
	17
	6
	5
	48
	34
	34
	35
	60
	61

	Румыния
	-5,6
	4,3
	4,9
	24
	13
	12
	50
	38
	36
	26
	49
	52

	Великобритания
	0,8
	1,6
	2,2
	2
	1
	1
	35
	27
	27
	63
	72
	72

	США
	1,9
	2,2
	3,1
	2
	2
	-
	28
	23
	-
	70
	75
	-

	Турция
	9,3
	7,9
	5,8
	18
	13
	13
	30
	24
	22
	52
	63
	65

	Финляндия
	-0,3
	2,3
	1,9
	7
	4
	3
	34
	32
	31
	59
	65
	66

	Франция
	2,6
	1,2
	0,5
	4
	3
	3
	30
	25
	24
	66
	72
	73

	Чехия
	-11,6
	1,5
	3,1
	6
	4
	3
	49
	40
	39
	45
	57
	57

	Швейцария
	3,7
	0,2
	-0,4
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Швеция
	1,0
	2,1
	1,6
	3
	2
	2
	32
	28
	28
	64
	70
	70

	Эстония
	-7,1
	7,2
	5,1
	17
	5
	4
	50
	28
	28
	34
	67
	67

	Япония
	5,2
	-0,4
	2,7
	2
	1
	-
	39
	30
	-
	58
	68
	-

	Мир в целом
	2,9
	1,8
	2,8
	5
	4
	-
	34
	28
	-
	61
	68
	-


Источник: Статистический справочник Всемирного банка. 2005
Таблица 16

Урожайность сельскохозяйственных культур, ц. с 1 га

	Страна
	Зерновые и зернобобовые культуры
	Пшеница
	Рожь
	Картофель
	Сахарная свекла

	
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003

	Россия
	19,5
	15,6
	17,8
	21,0
	16,1
	17,0
	21,0
	15,8
	18,6
	104,0
	105,0
	116,0
	240,0
	188,0
	227,0

	Австралия
	16,3
	18,5
	19,8
	16,3
	18,2
	20,0
	5,4
	6,4
	6,4
	287,0
	285,0
	302,0
	499,0
	592,0
	598,0

	Австрия
	55,1
	53,2
	49,6
	50,5
	44,7
	43,8
	42,6
	34,8
	33,2
	248,0
	293,0
	265,0
	321,0
	292,0
	275,0

	Аргентина
	21,5
	33,9
	31,7
	19,0
	24,9
	20,8
	9,9
	14,4
	13,2
	210,
	265,0
	253,0
	-
	-
	-

	Бельгия / Люксембург
	59,2
	77,8
	82,5
	61,2
	78,1
	84,6
	36,5
	58,7
	70,6
	368,0
	442,0
	424,0
	594,0
	677,0
	707,0

	Болгария
	38,4
	25,8
	24,7
	45,5
	30,4
	23,8
	20,1
	16,0
	15,3
	105,0
	75,0
	104,0
	160,0
	104,0
	100,0

	Бразилия
	14,9
	22,6
	29,2
	11,5
	15,6
	23,7
	10,3
	10,1
	13,2
	141,0
	170,0
	205,0
	-
	-
	-

	Великобритания
	60,2
	69,7
	67,8
	69,7
	80,1
	77,8
	48,6
	61,1
	62,5
	364,0
	400,0
	408,0
	407,0
	525,0
	574,0

	Венгрия
	44,0
	36,1
	30,0
	50,8
	36,0
	26,3
	25,3
	20,1
	14,3
	278,0
	185,0
	188,0
	361,0
	344,0
	340,0

	Германия
	-
	63,8
	56,9
	-
	72,8
	65,0
	-
	49,3
	42,9
	-
	450,0
	346,0
	-
	617,0
	593,0

	Дания
	60,3
	61,5
	58,0
	74,2
	74,8
	78,3
	50,2
	52,0
	35,0
	371,0
	425,0
	424,0
	500,0
	565,0
	645,0

	Италия
	38,6
	49,3
	43,1
	29,2
	32,1
	27,5
	25,7
	29,6
	25,9
	192,0
	251,0
	219,0
	430,0
	464,0
	386,0

	Канада
	26,2
	27,0
	26,2
	22,8
	24,4
	22,5
	17,6
	22,7
	22,2
	238,0
	287,0
	295,0
	393,0
	495,0
	562,0

	Китай
	41,9
	46,6
	47,1
	31,9
	37,4
	39,1
	15,0
	18,7
	11,3
	113,0
	140,0
	148,8
	217,0
	245,0
	155,0

	Литва
	30,4
	26,8
	29,9
	33,8
	33,4
	35,8
	28,0
	23,4
	24,6
	140,0
	164,0
	155,0
	285,0
	318,0
	377,0

	Нидерланды
	67,3
	75,9
	81,6
	76,3
	83,6
	91,2
	41,8
	48,3
	52,8
	402,0
	465,0
	407,0
	-
	-
	-

	Норвегия
	44,0
	38,7
	39,0
	46,7
	45,3
	44,0
	26,2
	45,2
	39,8
	256,0
	231,0
	235,0
	-
	-
	-

	Польша
	32,3
	25,3
	28,6
	39,6
	32,3
	34,1
	26,1
	18,8
	21,4
	198,0
	194,0
	179,0
	380,0
	394,0
	381,0

	Румыния
	29,9
	19,3
	25,3
	33,0
	23,0
	17,6
	22,3
	15,8
	16,1
	110,0
	123,0
	140,0
	202,0
	149,0
	202,0

	США
	47,1
	58,0
	59,8
	26,6
	28,3
	29,7
	17,0
	17,8
	17,1
	329,0
	427,0
	412,0
	448,0
	531,0
	509,0

	Турция
	20,4
	21,7
	21,0
	21,2
	22,4
	20,2
	15,2
	17,7
	16,3
	224,0
	262,0
	265,0
	370,0
	459,0
	417,0

	Финляндия
	34,8
	35,0
	31,8
	41,1
	36,1
	35,5
	32,3
	24,3
	23,9
	215,0
	245,0
	215,0
	352,0
	326,0
	310,0

	Франция
	59,8
	71,0
	60,4
	64,7
	71,2
	62,4
	36,6
	46,1
	40,4
	306,0
	396,0
	400,0
	668,0
	759,0
	727,0

	Швеция
	48,9
	46,5
	45,9
	64,5
	59,8
	55,5
	47,5
	54,3
	48,6
	349,0
	298,0
	280,0
	555,0
	469,0
	499,0

	Япония
	57,0
	61,4
	53,4
	36,6
	37,6
	40,3
	-
	-
	-
	306,0
	306,0
	333,0
	555,0
	531,0
	613,0


Таблица 17

Поголовье скота и птицы, млн. голов

	Страна
	Крупный рогатый скот
	Свиньи
	Овцы
	Домашняя птица

	
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003

	Россия
	57,0
	27,3
	24,9
	38,3
	15,7
	16,0
	55,2
	12,6
	14,7
	660,0
	339,0
	338,0

	Австралия
	23,2
	27,6
	27,2
	2,6
	2,4
	3,0
	170,0
	119,0
	98,2
	56,0
	87,0
	96,0

	Австрия
	2,6
	2,2
	2,1
	3,7
	3,4
	3,3
	0,3
	0,4
	0,3
	13,0
	15,0
	12,0

	Азербайджан
	1,8
	2,0
	2,2
	0,2
	-
	-
	5,4
	6,1
	7,3
	29,0
	15,0
	18,0

	Аргентина
	50,6
	48,7
	50,9
	2,6
	4,2
	4,3
	28,6
	13,6
	12,5
	-
	114,0
	116,0

	Армения
	0,6
	0,5
	0,6
	0,3
	0,1
	0,1
	1,2
	0,5
	0,6
	9,0
	4,0
	4,0

	Беларусь
	7,0
	4,2
	3,9
	5,1
	3,4
	3,3
	0,4
	0,2
	0,1
	51,0
	27,0
	25,0

	Бельгия / Люксембург
	3,4
	3,2
	3,0
	6,5
	7,4
	6,6
	0,1
	0,1
	0,2
	35,0
	55,0
	-

	Болгария
	1,5
	0,7
	0,7
	4,2
	1,5
	1,0
	8,1
	2,5
	1,7
	26,0
	14,0
	18,0

	Бразилия
	148,0
	171,0
	191,0
	33,6
	31,6
	32,6
	20,0
	14,8
	14,2
	606,0
	856,0
	1068,0

	Великобритания
	11,8
	11,1
	10,5
	7,4
	6,5
	5,1
	44,5
	42,3
	35,7
	134,0
	171,0
	178,0

	Венгрия
	1,6
	0,9
	0,8
	8,0
	5,3
	5,1
	2,1
	0,9
	1,1
	51,0
	30,0
	38,0

	Германия
	19,5
	14,7
	13,7
	30,8
	26,0
	26,3
	3,2
	2,7
	2,7
	114,0
	119,0
	121,0

	Грузия
	1,3
	1,2
	1,2
	0,9
	0,4
	0,5
	1,6
	0,6
	0,7
	22,0
	8,0
	9,0

	Дания
	2,2
	1,9
	1,7
	9,3
	11,9
	12,9
	0,1
	0,1
	0,1
	15,0
	22,0
	20,0

	Индия
	270,1
	313,0
	323,0
	10,4
	17,0
	18,5
	43,7
	57,9
	59,0
	350,0
	717,0
	949,0

	Италия
	8,9
	7,4
	6,7
	8,8
	8,4
	9,1
	10,8
	11,0
	11,0
	156,0
	123,0
	125,0

	Казахстан
	9,8
	4,1
	4,9
	3,2
	1,1
	1,4
	35,7
	10,0
	12,2
	60,0
	20,0
	25,0

	Канада
	12,2
	13,2
	13,5
	10,4
	12,9
	14,7
	0,8
	0,8
	1,0
	104,0
	164,0
	167,0

	Киргизия
	1,2
	0,9
	1,0
	0,4
	0,1
	0,1
	10,0
	3,8
	3,7
	14,0
	3,0
	4,0

	Китай
	103,0
	127,0
	126,0
	362,0
	438,0
	470,0
	114,0
	131,0
	144,0
	-
	-
	-

	Литва
	2,4
	0,9
	0,8
	2,7
	0,9
	1,1
	0,1
	-
	-
	17,0
	6,0
	7,0

	Мексика
	32,1
	30,5
	30,8
	15,2
	16,1
	18,1
	5,8
	6,0
	6,6
	261,0
	487,0
	554,0


Окончание табл. 17

	Страна
	Крупный рогатый скот
	Свиньи
	Овцы
	Домашняя птица

	
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003
	1990
	2000
	2003

	Молдова
	1,1
	0,4
	0,4
	1,9
	0,4
	0,4
	1,3
	0,9
	0,9
	25,0
	13,0
	16,0

	Нидерланды
	4,8
	4,1
	3,8
	13,8
	13,1
	11,2
	1,9
	1,3
	1,3
	105,0
	107,0
	100,0

	Норвегия
	1,0
	1,0
	0,9
	0,7
	0,4
	0,5
	2,2
	2,3
	1,1
	4,0
	3,0
	3,0

	Польша
	10,0
	6,1
	5,5
	21,9
	17,1
	18,6
	4,2
	0,4
	0,3
	60,0
	55,0
	53,0

	Корея
	2,1
	2,1
	1,9
	4,5
	8,2
	8,9
	-
	-
	-
	76,0
	108,0
	104,0

	Румыния
	5,4
	3,1
	2,9
	12,0
	5,8
	5,1
	14,1
	8,1
	7,4
	127,0
	74,0
	82,0

	США
	98,9
	98,2
	96,1
	54,5
	59,3
	59,5
	11,2
	7,0
	6,3
	1432,0
	1953,0
	2043,0

	Таджикистан
	1,4
	1,1
	1,2
	0,2
	-
	-
	3,3
	2,2
	2,6
	8,0
	1,1
	1,9

	Туркмения
	0,8
	1,6
	2,0
	0,3
	-
	-
	5,5
	8,8
	13,9
	7,0
	5,0
	13,0

	Турция
	11,7
	11,2
	10,6
	-
	-
	-
	43,6
	30,3
	27,0
	68,0
	245,0
	221,0

	Узбекистан
	4,6
	5,4
	-
	0,7
	0,1
	-
	9,2
	8,9
	-
	36,0
	-
	-

	Украина
	24,6
	9,4
	7,7
	19,4
	7,7
	7,3
	8,4
	1,9
	1,9
	246,0
	124,0
	142,0

	Финляндия
	1,3
	1,1
	1,0
	1,4
	1,3
	1,4
	-
	-
	-
	6,0
	8,0
	6,0

	Франция
	21,4
	20,3
	19,5
	12,0
	14,9
	15,1
	11,1
	9,6
	9,2
	244,0
	299,0
	287,0

	Швеция
	1,7
	1,7
	1,6
	2,2
	1,9
	1,9
	0,4
	0,4
	0,5
	11,0
	7,0
	6,0

	Япония
	4,9
	4,6
	4,5
	11,8
	9,8
	9,7
	-
	-
	-
	332,0
	296,0
	284,0


ПРИЛОЖЕНИЕ 6

(справочное)

Экспорт и импорт в мировой торговле

Таблица 1

Товарная структура мирового экспорта, %

	Товары


	1990
	2005

	Сельскохозяйственные товары:
	12,2
	9,0

	1. Продовольствие
	9,3
	7,4

	2. Сырьё
	2,9
	1,3

	Продукция добывающей промышленности:
	14,3
	12,9

	1. Руды и другие минералы
	1,6
	0,9

	2. Топливо
	10,5
	9,9

	3. Цветные металлы
	2,1
	1,8

	Продукция обрабатывающей промышленности, в т.ч.:
	70,5
	87

	черные металлы
	3,1
	2,1

	Готовые изделия:
	-
	-

	1. Химическая продукция
	8,7
	8,7

	2. Прочие полуфабрикаты
	7,8
	8,5

	3. Машины, оборудование, транспортные средства, в т.ч.


	35,8
	53,1

	     а. продукция автомобилестроения
	9,4
	9,7

	b. офисное и телекоммуникационное оборудование
	8,8
	31,8

	4. Текстильные изделия
	3,1
	1,7

	5. Одежда
	3,2
	3,5

	Прочие потребительские товары
	8,8
	8,8


Таблица 2

Географическая структура мировой торговли, %

	Экспорт
	Регион
	Импорт

	2000-06
	2005
	2006
	
	2000-06
	2005
	2006

	5 
	7 
	8 
	Мир 
	5 
	7 
	8 

	3 
	6 
	8 
	Северная Америка  
	5 
	6 
	6 

	6 
	8 
	3 
	Южная и Центральная Америка
	6 
	14 
	14 

	4 
	4 
	7 
	Европа
	4 
	4 
	7 

	4 
	4 
	7 
	ЕС (25)
	3 
	4 
	7 

	8 
	4 
	6 
	СНГ
	17 
	18 
	21 

	10 
	11 
	13 
	Азия 
	9 
	8 
	9 

	6 
	5 
	10 
	Япония
	3 
	2 
	3 


Источник: WTO
Таблица 3

Мировая торговля товарами и коммерческими услугами, %

	Экспорт
	Регион
	Импорт

	2000-06
	2005
	2006
	
	2000-06
	2005
	2006

	Товары

	11
	14
	16
	Мир   
	11
	14
	15

	5
	12
	14
	Северная Америка  
	7
	14
	11

	14
	25
	21
	Южная и Центральная Америка
	10
	23
	22

	11
	9
	13
	Европа
	11
	10
	14

	11
	8
	13
	ЕС (25)
	11
	9
	14

	20
	28
	25
	СНГ
	23
	25
	30

	16
	30
	21
	Африка
	14
	22
	14

	16
	35
	19
	Ближний Восток
	15
	20
	15

	12
	14
	18
	Азия  
	12
	17
	16

	Коммерческие услуги

	11
	11
	12
	Мир   
	10
	11
	11

	6
	10
	9
	Северная Америка  
	7
	9
	10

	8
	18
	13
	Южная и Центральная Америка
	7
	21
	14

	12
	9
	11
	Европа
	11
	9
	10

	12
	9
	11
	ЕС (25)
	11
	8
	10

	19
	20
	23
	СНГ
	20
	19
	16

	13
	12
	11
	Африка
	14
	21
	13

	12
	14
	14
	Ближний Восток
	13
	19
	16

	12
	15
	17
	Азия  
	10
	12
	14


Источник: WTO
Таблица 4

Мировая торговля товарами

	Регион
	Северная Америка
	Южная и Центральная Америка
	Европа
	СНГ
	Африка
	Ближний Восток
	Азия
	Мир

	Объем, млрд. дол.

	Мир   
	2355,0
	378,0
	5118,0
	290,0
	283,0
	381,0
	2839,0
	11783,0

	Северная Америка  
	905,3
	107,3
	279,3
	8,3
	21,7
	42,1
	314,1
	1678,3

	Южная и Центральная Америка
	135,0
	111,5
	86,4
	6,1
	11,3
	7,9
	61,8
	429,9

	Европа
	430,3
	66,6
	3651,5
	141,6
	120,2
	128,9
	366,4
	4963,0

	СНГ
	24,2
	7,6
	246,5
	80,3
	5,7
	13,3
	45,6
	425,6

	Африка
	79,8
	11,3
	148,1
	1,4
	32,8
	6,3
	72,6
	363,3

	Ближний Восток
	72,3
	4,4
	102,8
	3,0
	20,9
	71,6
	339,6
	645,5

	Азия
	708,3
	69,5
	603,8
	49,7
	69,9
	111,4
	1638,5
	3277,8

	Доля экспорта на каждый регион, %

	Мир   
	20,0
	3,2
	43,4
	2,5
	2,4
	3,2
	24,1
	100,0

	Северная Америка  
	53,9
	6,4
	16,6
	0,5
	1,3
	2,5
	18,7
	100,0

	Южная и Центральная Америка
	31,4
	25,9
	20,1
	1,4
	2,6
	1,8
	14,4
	100,0

	Европа
	8,7
	1,3
	73,6
	2,9
	2,4
	2,6
	7,4
	100,0

	СНГ
	5,7
	1,8
	57,9
	18,9
	1,3
	3,1
	10,7
	100,0

	Африка
	22,0
	3,1
	40,8
	0,4
	9,0
	1,7
	20,0
	100,0

	Ближний Восток
	11,2
	0,7
	15,9
	0,5
	3,2
	11,1
	52,6
	100,0

	Азия
	21,6
	2,1
	18,4
	1,5
	2,1
	3,4
	50,0
	100,0

	Доля региона в мировом экспорте, %

	Мир   
	20,0
	3,2
	43,4
	2,5
	2,4
	3,2
	24,1
	100,0


Окончание табл. 4

	Регион
	Северная Америка
	Южная и Центральная Америка
	Европа
	СНГ
	Африка
	Ближний Восток
	Азия
	Мир

	Доля региона в мировом экспорте, %

	Северная Америка  
	7,7
	0,9
	2,4
	0,1
	0,2
	0,4
	2,7
	14,2

	Южная и Центральная Америка
	1,1
	0,9
	0,7
	0,1
	0,1
	0,1
	0,5
	3,6

	Европа
	3,7
	0,6
	31,0
	1,2
	1,0
	1,1
	3,1
	42,1

	СНГ
	0,2
	0,1
	2,1
	0,7
	0,0
	0,1
	0,4
	3,6

	Африка
	0,7
	0,1
	1,3
	0,0
	0,3
	0,1
	0,6
	3,1

	Ближний Восток
	0,6
	0,0
	0,9
	0,0
	0,2
	0,6
	2,9
	5,5

	Азия
	6,0
	0,6
	5,1
	0,4
	0,6
	0,9
	13,9
	27,8


Источник: WTO
Таблица 5

Мировой экспорт

	Регион / страна
	1948
	1953
	1963
	1973
	1983
	1993
	2003
	2006

	Объем, млрд. дол.

	Мир
	59,0
	84,0
	157,0
	579,0
	1838,0
	3675,0
	7371,0
	11783,0

	Доля в мировом экспорте, %

	Мир 
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Северная Америка 
	28,1
	24,8
	19,9
	17,3
	16,8
	18,0
	15,8
	14,2

	США 
	21,7
	18,8
	14,9
	12,3
	11,2
	12,6
	9,8
	8,8

	Канада 
	5,5
	5,2
	4,3
	4,6
	4,2
	4,0
	3,7
	3,3

	Мексика 
	0,9
	0,7
	0,6
	0,4
	1,4
	1,4
	2,2
	2,1

	Южная и Центральная Америка 
	11,3
	9,7
	6,4
	4,3
	4,4
	3,0
	3,0
	3,6

	Бразилия
	2,0
	1,8
	0,9
	1,1
	1,2
	1,0
	1,0
	1,2

	Аргентина 
	2,8
	1,3
	0,9
	0,6
	0,4
	0,4
	0,4
	0,4

	Европа 
	35,1
	39,4
	47,8
	50,9
	43,5
	45,4
	45,9
	42,1

	Германия
	1,4
	5,3
	9,3
	11,6
	9,2
	10,3
	10,2
	9,4

	Франция
	3,4
	4,8
	5,2
	6,3
	5,2
	6,0
	5,3
	4,2

	Великобритания 
	11,3
	9,0
	7,8
	5,1
	5,0
	4,9
	4,1
	3,8

	Италия
	1,8
	1,8
	3,2
	3,8
	4,0
	4,6
	4,1
	3,5

	СНГ
	-
	-
	-
	-
	-
	1,5
	2,6
	3,6

	Африка
	7,3
	6,5
	5,7
	4,8
	4,5
	2,5
	2,4
	3,1

	Южная Африка
	2,0
	1,6
	1,5
	1,0
	1,0
	0,7
	0,5
	0,5


Окончание табл. 5

	Регион / страна
	1948
	1953
	1963
	1973
	1983
	1993
	2003
	2006

	Ближний Восток 
	2,0
	2,7
	3,2
	4,1
	6,8
	3,5
	4,1
	5,5

	Азия
	14,0
	13,4
	12,5
	14,9
	19,1
	26,1
	26,2
	27,8

	Китай
	0,9
	1,2
	1,3
	1,0
	1,2
	2,5
	5,9
	8,2

	Япония
	0,4
	1,5
	3,5
	6,4
	8,0
	9,9
	6,4
	5,5

	Индия
	2,2
	1,3
	1,0
	0,5
	0,5
	0,6
	0,8
	1,0

	Австралия и Новая Зеландия
	3,7
	3,2
	2,4
	2,1
	1,4
	1,5
	1,2
	1,2

	ЕС
	-
	-
	27,5
	38,6
	30,4
	36,1
	42,4
	38,5

	СССР
	2,2
	3,5
	4,6
	3,7
	5,0
	-
	-
	-

	ГАТТ / ВТО
	60,4
	68,7
	72,8
	81,8
	76,5
	89,5
	94,3
	93,9


Источник: WTO
Таблица 6

Мировой импорт

	Регион / страна
	1948
	1953
	1963
	1973
	1983
	1993
	2003
	2006

	Объем, млрд. дол.

	Мир
	62,
	85,0
	164,0
	595,0
	1882,0
	3770,0
	7650,0
	12113,0

	Доля в мировом импорте, %

	Мир 
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Северная Америка 
	18,5
	20,5
	16,1
	17,2
	18,5
	21,5
	22,6
	21,0

	США 
	13,0
	13,9
	11,4
	12,3
	14,3
	16,0
	17,0
	15,8

	Канада 
	4,4
	5,5
	3,9
	4,2
	3,4
	3,7
	3,2
	3,0

	Мексика 
	1,0
	0,9
	0,8
	0,6
	0,7
	1,8
	2,3
	2,2

	Южная и Центральная Америка 
	10,4
	8,3
	6,0
	4,4
	3,8
	3,3
	2,5
	3,0

	Бразилия
	1,8
	1,6
	0,9
	1,2
	0,9
	0,7
	0,7
	0,8

	Аргентина 
	2,5
	0,9
	0,6
	0,4
	0,2
	0,4
	0,2
	0,3

	Европа 
	45,3
	43,7
	52,0
	53,3
	44,2
	44,8
	45,3
	43,1

	Германия
	2,2
	4,5
	8,0
	9,2
	8,1
	9,1
	7,9
	7,5

	Франция
	13,4
	11,0
	8,5
	6,5
	5,3
	5,6
	5,2
	5,1

	Великобритания 
	5,5
	4,9
	5,3
	6,3
	5,6
	5,8
	5,2
	4,4

	Италия
	2,5
	2,8
	4,6
	4,7
	4,2
	3,9
	3,9
	3,6

	СНГ
	-
	-
	-
	-
	-
	1,2
	1,7
	2,3

	Африка
	8,1
	7,0
	5,2
	3,9
	4,6
	2,6
	2,1
	2,4

	Южная Африка
	2,5
	1,5
	1,1
	0,9
	0,8
	0,5
	0,5
	0,6

	Ближний Восток 
	1,8
	2,1
	2,3
	2,7
	6,2
	3,4
	2,7
	3,1


Окончание табл. 6

	Регион / страна
	1948
	1953
	1963
	1973
	1983
	1993
	2003
	2006

	Азия
	13,9
	15,1
	14,1
	14,9
	18,5
	23,3
	23,1
	25,0

	Китай
	0,6
	1,6
	0,9
	0,9
	1,1
	2,8
	5,4
	6,5

	Япония
	1,1
	2,8
	4,1
	6,5
	6,7
	6,4
	5,0
	4,8

	Индия
	2,3
	1,4
	1,5
	0,5
	0,7
	0,6
	0,9
	1,4

	Австралия и Новая Зеландия
	2,9
	2,3
	2,2
	1,6
	1,4
	1,5
	1,4
	1,4

	ЕС
	-
	-
	29,0
	39,2
	31,3
	34,3
	41,6
	39,2

	СССР
	1,9
	3,3
	4,3
	3,5
	4,3
	-
	-
	-

	ГАТТ / ВТО
	52,9
	66,0
	74,2
	89,1
	83,9
	88,7
	96,1
	95,8


Источник: WTO
Таблица 7

Крупнейшие экспортеры и импортеры, 2006

	Место
	Страна
	Объем, млрд. дол.
	Доля в мире, %
	Ежегодные темпы прироста, %

	Экспорт

	1
	Германия                                                                                                                                                                                                                                         
	1112,0
	9,2
	15

	2
	США                                                                                                                                                                                                                                   
	1038,3
	8,6
	15

	3
	Китай                                                                                                                                                                                                                                           
	968,9
	8,0
	27

	4
	Япония                                                                                                                                                                                                                                         
	649,9
	5,4
	9

	5
	Франция
	490,4
	4,1
	6

	6
	Нидерланды                                                                                                                                                                                                                                     
	462,4
	3,8
	14

	7
	Великобритания
	448,3
	3,7
	17

	8
	Италия
	410,6
	3,4
	10

	9
	Канада
	389,5
	3,2
	8

	10
	Бельгия
	369,2
	3,1
	10

	11
	Корея
	325,5
	2,7
	14

	12
	Гонконг
	322,7
	2,7
	10

	13
	Россия
	304,5
	2,5
	25

	14
	Сингапур
	271,8
	2,2
	18

	15
	Мексика
	250,4
	2,1
	17

	16
	Тайвань
	223,8
	1,9
	13

	17
	Саудовская Аравия
	209,5
	1,7
	16

	18
	Испания
	205,5
	1,7
	7

	19
	Малайзия                                                                                                                                                                                                                                      
	160,7
	1,3
	14

	20
	Швейцария                                                                                                                                                                                                                                    
	147,5
	1,2
	13

	21
	Швеция
	147,4
	1,2
	13

	22
	Австрия
	140,4
	1,2
	12

	23
	ОАЭ
	139,4
	1,2
	19

	24
	Бразилия                                                                                                                                                                                                                                        
	137,5
	1,1
	16

	25
	Таиланд
	130,8
	1,1
	19

	26
	Австралия                                                                                                                                                                                                                                       
	123,3
	1,0
	16

	27
	Норвегия                                                                                                                                                                                                                                          
	121,5
	1,0
	17

	28
	Индия
	120,3
	1,0
	21

	29
	Ирландия
	111,1
	0,9
	1

	30
	Польша
	110,3
	0,9
	23

	31
	Индонезия                                                                                                                                                                                                                                       
	103,5
	0,9
	19

	32
	Чехия
	95,1
	0,8
	22

	33
	Дания                                                                                                                                                                                                                                       
	92,8
	0,8
	9

	34
	Турция
	85,5
	0,7
	16

	35
	Финляндия                                                                                                                                                                                                                                       
	77,0
	0,6
	17


Продолжение табл. 7

	Место
	Страна
	Объем, млрд. дол.
	Доля в мире, %
	Ежегодные темпы прироста, %

	Экспорт

	36
	Венгрия                                                                                                                                                                                                                                        
	74,5
	0,6
	18

	37
	Иран
	73,7
	0,6
	31

	38
	Венесуэла
	65,2
	0,5
	18

	39
	ЮАР
	58,4
	0,5
	13

	40
	Чили
	58,1
	0,5
	41

	41
	Кувейт
	55,7
	0,5
	24

	42
	Алжир
	54,6
	0,5
	19

	43
	Нигерия
	52,0
	0,4
	23

	44
	Филиппины
	47,0
	0,4
	14

	45
	Аргентина                                                                                                                                                                                                                                       
	46,6
	0,4
	15

	46
	Израиль
	46,4
	0,4
	9

	47
	Португалия                                                                                                                                                                                                                                        
	43,3
	0,4
	14

	48
	Словакия
	41,7
	0,3
	30

	49
	Казахстан
	40,5
	0,3
	45

	50
	Вьетнам
	39,6
	0,3
	22

	 
	 Всего
	11294,1
	93,5
	-

	 
	 Мир                                                                                                                                                                                                                                        
	12083,0
	100,0
	15

	
	ЕС (25)
	1481,7
	16,4
	11

	Импорт

	1
	 США
	1919,4
	15,5
	11

	2
	Германия
	908,6
	7,3
	17

	3
	Китай
	791,5
	6,4
	20

	4
	Великобритания
	619,4
	5,0
	21

	5
	Япония
	579,6
	4,7
	13

	6
	Франция
	534,9
	4,3
	6

	7
	Италия
	437,4
	3,5
	14

	8
	Нидерланды
	416,4
	3,4
	14

	9
	Канада
	357,7
	2,9
	11

	10
	Бельгия
	353,7
	2,9
	11

	11
	Гонконг
	335,8
	2,7
	12

	12
	Испания                                                                                                                                                                                                                                        
	316,4
	2,5
	10

	13
	Корея
	309,4
	2,5
	18

	14
	Мексика
	268,2
	2,2
	15

	15
	Сингапур
	238,7
	1,9
	19

	16
	Тайвань
	203,0
	1,6
	11

	17
	Индия
	174,8
	1,4
	26

	18
	Россия
	163,9
	1,3
	31


Окончание табл. 7

	Место
	Страна
	Объем, млрд. дол.
	Доля в мире, %
	Ежегодные темпы прироста, %

	Импорт

	19
	Швейцария
	141,4
	1,1
	12

	20
	Австрия
	140,3
	1,1
	10

	21
	Австралия
	139,3
	1,1
	11

	22
	Турция
	138,3
	1,1
	18

	23
	Малайзия
	131,2
	1,1
	14

	24
	Таиланд
	128,6
	1,0
	9

	25
	Швеция
	126,7
	1,0
	14

	26
	Польша
	126,0
	1,0
	24

	27
	ОАЭ
	97,8
	0,8
	15

	28
	Бразилия
	95,9
	0,8
	24

	29
	Чехия
	93,2
	0,8
	22

	30
	Дания
	86,3
	0,7
	14

	31
	Индонезия
	80,3
	0,6
	6

	32
	ЮАР
	77,3
	0,6
	24

	33
	Венгрия
	77,0
	0,6
	16

	34
	Ирландия
	72,8
	0,6
	6

	35
	Финляндия
	68,9
	0,6
	17

	36
	Португалия
	66,6
	0,5
	9

	37
	Саудовская Аравия
	66,3
	0,5
	12

	38
	Норвегия
	64,1
	0,5
	15

	39
	Греция
	63,2
	0,5
	17

	40
	Филиппины
	51,5
	0,4
	9

	41
	Румыния
	51,1
	0,4
	26

	42
	Иран
	51,1
	0,4
	34

	43
	Израиль
	50,0
	0,4
	6

	44
	Словакия
	45,9
	0,4
	30

	45
	Украина
	45,0
	0,4
	25

	46
	Вьетнам
	44,4
	0,4
	20

	47
	Чили
	38,4
	0,3
	17

	48
	Аргентина
	34,2
	0,3
	19

	49
	Венесуэла
	33,6
	0,3
	40

	50
	Pakistan                                                                                                                                                                                                                                        
	29,8
	0,2
	18

	 
	Всего
	11485,1
	92,5
	-

	 
	Мир
	12413,0
	100,0
	14

	
	ЕС (25)
	1697,8
	20,5
	11


Источник: WTO
Таблица 8

Доля экспорта и импорта в ВВП

	Страны и территории
	ВВП, млрд. дол.
	Экспорт, % ВВП
	Импорт, % ВВП

	
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003

	СНГ

	Беларусь
	17
	15
	17
	46
	64
	66
	44
	67
	70

	Грузия
	8
	3
	4
	40
	29
	32
	46
	41
	46

	Украина
	81
	42
	50
	28
	55
	53
	29
	51
	48

	Азия

	Вьетнам
	6
	35
	39
	36
	55
	60
	45
	60
	68

	Гонконг
	75
	160
	157
	132
	151
	170
	124
	142
	161

	Индия
	317
	510
	601
	7
	15
	14
	9
	16
	16

	Индонезия
	114
	173
	208
	25
	36
	31
	24
	29
	26

	Иран
	120
	114
	137
	22
	27
	25
	24
	25
	23

	Китай
	355
	1271
	1417
	18
	29
	34
	14
	26
	32

	Монголия
	-
	1118
	1274
	24
	67
	68
	53
	81
	80

	Пакистан
	40
	71
	82
	16
	19
	20
	23
	19
	20

	Таиланд
	85
	127
	143
	34
	65
	66
	42
	57
	59

	Западная Азия

	Египет
	43
	90
	82
	20
	16
	22
	33
	23
	24

	Кувейт
	18
	35
	42
	45
	48
	-
	58
	40
	-

	Саудовская Аравия
	117
	189
	215
	41
	41
	47
	32
	24
	24

	Южная Америка

	Аргентина
	141
	102
	130
	10
	28
	25
	5
	13
	14

	Бразилия
	462
	461
	492
	8
	15
	17
	7
	13
	13

	Венесуэла
	49
	95
	85
	39
	29
	31
	20
	17
	15

	Африка

	ЮАР
	112
	106
	160
	24
	34
	28
	19
	30
	26

	ОЭСР

	Австралия
	311
	409
	522
	17
	20
	-
	17
	22
	-

	Австрия
	162
	205
	253
	40
	53
	52
	38
	51
	50

	Бельгия
	197
	245
	302
	71
	84
	82
	69
	80
	80

	Болгария
	21
	16
	20
	33
	53
	53
	37
	60
	63

	Венгрия
	33
	65
	83
	31
	65
	-
	29
	68
	-

	Германия
	1671
	1986
	2403
	25
	36
	36
	25
	32
	32

	Греция
	84
	133
	172
	18
	21
	20
	28
	28
	28

	Дания
	133
	172
	212
	36
	44
	43
	31
	39
	37

	Израиль
	52
	104
	110
	35
	37
	37
	45
	46
	44

	Ирландия
	47
	122
	154
	57
	94
	-
	52
	75
	-


Окончание табл. 8

	Страны и территории
	ВВП, млрд. дол.
	Экспорт, % ВВП
	Импорт, % ВВП

	
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003
	1990
	2002
	2003

	Испания
	510
	655
	839
	16
	28
	28
	20
	30
	30

	Италия
	1102
	1186
	1468
	20
	27
	25
	20
	26
	25

	Канада
	574
	725
	857
	26
	42
	-
	26
	37
	-

	Кипр
	6
	10
	11
	52
	45
	-
	57
	48
	-

	Корея
	264
	547
	605
	28
	35
	38
	29
	34
	36

	Латвия
	7
	9
	11
	48
	45
	47
	49
	56
	57

	Литва
	11
	14
	18
	52
	53
	54
	61
	59
	60

	Люксембург
	11
	21
	26
	104
	146
	140
	100
	128
	123

	Мексика
	263
	648
	626
	19
	27
	28
	20
	29
	30

	Нидерланды
	295
	418
	512
	54
	63
	-
	51
	58
	-

	Норвегия
	116
	191
	221
	40
	41
	41
	34
	27
	28

	Польша
	59
	191
	210
	29
	28
	21
	22
	31
	26

	Португалия
	71
	122
	148
	33
	30
	-
	39
	38
	-

	Россия
	517
	346
	433
	18
	35
	32
	18
	24
	21

	Румыния
	38
	46
	57
	17
	35
	33
	26
	41
	39

	Англия
	990
	1564
	1795
	24
	26
	25
	27
	29
	28

	США
	5757
	10429
	10949
	10
	10
	-
	11
	14
	-

	Турция
	151
	184
	240
	13
	29
	28
	18
	31
	31

	Финляндия
	137
	132
	162
	23
	39
	37
	24
	30
	30

	Франция
	1216
	1437
	1758
	21
	27
	26
	22
	25
	25

	Чехия
	35
	74
	90
	45
	62
	63
	43
	64
	65

	Швейцария
	236
	274
	320
	36
	44
	-
	34
	37
	-

	Швеция
	240
	241
	302
	30
	44
	44
	29
	38
	37

	Эстония
	5
	7
	9
	60
	74
	75
	54
	81
	83

	Япония
	3040
	3972
	4301
	10
	11
	12
	9
	10
	10

	Мир в целом
	21688
	32492
	36461
	19
	24
	-
	19
	24
	-


Источник: Статистический справочник Всемирного банка. 2005
Таблица 9

Товарная структура экспорта различных регионов мира, млрд. дол.

	Регион
	Сельскохозяйственные продукты
	Топливная и добывающая промышленность
	Обрабатывающая промышленность

	
	
	Всего
	Топливо
	Всего
	Черные металлы
	Химические продукты
	Офисное и телекоммуникационное оборудование
	Машины и транспортное оборудование
	Текстиль
	Одежда

	Мир
	944,5
	2277,1
	1770,5
	8256,8
	374,0
	1247,8
	1451,4
	1015,9
	218,6
	311,4

	Доля в экспорте, % 
	8,0
	19,3
	15,0
	70,1
	3,2
	10,6
	12,3
	8,6
	1,9
	2,6

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	9,0
	17,0
	18,0
	10,0
	17,0
	14,0
	7,0
	10,0
	5,0
	8,0

	2005
	8,0
	38,0
	43,0
	10,0
	17,0
	12,0
	11,0
	7,0
	5,0
	7,0

	2006
	11,0
	27,0
	23,0
	13,0
	18,0
	13,0
	13,0
	10,0
	7,0
	12,0

	Северная Америка
	151,6
	221,5
	151,2
	1233,2
	23,2
	173,7
	198,1
	204,3
	17,2
	13,0

	Доля в экспорте, % 
	9,0
	13,2
	9,0
	73,5
	1,4
	10,4
	11,8
	12,2
	1,0
	0,8

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	4,7
	15,3
	14,9
	4,2
	12,8
	9,2
	-0,8
	4,3
	1,5
	-6,4

	2005
	4,2
	34,3
	37,9
	9,6
	26,5
	8,8
	4,9
	9,4
	3,0
	-2,6

	2006
	11,1
	23,9
	15,4
	11,7
	11,2
	12,9
	11,7
	8,6
	1,4
	-8,2


Продолжение табл. 9

	Регион
	Сельскохозяйственные продукты
	Топливная и добывающая промышленность
	Обрабатывающая промышленность

	
	
	Всего
	Топливо
	Всего
	Черные металлы
	Химические продукты
	Офисное и телекоммуникационное оборудование
	Машины и транспортное оборудование
	Текстиль
	Одежда

	Южная и Центральная Америка
	102,4
	182,2
	110,5
	134,9
	17,3
	24,5
	6,4
	19,1
	2,9
	12,8

	Доля в экспорте, %
	23,8
	42,4
	25,7
	31,4
	4,0
	5,7
	1,5
	4,4
	0,7
	3,0

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	12,0
	18,0
	15,0
	11,0
	18,0
	14,0
	7,0
	16,0
	6,0
	3,0

	2005
	13,0
	40,0
	46,0
	17,0
	27,0
	20,0
	58,0
	38,0
	7,0
	0,0

	2006
	13,0
	34,0
	24,0
	13,0
	10,0
	21,0
	11,0
	16,0
	7,0
	-3,0

	Европа
	436,0
	534,0
	361,6
	3890,3
	177,1
	743,2
	427,1
	549,8
	82,8
	107,1

	Доля в экспорте, %
	8,8
	10,8
	7,3
	78,4
	3,6
	15,0
	8,6
	11,1
	1,7
	2,2

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	10,0
	17,0
	18,0
	11,0
	16,0
	14,0
	7,0
	11,0
	5,0
	9,0

	2005
	7,0
	32,0
	41,0
	7,0
	14,0
	10,0
	13,0
	3,0
	-3,0
	3,0

	2006
	9,0
	29,0
	22,0
	12,0
	17,0
	12,0
	12,0
	9,0
	4,0
	7,0


Продолжение табл. 9

	Регион
	Сельскохозяйственные продукты
	Топливная и добывающая промышленность
	Обрабатывающая промышленность

	
	
	Всего
	Топливо
	Всего
	Черные металлы
	Химические продукты
	Офисное и телекоммуникационное оборудование
	Машины и транспортное оборудование
	Текстиль
	Одежда

	СНГ
	29,8
	275,0
	237,9
	106,0
	38,9
	22,2
	1,1
	5,3
	1,7
	1,6

	Доля в экспорте, %
	7,0
	64,6
	55,9
	24,9
	9,1
	5,2
	0,3
	1,3
	0,4
	0,4

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	14,0
	21,0
	25,0
	16,0
	19,0
	15,0
	12,0
	18,0
	4,0
	3,0

	2005
	16,0
	42,0
	49,0
	9,0
	15,0
	17,0
	-21,0
	7,0
	-14,0
	-15,0

	2006
	15,0
	30,0
	29,0
	15,0
	11,0
	14,0
	34,0
	25,0
	-1,0
	-6,0

	Африка
	32,0
	249,0
	225,1
	71,2
	7,0
	11,3
	2,4
	5,4
	1,6
	9,8

	Доля в экспорте, %
	8,8
	68,5
	62,0
	19,6
	1,9
	3,1
	0,7
	1,5
	0,4
	2,7

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	9,0
	19,0
	20,0
	11,0
	16,0
	14,0
	16,0
	23,0
	3,0
	5,0

	2005
	8,0
	44,0
	48,0
	11,0
	4,0
	19,0
	22,0
	10,0
	2,0
	-6,0

	2006
	7,0
	26,0
	26,0
	10,0
	1,0
	15,0
	23,0
	31,0
	9,0
	6,0


Окончание табл. 9

	Регион
	Сельскохозяйственные продукты
	Топливная и добывающая промышленность
	Обрабатывающая промышленность

	
	
	Всего
	Топливо
	Всего
	Черные металлы
	Химические продукты
	Офисное и телекоммуникационное оборудование
	Машины и транспортное оборудование
	Текстиль
	Одежда

	Ближний Восток
	13,8
	480,8
	468,9
	138,2
	4,7
	37,1
	14,8
	8,4
	8,0
	4,3

	Доля в экспорте, %
	2,1
	74,5
	72,7
	21,4
	0,7
	5,7
	2,3
	1,3
	1,2
	0,7

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	14,0
	16,0
	16,0
	14,0
	25,0
	20,0
	8,0
	22,0
	4,0
	7,0

	2005
	13,0
	42,0
	42,0
	20,0
	28,0
	25,0
	39,0
	10,0
	21,0
	-3,0

	2006
	10,0
	22,0
	22,0
	9,0
	19,0
	17,0
	-16,0
	15,0
	10,0
	3,0

	Азия
	179,1
	334,7
	215,3
	2683,2
	105,8
	235,8
	801,4
	223,5
	104,4
	162,8

	Доля в экспорте, %
	5,5
	10,2
	6,6
	81,9
	3,2
	7,2
	24,4
	6,8
	3,2
	5,0

	Ежегодный прирост, %
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2000-06
	10,0
	18,0
	16,0
	12,0
	20,0
	15,0
	10,0
	12,0
	7,0
	10,0

	2005
	10,0
	34,0
	39,0
	15,0
	21,0
	19,0
	11,0
	12,0
	12,0
	14,0

	2006
	14,0
	29,0
	22,0
	16,0
	27,0
	15,0
	15,0
	15,0
	9,0
	20,0


Источник: WTO
Таблица 10

Мировая торговля коммерческими услугами

	Услуги
	Объем в 2006, млрд. дол.
	Доля в мировой торговле, %

	
	
	2000
	2003
	2004
	2005
	2006

	Экспорт услуг, в т.ч.:
	2755 
	100,0 
	100,0 
	100,0 
	100,0 
	100,0 

	Транспортные услуги
	630 
	23,3 
	22,2 
	23,1 
	23,4 
	22,9 

	Туризм
	745 
	32,1 
	29,2 
	28,8 
	27,9 
	27,1 

	Другие услуги
	1380 
	44,6 
	48,5 
	48,2 
	48,7 
	50,0 

	Импорт услуг, в т.ч.:
	2650 
	100,0 
	100,0 
	100,0 
	100,0 
	100,0 

	Транспортные услуги
	750 
	28,2 
	26,6 
	27,7 
	28,4 
	28,4 

	Туризм
	695 
	30,0 
	28,4 
	27,9 
	27,1 
	26,2 

	Другие услуги
	1205 
	41,8 
	45,1 
	44,4 
	44,5 
	45,4 


Источник: WTO
Таблица 11

Ежегодный прирост экспорта коммерческими услугами, %

	Услуги
	Мир
	Северная Америка
	Южная и Центральная Америка
	Европа
	СНГ
	Африка
	Ближний Восток
	Азия

	Коммерческие услуги

	1990-95
	9
	8
	9
	-
	-
	7
	-
	-

	1995-00
	5
	7
	6
	-
	-
	4
	-
	4

	2000-06
	11
	6
	8
	12
	19
	13
	12
	12

	2004
	20
	13
	15
	20
	28
	21
	16
	27

	2005
	11
	10
	18
	9
	20
	12
	14
	15

	2006
	12
	9
	13
	11
	23
	11
	14
	17

	Транспортные услуги

	1990-95
	6
	4
	7
	-
	-
	5
	-
	11

	1995-00
	3
	3
	2
	3
	-
	0
	-
	3

	2000-06
	10
	6
	10
	11
	16
	12
	13
	13

	2004
	25
	19
	21
	25
	21
	21
	17
	28

	2005
	13
	13
	21
	12
	16
	17
	17
	13

	2006
	10
	11
	8
	7
	18
	12
	11
	23

	Туризм

	1990-95
	9
	7
	10
	-
	-
	9
	-
	-

	1995-00
	3
	6
	7
	2
	-
	6
	-
	2

	2000-06
	8
	2
	7
	9
	18
	14
	8
	10

	2004
	18
	14
	14
	15
	39
	22
	8
	32

	2005
	8
	8
	13
	6
	10
	15
	13
	9

	2006
	9
	5
	11
	8
	22
	12
	7
	14


Окончание табл. 11

	Услуги
	Мир
	Северная Америка
	Южная и Центральная Америка
	Европа
	СНГ
	Африка
	Ближний Восток
	Азия

	Другие коммерческие услуги

	1990-95
	10
	12
	10
	-
	-
	5
	-
	16

	1995-00
	7
	11
	9
	-
	-
	6
	-
	6

	2000-06
	13
	8
	10
	14
	27
	10
	14
	14

	2004
	19
	11
	13
	20
	30
	19
	22
	12

	2005
	12
	11
	24
	10
	35
	3
	13
	19

	2006
	15
	11
	20
	13
	30
	9
	21
	21


Источник: WTO
ПРИЛОЖЕНИЕ 7

(справочное)

Экспорт и импорт России

Таблица 1

Товарная структура экспорта России, млн. дол.

	Год
	Всего
	Продовольственные товары и с/х сырье
	Минеральные продукты
	Топливно-энергетические товары
	Продукция химической промышленности
	Кожевенное сырье, пушнина
	Древесина и
целлюлозно-бумажные изделия
	Текстиль и обувь
	Драгоценные камни, драгоценные металлы
	Металлы
	Машины и оборудование
	Другие товары

	Всего

	2004
	170389,7
	2477,9
	100218,6
	99130,4
	10871,0
	251,1
	6736,5
	697,2
	6398,0
	28667,0
	12268,1
	1804,2

	2005
	231258,5
	3903,3
	150273,5
	148631,3
	13576,1
	283,4
	8107,9
	650,6
	6786,4
	32932,1
	12351,9
	2393,5

	2006
	288891,8
	4843,7
	191305,1
	189592,9
	15861,6
	326,4
	9265,8
	589,4
	7642,3
	40074,5
	16018,3
	2964,9

	2007
	335289,6
	8256,6
	217947,0
	215601,0
	19553,5
	289,5
	11943,2
	592,5
	6806,9
	47889,9
	17794,9
	4212,6

	Страны дальнего зарубежья

	2004
	152157,2
	1412,4
	91754,6
	90907,3
	9073,1
	237,4
	6058,0
	536,2
	6367,2
	26884,2
	8438,0
	1396,1

	2005
	208758,5
	2308,5
	140839,4
	139517,2
	11403,3
	272,5
	7146,5
	442,1
	6666,2
	30259,8
	7600,2
	1820,1

	2006
	259691,3
	2839,9
	178689,8
	177317,3
	13198,1
	308,9
	8021,0
	365,8
	7581,0
	36515,7
	10061,8
	2109,4

	2007
	299895,0
	5358,1
	204933,6
	203135,0
	16059,4
	267,0
	10159,2
	331,8
	6729,0
	42818,0
	10113,7
	3125,2


Окончание табл. 1
	Год
	Всего
	Продовольственные товары и с/х сырье
	Минеральные продукты
	Топливно-энергетические товары
	Продукция химической промышленности
	Кожевенное сырье, пушнина
	Древесина и
целлюлозно-бумажные изделия
	Текстиль и обувь
	Драгоценные камни, драгоценные металлы
	Металлы
	Машины и оборудование
	Другие товары

	Страны СНГ

	2004
	18232,5
	1065,5
	8464,0
	8223,1
	1797,9
	13,7
	678,5
	161,0
	30,8
	1782,8
	3830,1
	408,1

	2005
	22500,0
	1594,8
	9434,1
	9114,1
	2172,8
	10,9
	961,4
	208,5
	120,2
	2672,3
	4751,7
	573,4

	2006
	29200,5
	2003,8
	12615,3
	12275,3
	2663,5
	17,5
	1244,8
	223,6
	61,3
	3558,8
	5956,5
	855,5

	2007
	35391,6
	2898,5
	13013,4
	12466,0
	3494,1
	22,5
	1784,0
	260,7
	77,9
	5071,9
	7681,2
	1087,4


Источник: Статистика ФТС РФ
Таблица 2

Товарная структура импорта России, млн. дол.

	Год
	Всего
	Продовольственные товары и с/х сырье
	Минеральные продукты
	Топливно-энергетические товары
	Продукция химической промышленности
	Кожевенное сырье, пушнина
	Древесина и
целлюлозно-бумажные изделия
	Текстиль и обувь
	Драгоценные камни, драгоценные металлы
	Металлы
	Машины и оборудование
	Другие товары

	Всего

	2004
	69126,9
	12812,8
	2750,9
	1414,1
	11435,3
	202,0
	2630,2
	2561,8
	173,3
	5143,6
	28751,9
	2665,1

	2005
	92791,4
	16269,8
	2941,4
	1598,0
	15771,7
	243,7
	3068,4
	3056,3
	244,6
	6801,4
	41238,9
	3155,2

	2006
	130698,0
	20337,4
	3198,2
	1823,2
	21136,1
	397,5
	3741,2
	4840,4
	309,8
	9615,5
	62816,3
	4306,0

	Страны дальнего зарубежья

	2004
	57856,8
	10351,3
	602,7
	375,1
	10200,3
	200,1
	2320,9
	2132,5
	159,6
	3002,7
	26433,9
	2452,7

	2005
	79579,5
	13534,5
	742,1
	466,1
	14209,0
	241,1
	2697,8
	2588,4
	223,2
	4061,9
	38376,3
	2905,3

	2006
	115199,7
	18033,8
	921,6
	590,9
	19100,3
	392,6
	3289,5
	4282,5
	282,6
	5808,9
	59121,3
	3966,7

	Страны СНГ

	2004
	11270,1
	2461,5
	2148,2
	1039,0
	1235,0
	1,9
	309,3
	429,3
	13,7
	2140,9
	2318,0
	212,4

	2005
	13211,9
	2735,3
	2199,3
	1131,9
	1562,7
	2,6
	370,6
	467,9
	21,4
	2739,5
	2862,6
	249,9

	2006
	15498,3
	2303,6
	2276,6
	1232,3
	2035,8
	4,9
	451,7
	557,9
	27,2
	3806,5
	3695,0
	339,3


Источник: Статистика ФТС РФ
Таблица 3

Внешняя торговля России с некоторыми странами, млн. дол.

	Регион / страна
	2006
	2007
	Темпы прироста, %

	
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	Весь Мир
	439051,0
	301244,1
	137806,9
	100,0
	552181,2
	352473,3
	199707,9
	100,0
	125,8
	117,0
	144,9

	ЕС (27 стран)
	238459,6
	176913,0
	61546,6
	54,3
	283967,3
	196672,9
	87294,4
	51,4
	119,1
	111,2
	141,8

	Австрия
	5197,3
	3352,6
	1844,7
	1,2
	5194,5
	2736,7
	2457,8
	0,9
	99,9
	81,6
	133,2

	Бельгия
	4872,8
	2694,4
	2178,4
	1,1
	5994,2
	2809,7
	3184,6
	1,1
	123,0
	104,3
	146,2

	Болгария
	3298,0
	2966,0
	332,0
	0,8
	4204,3
	3789,7
	414,6
	0,8
	127,5
	127,8
	124,9

	Венгрия
	8113,2
	6245,5
	1867,7
	1,8
	8694,1
	6092,5
	2601,6
	1,6
	107,2
	97,5
	139,3

	Германия
	42962,2
	24498,2
	18463,9
	9,8
	52861,2
	26289,7
	26571,5
	9,6
	123,0
	107,3
	143,9

	Греция
	2990,8
	2751,6
	239,2
	0,7
	2924,1
	2612,7
	311,4
	0,5
	97,8
	95,0
	130,2

	Дания
	2279,0
	932,0
	1347,0
	0,5
	2678,3
	1082,9
	1595,3
	0,5
	117,5
	116,2
	118,4

	Ирландия
	1092,0
	631,2
	460,9
	0,2
	1180,6
	525,3
	655,3
	0,2
	108,1
	83,2
	142,2

	Испания
	5295,4
	3343,3
	1952,2
	1,2
	7514,7
	4318,2
	3196,5
	1,4
	141,9
	129,2
	163,7

	Италия
	30815,4
	25089,8
	5725,6
	7,0
	36052,6
	27517,9
	8534,7
	6,5
	117,0
	109,7
	149,1

	Кипр
	4558,1
	4515,2
	42,9
	1,0
	4872,9
	4838,3
	34,6
	0,9
	106,9
	107,2
	80,6

	Латвия
	2086,5
	1698,5
	388,0
	0,5
	3065,1
	2557,9
	507,2
	0,6
	146,9
	150,6
	130,7

	Литва
	4911,2
	4208,4
	702,08
	1,1
	4907,0
	4057,8
	849,2
	0,9
	99,9
	96,4
	120,8

	Люксембург
	228,3
	142,5
	85,8
	0,1
	348,8
	193,9
	154,9
	0,1
	152,8
	136,1
	180,4

	Мальта
	456,9
	372,2
	64,7
	0, 1
	439,8
	423,4
	16,4
	0,1
	96,3
	113,7
	19,4

	Нидерланды
	38568.9
	35883,8
	2685,0
	8,8
	46639,1
	42786,1
	3853,0
	8,4
	120,9
	119,2
	143,5

	Польша
	14890,2
	11480,6
	3409,6
	3,4
	17927,5
	13298,1
	4629,4
	3,2
	120,4
	115,8
	135,8

	Португалия
	1293,9
	1149,1
	144,7
	0,3
	2616,8
	2397,4
	219,4
	0,5
	202,2
	208,6
	151,5

	Румыния
	3812,2
	3271,8
	540,4
	0,3
	3941,5
	3210,7
	730,9
	0,7
	103,4
	38.,1
	135,2

	Словакия
	5356,2
	4586,5
	769,7
	1,2
	5561,4
	5150,5
	1410,6
	1,2
	122,5
	112,3
	183,3

	Словения
	883,1
	265,5
	514,5
	0,2
	1053,0
	256,3
	791,8
	0,2
	119,3
	99,1
	128,3

	Великобритания
	14070,3
	10395,9
	3674,4
	3,2
	16655,9
	1 1024,1
	5641,8
	3,0
	118,4
	106,0
	153,5

	Финляндия
	13195,0
	9192,3
	4002,7
	3,0
	15744,6
	10721,5
	5023,1
	2,9
	119,3
	116,6
	125,5


Продолжение табл. 3

	Регион / страна
	2006
	2007
	Темпы прироста, %

	
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	Франция
	13537,8
	7675,2
	5862,5
	3,1
	16433,0
	8674,1
	7758,9
	3,0
	121,4
	113,0
	132.3

	Чехия
	6195,1
	4665,3
	1529,8
	1,4
	7106,0
	4655,4
	2450,5
	1,3
	114,7
	99,8
	160,2

	Швеция
	4342,6
	2197,5
	2145,1
	1,0
	6122,2
	3000,7
	3121,5
	1,1
	141,0
	136,5
	145,5

	Эстония
	3031,2
	2704,9
	326,3
	0,7
	2009,3
	1632,4
	377,0
	0,4
	66,3
	60,3
	115,5

	Страны ЕС
	126,1
	0,0
	126,1
	0,0
	209,7
	9,1
	200,7
	0,0
	166,4
	
	159,2

	АТЭС
	74908,8
	35585,8
	39323,0
	17,1
	105977,7
	42387,6
	63590,1
	19,2
	141,5
	119,1
	161,7

	Австралия
	524,6
	29,1
	495,4
	0,1
	698,0
	47,7
	650,3
	0,1
	133,1
	163,6
	131,3

	Бруней-Даруссалам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	8,8
	7,6
	10,6

	Вьетнам
	653,5
	303,6
	349,9
	0,1
	1091,9
	570,6
	521,3
	0,2
	167,1
	187,9
	149,0

	Гонконг
	440,3
	354,0
	86,2
	0,1
	448,7
	343,3
	105,4
	0,1
	101,9
	97,0
	122,2

	Индонезия
	607,2
	186,9
	420,3
	0,1
	916,0
	251,6
	664,4
	0,2
	150,9
	134,6
	158,1

	Канада
	1265,4
	362,4
	903,0
	0,3
	1555,3
	334,9
	1220,4
	0,3
	122,9
	92,4
	135,1

	Китай
	28668,4
	15758,1
	12910,3
	6,5
	40294,9
	15893,4
	24401,5
	7,3
	140,6
	100,9
	189,0

	Корея
	9515,6
	2735,0
	6780,6
	2,2
	14985,9
	6149,9
	8836,0
	2,7
	157,5
	224,9
	130,3

	Малайзия
	1133,9
	239,4
	894,5
	0,3
	1902,5
	440,1
	1462,8
	0,3
	167,8
	183,9
	163,5

	Мексика
	433,2
	248,2
	185,0
	0,1
	697,1
	285,1
	412,0
	0,1
	160,9
	114,9
	222,7

	Новая Зеландия
	92,1
	3,9
	88,2
	0,0
	97,2
	5,1
	92,1
	0,0
	105,5
	130,4
	104,4

	Папуа-Новая Гвинея
	4,1
	0,7
	3,4
	0,0
	3,8
	0,0
	3,7
	0,0
	91,3
	3,7
	108,7

	Перу
	128,1
	107,0
	21,1
	0,0
	209,5
	182,6
	26,9
	0,0
	163,6
	170,6
	127,7

	Сингапур
	1226,8
	790,4
	436,4
	0,3
	1540,4
	1088,1
	452,3
	0,3
	125,6
	137,7
	103,7

	США
	15043,1
	8638,4
	6404,7
	3,4
	17473,5
	8048,2
	9425,3
	3,2
	116,2
	93,2
	147,2

	Таиланд
	907,2
	347,2
	560,0
	0,2
	1336,2
	330,3
	1005,8
	0,2
	147,3
	95,1
	179,6

	Тайвань
	1687,2
	930,5
	756,8
	0,4
	2109,6
	894,6
	1215,0
	0,4
	125,0
	96,1
	160,6

	Филиппины
	166,9
	79,3
	87,6
	0,0
	241,1
	117,1
	124,0
	0,0
	144,5
	147,7
	141,5


Продолжение табл. 3

	Регион / страна
	2006
	2007
	Темпы прироста, %

	
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	Чили
	166,5
	14,1
	152,4
	0,0
	281,5
	22,4
	259,1
	0,1
	169,1
	158,9
	170,0

	Япония
	12244,6
	4457,5
	7787,2
	2,8
	20094,4
	7382,6
	12711,8
	3,6
	164,1
	165,6
	163,2

	СНГ
	64683,8
	42310,1
	22 373,7
	14,7
	82419,1
	52578,3
	29840,8
	14,9
	127,4
	124,3
	133,4

	ЕВРАЗЭС
	36388,3
	24091,0
	12297,3
	8,3
	47769,0
	32365,1
	15403,9
	8,7
	131,3
	134,3
	125,3

	Азербайджан
	1641,1
	1381,3
	259,7
	0,4
	1722,9
	1395,2
	327,7
	0,3
	105,0
	101,0
	126,1

	Армения
	496,2
	392,2
	104,0
	0,1
	821,3
	655,4
	165,9
	0,1
	165,5
	167,1
	159,5

	Беларусь
	19944,3
	13099,0
	6845,3
	4,5
	26073,3
	17186,7
	8886,6
	4,7
	130,7
	131,2
	129,8

	Грузия
	640,7
	569,9
	70,8
	0,1
	647,1
	586,0
	61,1
	0,1
	101,0
	102,8
	86,3

	Казахстан
	12806,7
	8966,7
	3840,1
	2,9
	16575,7
	11963,1
	4612,5
	3,0
	129,4
	133,4
	120,1

	Киргизия
	754,8
	560,7
	194,1
	0,2
	1168,9
	878,6
	290,3
	0,2
	154,9
	156,7
	149,6

	Молдова
	987,8
	664.5
	323,3
	0,2
	1359,4
	869,7
	489,7
	0,2
	137,6
	130,9
	151,5

	Таджикистан
	503,8
	377.7
	126,0
	0,1
	771,3
	607,6
	163,8
	0,1
	153,1
	160,8
	129,9

	Туркмения
	308,8
	228.6
	80,1
	0,1
	453,7
	384,2
	69,4
	0,1
	146,9
	168,1
	86,6

	Узбекистан
	2378.7
	1086.9
	1291,8
	0,5
	3179,8
	1729,1
	1450,7
	0,6
	133,7
	159,1
	112,3

	Украина
	24221,0
	14982.6
	9238,4
	5,5
	29645,7
	16322,7
	13323,0
	5,4
	122,4
	1089
	144,2

	Аргентина
	1111,4
	152,9
	958,5
	0,3
	1383,7
	259, 0
	1124,7
	0,3
	124,5
	169.4
	117,3

	Бразилия
	3712,6
	725,9
	2986,7
	0,8
	5237,6
	1129,8
	4107,8
	0,9
	141,1
	155.6
	137,5

	Виргинские острова
	2117,7
	2116,2
	1,5
	0,5
	1683,0
	1679,4
	3,5
	0,3
	79,5
	79,4
	237,8

	Египет
	1373,0
	1241.4
	131,6
	0,3
	2121,7
	1948,5
	173,2
	0,4
	154,5
	•570
	131,6

	Израиль
	1951,9
	1543,6
	408,4
	0,4
	2561,9
	2031,2
	530,6
	0,5
	131,2
	131,6
	129,9

	Индия
	3893,0
	2925.4
	967,6
	0,9
	5321,6
	4012,0
	1309,5
	1,0
	136,7
	137,1
	135,3

	Иран
	2144,5
	1904.7
	239,8
	0,5
	3296,2
	2946,5
	349,7
	0,6
	153,7
	154.7
	145,8

	Куба
	231,1
	184,5
	46,6
	0,1
	284,9
	216,9
	68,0
	0,1
	123,3
	117,6
	145,8

	Монголия
	527,6
	4899
	37,6
	0,1
	677,1
	528,9
	48,2
	0,1
	128,3
	128,4
	128,2

	Норвегия
	1824,8
	712.5
	1112,3
	0,4
	1575,1
	598,3
	976,8
	0,3
	86,3
	84.0
	87,8


Окончание табл. 3

	Регион / страна
	2006
	2007
	Темпы прироста, %

	
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Доля в обороте, %
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	Турция
	17043,3
	14290.0
	2753,3
	3,9
	22512,0
	18332,2
	4179,8
	4,1
	132,1
	128,3
	151,8

	Швейцария
	13458,5
	12167,2
	1291,3
	3,1
	15939,1
	14201,3
	1737,8
	2,9
	118,4
	116,7
	134,6

	Южная Африка
	179,4
	20,1
	159,3
	0,0
	284,4
	14,4
	270,0
	0,1
	158,5
	71,6
	169,4

	Прочие страны
	11430,1
	7961,0
	3469,1
	2,6
	16938,9
	12836,1
	4102,8
	3,1
	148,2
	161,2
	118,3


Источник: Статистика ФТС РФ, ФС государственной статистики России

Таблица 5

Динамика внешней торговли России, млрд. дол.

	Год
	Экспорт
	Импорт
	Оборот
	Сальдо

	
	Всего
	в % к предыдущему году
	в том числе:
	Всего
	в % к предыдущему году
	в том числе:
	
	Всего
	в том числе:

	
	
	
	со странами дальнего зарубежья
	в % к предыдущему году
	со странами СНГ
	в % к предыдущему году
	
	
	со странами дальнего зарубежья
	в % к предыдущему году
	со странами СНГ
	в % к предыдущему году
	
	
	со странами дальнего зарубежья
	со странами СНГ

	1994
	67,8
	-
	52,1
	-
	15,7
	-
	50,5
	-
	36,5
	-
	14,0
	-
	118,3
	17,4
	15,7
	1,7

	1995
	82,9
	122,2
	65,9
	126,5
	17,0
	108,0
	62,6
	124,1
	44,3
	121,4
	18,4
	131,1
	145,5
	20,3
	21,7
	-1,4

	1996
	90,6
	109,2
	72,0
	109,2
	18,6
	109,4
	68,1
	108,8
	47,3
	106,8
	20,8
	113,5
	158,7
	22,5
	24,7
	-2,3

	1997
	89,0
	98,3
	69,9
	97,1
	19,1
	102,7
	72,0
	105,7
	53,4
	113,0
	18,6
	89,3
	161,0
	17,0
	16,5
	0,5

	1998
	74,9
	84,1
	590,9
	84,5
	15,8
	82,8
	58,0
	80,6
	43,7
	81,9
	14,3
	76,9
	132,9
	16,9
	15,4
	1,5

	1999
	75,7
	101,0
	63,7
	107,8
	12,0
	75,9
	39,5
	68,1
	29,2
	66,7
	10,4
	72,6
	115,2
	36,1
	34,5
	1,6

	2000
	105,6
	139,5
	91,3
	143,4
	14,2
	118,7
	44,9
	113,5
	31,4
	107,8
	13,4
	129,4
	150,4
	60,7
	59,9
	0,8

	2001
	101,6
	96,2
	86,5
	94,7
	15,1
	106,2
	53,8
	119,8
	40,7
	129,6
	13,0
	97,1
	155,4
	47,8
	45,8
	2,1

	2002
	107,3
	105,3
	91,0
	105,0
	16,3
	106,6
	61,0
	113,4
	48,8
	119,9
	12,2
	93,2
	168,2
	46,3
	42,2
	4,1

	2003
	135,9
	126,7
	114,6
	126,0
	21,4
	130,4
	76,1
	124,8
	61,0
	124,9
	15,1
	124,1
	211,4
	59,9
	53,6
	6,3

	2004
	183,2
	134,8
	153,0
	1335
	30,2
	141,4
	97,4
	128,0
	77,5
	127,0
	19,9
	131,9
	278,0
	85,8
	75,5
	10,3

	2005
	245,3
	133,9
	211,6
	138,3
	33,6
	111,3
	125,1
	128,5
	103,3
	133,4
	21,8
	109,5
	370,4
	120,1
	108,3
	11,8

	2006
	303,9
	124,7
	260,6
	123,9
	43,4
	129,3
	164,7
	131,3
	140,1
	135,3
	24,6
	112,2
	468,6
	139,2
	120,4
	18,8

	2007
	355,2
	116,9
	301,55
	115.7
	53,7
	123,9
	22,3
	135,4
	191,2
	136,5
	31,9
	129,6
	578,2
	132,1
	110,3
	21,9


Источник: Госкомстат РФ, Центральный банк РФ

ПРИЛОЖЕНИЕ 8

(справочное)

Иностранные инвестиции

Таблица 1

Показатели ПИИ и международного производства

	Показатели
	Стоимость, млрд. дол.
	Ежегодные темпы прироста, %

	
	1982
	1990
	2005
	1986-1990
	1991-1995
	1996-2000
	2003
	2004
	2005

	Приток ПИИ
	59
	209
	916
	22,9
	21,5
	39,7
	-9,7
	27,4
	28,9

	Отток ПИИ
	28
	242
	779
	25,6
	16,6
	35,1
	4,0
	44,9
	-4,2

	Суммарный объем ввезенных ПИИ
	796
	1950
	10130
	14,7
	9,3
	16,9
	20,6
	16,1
	6,1

	Суммарный объем вывезенных ПИИ
	590
	1758
	10672
	18,1
	10,7
	17,1
	17,7
	14,1
	3,4

	Трансграничные слияния и приобретения
	-
	151
	716
	25,9
	24,0
	51,5
	-19,7
	28,2
	88,2

	Объем продаж иностранных филиалов
	2717
	5660
	22171
	16,0
	10,2
	9,7
	30,4
	11,4
	5,6

	Совокупные активы иностранных филиалов
	2076
	5883
	45564
	18,2
	13,9
	20,0
	27,9
	3,5
	6,4

	Экспорт иностранных филиалов
	717
	1194
	4214
	13,5
	7,6
	9,9
	16,5
	21,0
	12,9

	Численность работников иностранных филиалов, тыс. чел.
	19232
	24197
	62095
	5,6
	3,9
	10,8
	-0,5
	20,1
	4,4

	ВВП
	11737
	22588
	44674
	10,1
	5,1
	1,3
	12,1
	12,1
	9,1

	Экспорт товаров и услуг
	2246
	4260
	12641
	12,7
	8,7
	3,6
	16,5
	21,0
	12,9


Источник: UNCTAD
Таблица 2

Изменения в национальных режимах регулирования ПИИ

	Год
	Число стран, внесших изменения в свои инвестиционные режимы
	Количество изменений

	
	
	Всего
	в том числе

	
	
	
	создание более благоприятных условий для ПИИ
	создание менее благоприятных условий для ПИИ

	1991
	35
	82
	80
	2

	1992
	43
	79
	79
	-

	1993
	57
	102
	101
	1

	1994
	49
	110
	108
	2

	1995
	64
	112
	106
	6

	1996
	65
	114
	98
	16

	1997
	76
	151
	135
	16

	1998
	60
	145
	136
	9

	1999
	63
	140
	131
	9

	2000
	69
	150
	147
	3

	2001
	71
	208
	194
	14

	2002
	70
	248
	236
	12

	2003
	82
	244
	220
	24


Таблица 3

ПИИ в некоторых развивающихся странах и государствах с переходной экономикой, млн. дол.

	Показатель
	1992-1997
	1995
	1999
	2000
	20002
	2003

	Беларусь

	Объем ПИИ
	84
	15
	444
	119
	247
	171

	Объем накопленных ПИИ
	-
	50
	1153
	1306
	1646
	1897

	Чехия

	Объем ПИИ
	1304
	2562
	6324
	4984
	8483
	2583

	Объем накопленных ПИИ
	-
	7350
	17552
	21644
	38450
	41033

	Венгрия

	Объем ПИИ
	2924
	4453
	1944
	2764
	2845
	2470

	Объем накопленных ПИИ
	-
	11919
	19299
	22870
	35890
	42915

	Польша

	Объем ПИИ
	2889
	3659
	7270
	9341
	4131
	4225

	Объем накопленных ПИИ
	-
	7843
	26475
	34227
	47900
	52125

	Россия

	Объем ПИИ
	2018
	2016
	3309
	2714
	3461
	1144

	Объем накопленных ПИИ
	-
	5465
	16541
	25226
	51374
	52518

	Китай

	Объем ПИИ
	32799
	35849
	40319
	40715
	52743
	53505

	Объем накопленных ПИИ
	-
	137435
	305922
	348346
	447966
	501471

	Гонконг

	Объем ПИИ
	7781
	6213
	24596
	61939
	9682
	13561

	Объем накопленных ПИИ
	-
	174063
	405327
	455469
	366278
	375048


Окончание табл. 3

	Показатель
	1992-1997
	1995
	1999
	2000
	20002
	2003

	Корея

	Объем ПИИ
	1298
	1776
	9333
	8572
	2941
	3752

	Объем накопленных ПИИ
	-
	9991
	32143
	37120
	43713
	47465

	Сингапур

	Объем ПИИ
	8295
	8788
	11803
	17217
	5730
	11409

	Объем накопленных ПИИ
	-
	59582
	82859
	112571
	135890
	147299

	Бразилия

	Объем ПИИ
	6615
	5475
	28578
	32779
	16590
	10144

	Объем накопленных ПИИ
	-
	42530
	164105
	103015
	100847
	128425

	Аргентина

	Объем ПИИ
	5430
	5609
	24134
	10418
	785
	478

	Объем накопленных ПИИ
	-
	27991
	62289
	67601
	34622
	35100

	Мексика

	Объем ПИИ
	9619
	9526
	12534
	16586
	14745
	10783

	Объем накопленных ПИИ
	-
	41130
	78060
	97170
	155121
	165904

	Весь мир

	Объем ПИИ
	310879
	331068
	1088263
	1387953
	678751
	559576

	Объем накопленных ПИИ
	-
	1871594
	5196046
	6089884
	7371554
	8245074


Таблица 4

Распределение ПИИ по регионам и некоторым странам, %

	Регион
	Объем ввезенных ПИИ (Мир=100%)
	Объем вывезенных ПИИ (Мир=100%) 
	Приток ПИИ (Мир=100%)
	Отток ПИИ (Мир=100%)

	
	1980
	1990
	2000
	2005
	1980
	1990
	2000
	2005
	1978-1980
	1988-1990
	1998-2000
	2003-2005
	1978-1980
	1988-1990
	1998-2000
	2003-2005

	Развитые страны
	75,6
	79,3
	68,5
	70,3
	87,3
	91,7
	86,2
	86,9
	79,7
	82,5
	77,3
	59,4
	97,0
	93,1
	90,4
	85,8

	ЕС
	42,5
	42,9
	37,6
	44,4
	37,2
	45,2
	47,1
	51,3
	39,1
	40,3
	46,0
	40,7
	44,8
	50,6
	64,4
	54,6

	Япония
	0,6
	0,6
	0,9
	1,0
	3,4
	11,2
	4,3
	3,6
	0,4
	0,0
	0,8
	0,8
	4,9
	19,7
	2,6
	4,9

	США
	14,8
	22,1
	21,7
	16,0
	37,7
	24,0
	20,3
	19,2
	23,8
	31,5
	24,0
	12,6
	39,7
	13,6
	15,9
	15,7

	Развивающиеся страны
	24,4
	20,7
	30,3
	27,2
	12,7
	8,3
	13,5
	11,9
	20,3
	17,5
	21,7
	35,9
	3,0
	6,9
	9,4
	12,3

	Африка
	6,9
	3,3
	2,6
	2,6
	1,3
	1,1
	0,7
	0,5
	2,0
	1,9
	1,0
	3,0
	1,0
	0,4
	0,2
	0,2

	Латинская Америка и Карибы
	7,1
	6,6
	9,3
	9,3
	8,5
	3,4
	3,3
	3,2
	13,0
	5,0
	9,7
	11,5
	1,1
	1,0
	4,1
	3,5

	Азия и Океания
	10,5
	10,8
	18,4
	15,4
	2,9
	3,8
	9,5
	8,2
	5,3
	10,5
	11,0
	21,4
	0,9
	5,6
	5,1
	8,6

	Западная Азия
	1,4
	2,2
	1,1
	1,5
	0,3
	0,4
	0,2
	0,3
	-1,6
	0,3
	0,3
	3,0
	0,3
	0,5
	0,1
	1,0

	Южная, Восточная и Юго-Восточная Азия
	8,8
	8,5
	17,2
	13,8
	2,5
	3,4
	9,3
	7,8
	6,7
	10,0
	10,7
	18,4
	0,6
	5,1
	5,0
	7,7

	Юго-Восточная Европа и СНГ
	-
	0,0
	1,2
	2,5
	-
	0,0
	0,3
	1,2
	0,0
	0,0
	0,9
	4,7
	-
	0,0
	0,2
	1,8


Источник: UNCTAD
Таблица 5

Матрица инвестиционной привлекательности стран, 2004

	
	Высокий уровень использования ПИИ
	Низкий уровень использования ПИИ

	Высокий потенциал привлечения ПИИ
	Лидеры

Австралия, Багамы, Бахрейн, Бельгия, Ботсвана, Бруней-Дурассалам, Болгария, Чили, Китай, Хорватия, Кипр, Чехия, Доминиканы, Эстония, Финляндия, Гонконг, Венгрия, Исландия, Ирландия, Иордания, Казахстан, Латвия, Ливан, Люксембург, Малайзия, Мальта, Нидерланды, Новая Зеландия, Панама, Польша, Португалия, Катар, Сингапур, Словакия, Словения, Испания, Швеция, Тринидад и Тобаго, ОАЭ
	Серебро

Алжир, Аргентина, Беларусь, Бразилия, Канада, Дания, Франция, Германия, Греция, Иран, Израиль, Италия, Япония, Кувейт, Ливия, Мексика, Норвегия, Оман, Филиппины, Корея, Россия, Саудовская Аравия, Швейцария, Тайвань, Таиланд, Тунис, Турция, Украина, Великобритания, США

	Низкий потенциал привлечения ПИИ
	Бронза

Албания, Ангола, Азербайджан, Боливия, Конго, Коста-Рика, Эквадор, Эфиопия, Габон, Гамбия, Грузия, Гайана, Гондурас, Ямайка, Киргизия, Мали, Монголия, Марокко, Мозамбик, Намибия, Никарагуа, Нигерия, Молдова, Румыния, Судан, Таджикистан, Уганда, Танзания, Вьетнам, Замбия
	Аутсайдеры

Бангладеш, Бенин, Буркина-Фасо, Камерун, Колумбия, Кот д’Ивуар, Демократическая Республика Конго, Египет, Сальвадор, Гана, Гватемала, Гвинея, Гаити, Индия, Индонезия, Кения, Мадагаскар, Малави, Мьянма, Непал, Нигер, Пакистан, Папуа-Новая Гвинея, Парагвай, Перу, Руанда, Сенегал, Сьрра-Леоне, Южная Африка, Шри-Ланка, Суринам, Сирия, Македония, Того, Уругвай, Узбекистан, Венесуэла, Зимбабве 


Источник: UNCTAD
Таблица 6

Объем иностранных инвестиций в Россию по видам экономической деятельности

	Вид экономической деятельности
	2003
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	Всего инвестиций
	29699
	100,0
	40509
	100,0
	53651
	100,0
	55109
	100,0

	Сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство
	154
	0,5
	121
	0,3
	156
	0,2
	325
	0,6

	Рыболовство, рыбоводство
	38
	0,1
	43
	0,1
	22
	0,0
	23
	0,0

	Добыча полезных ископаемых
	5737
	19,3
	9934
	24,5
	6003
	11,2
	9152
	16,6

	добыча топливно-энергетических полезных ископаемых
	5149
	17,3
	8766
	21,6
	5164
	9,6
	7772
	14,1

	добыча полезных ископаемых, кроме топливно-энергетических
	588
	2,0
	1168
	2,9
	839
	1,6
	1380
	2,5

	Обрабатывающие производства
	6522
	22,0
	10236
	25,3
	17987
	33,5
	15148
	27,5

	производство пищевых продуктов, включая напитки, и табака
	1012
	3,4
	936
	2,3
	1210
	2,2
	1393
	2,5

	текстильное и швейное производство
	21
	0,1
	37
	0,1
	20
	0,0
	12
	0,0

	производство кожи, изделий из кожи и производство обуви
	6
	0,0
	13
	0,0
	13
	0,0
	4
	0,0

	обработка древесины и производство изделий из дерева
	320
	1,1
	680
	1,7
	512
	1,0
	535
	1,0

	 целлюлозно-бумажное производство; издательская и полиграфическая деятельность
	234
	0,8
	253
	0,6
	269
	0,5
	482
	0,9

	производство кокса и нефтепродуктов 
	175
	0,6
	81
	0,2
	8113
	15,1
	3957
	7,2

	химическое производство
	369
	1,2
	765
	1,9
	1440
	2,7
	1570
	2,8

	производство резиновых и пластмассовых изделий
	316
	1,1
	175
	0,4
	264
	0,5
	350
	0,6


Продолжение табл. 6

	Вид экономической деятельности
	2003
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	производство прочих неметаллических минеральных продуктов
	215
	0,7
	618
	1,5
	640
	1,1
	624
	1,1

	металлургическое производство и производство готовых металлических изделий, в т.ч.:
	3071
	10,3
	5102
	12,6
	3420
	6,4
	3723
	6,8

	1. металлургическое производство
	2802
	9,4
	4833
	11,9
	3087
	5,8
	3283
	6,0

	2. производство машин и оборудования
	83
	0,3
	344
	0,9
	637
	1,2
	537
	1,0

	3. производство электрооборудования, электронного и оптического оборудования
	131
	0,4
	81
	0,2
	162
	0,3
	182
	0,3

	4. производство транспортных средств и оборудования, в т.ч.:
	192
	0,7
	834
	2,1
	948
	1,8
	1426
	2,6

	4.1. производство автомобилей, прицепов и полуприцепов
	173
	0,6
	792
	2,0
	863
	1,6
	1251
	2,3

	4.2. производство судов, летательных и космических аппаратов и прочих транспортных средств
	19
	0,1
	42
	0,1
	85
	0,2
	175
	0,3

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	35
	0,1
	93
	0,2
	328
	0,6
	307
	0,6

	Строительство
	101
	0,3
	234
	0,6
	228
	0,4
	713
	1,3

	Оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования
	10527
	35,5
	13037
	32,2
	20461
	38,2
	13089
	23,7

	торговля автотранспортными средствами и мотоциклами, их техническое обслуживание и ремонт
	179
	0,6
	298
	0,8
	219
	0,4
	295
	0,5


Окончание табл. 6

	Вид экономической деятельности
	2003
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	оптовая торговля, включая торговлю через агентов, кроме торговли автотранспортными средствами и мотоциклами
	10010
	33,7
	12412
	30,6
	19574
	36,5
	11830
	21,5

	розничная торговля, кроме торговли автотранспортными средствами и мотоциклами; ремонт бытовых изделий и предметов личного пользования
	338
	1,2
	327
	0,8
	668
	1,3
	964
	1,7

	Гостиницы и рестораны
	23
	0,1
	29
	0,1
	52
	0,1
	32
	0,1

	Транспорт и связь
	1114
	3,8
	2033
	5,0
	3840
	7,2
	5297
	9,6

	связь
	688
	2,3
	1377
	3,4
	3287
	6,1
	4701
	8,5

	Финансовая деятельность
	781
	2,6
	1001
	2,5
	1813
	3,4
	4698
	8,5

	Операции с недвижимым имуществом, аренда и предоставление услуг
	4583
	15,4
	2572
	6,3
	2602
	4,9
	5998
	10,9

	управление эксплуатацией жилого фонда 
	-
	-
	-
	-
	0,0
	0,0
	-
	-

	научные исследования и разработки
	47
	0,2
	17
	0,0
	16
	0,0
	29
	0,1

	Государственное управление и обеспечение военной безопасности; обязательное социальное обеспечение
	4
	0,0
	1059
	2,6
	0,0
	0,0
	1
	0,0

	Образование
	0,1
	0,0
	0,3
	0,0
	0,1
	0,0
	1
	0,0

	Здравоохранение и предоставление социальных услуг
	7
	0,0
	10
	0,0
	15
	0,0
	52
	0,1

	Предоставление прочих коммунальных, социальных и персональных услуг
	73
	0,3
	107
	0,3
	144
	0,3
	273
	0,5


Источник: ФС государственной статистики РФ

Таблица 7

Объем иностранных инвестиций в Россию

	Вид экономической деятельности
	2003
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	Всего инвестиций
	10958
	100,0
	40509
	100,0
	53651
	100,0
	55109
	100,0

	Прямые инвестиции
	4429
	40,4
	9420
	23,3
	13072
	24,4
	13678
	24,8

	взносы в капитал
	1060
	9,7
	7307
	18,0
	10360
	19,3
	8769
	15,9

	кредиты, полученные от зарубежных совладельцев организаций
	2738
	25,0
	1695
	4,2
	2165
	4,0
	3897
	7,1

	прочие прямые инвестиции
	631
	5,7
	418
	1,1
	547
	1,1
	922
	1,7

	Портфельные инвестиции
	145
	1,3
	333
	0,8
	453
	0,8
	3182
	5,8

	акции и паи
	72
	0,7
	302
	0,7
	328
	0,6
	2888
	5,2

	долговые ценные бумаги организаций, в т.ч.:
	72
	0,6
	31
	0,1
	125
	0,2
	294
	1,7

	векселя
	1
	0,0
	31
	0,1
	121
	0,2
	93
	0,2

	Прочие инвестиции
	6384
	58,3
	30756
	75,9
	40126
	74,8
	38249
	69,4

	торговые кредиты
	1544
	14,1
	3848
	9,5
	6025
	11,2
	9258
	16,8

	прочие кредиты, в т.ч. на срок:
	4735
	43,2
	26416
	65,2
	33745
	62,9
	28458
	51,6

	1. до 180 дней
	2042
	18,6
	3790
	9,3
	2656
	4,9
	3057
	5,5

	2. свыше 180 дней
	2693
	24,6
	22626
	55,9
	31089
	58,0
	25401
	46,1

	прочее
	105
	1,0
	492
	1,2
	356
	0,7
	533
	1,0


Источник: ФС государственной статистики РФ

Таблица 8

Объем иностранных инвестиций из стран СНГ в Россию

	Страна
	2000
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	Всего инвестиций
	22375
	100,0
	1097148
	100,0
	1665257
	100,0
	3032095
	100,0

	Азербайджан
	831
	3,7
	8962
	0,8
	54983
	3,3
	72400
	2,4

	Армения
	5
	0,0
	367
	0,0
	4541
	0,3
	2034
	0,1

	Белоруссия
	1007
	4,5
	292215
	26,6
	447135
	26,9
	623723
	20,6

	Грузия
	207
	0,9
	11265
	1,0
	7902
	0,5
	4551
	0,1

	Казахстан
	5632
	25,2
	438977
	40,0
	732788
	44,0
	1116111
	36,8

	Киргизия
	839
	3,8
	65590
	6,0
	140168
	8,4
	451836
	14,9

	Молдавия
	1069
	4,8
	3051
	0,3
	18100
	1,1
	17805
	0,6

	Таджикистан
	27
	0,1
	2294
	0,2
	13843
	0,8
	17704
	0,6

	Туркмения
	1024
	4,6
	2125
	0,2
	2288
	0,1
	678
	0,0

	Узбекистан
	2738
	12,2
	131500
	12,0
	10639
	0,6
	20301
	0,7

	Украина
	8996
	40,2
	140802
	12,9
	232870
	14,0
	704952
	23,2


Источник: ФС государственной статистики РФ

Таблица 9

Объем иностранных инвестиций из России в страны СНГ

	Страна
	2000
	2004
	2005
	2006

	
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%
	млн. дол.
	%

	Всего инвестиций
	130981
	100,0
	713016
	100,0
	620522
	100,0
	4127757
	100,0

	Азербайджан
	26
	0,0
	2379
	0,3
	6734
	1,1
	6661
	0,2

	Армения
	5
	0,0
	1032
	0,2
	138185
	22,3
	3168
	0,1

	Белоруссия
	77238
	59,0
	280193
	39,3
	102438
	16,5
	572329
	13,8

	Грузия
	133
	0,1
	285
	0,0
	60
	0,0
	328
	0,0

	Казахстан
	3453
	2,6
	84104
	11,8
	204314
	32,9
	189231
	4,6

	Киргизия
	7
	0,0
	628
	0,1
	1247
	0,2
	112094
	2,7

	Молдавия
	31224
	23,8
	6600
	0,9
	4904
	0,8
	44131
	1,1

	Таджикистан
	-
	-
	3067
	0,4
	496
	0,1
	22315
	0,5

	Туркмения
	2934
	2,3
	1865
	0,3
	-
	-
	-
	-

	Узбекистан
	929
	0,7
	138547
	19,4
	6968
	1,1
	176174
	4,3

	Украина
	15032
	11,5
	194316
	27,3
	155176
	25,0
	3001326
	72,7


Источник: ФС государственной статистики РФ

ПРИЛОЖЕНИЕ 9

(справочное)

Структура платежного баланса (по методологии МВФ)

	№ п/п
	Наименование статьи

	I
	Счет текущих операций

	A
	Товары и услуги

	a
	Товары

	1
	Экспорт/импорт товаров

	2
	Товары для переработки

	3
	Стоимость ремонта товаров, приведения их в исправное состояние

	4
	Товары, приобретаемые транспортными средствами в портах

	5
	Немонетарное золото

	b
	Услуги

	1
	Транспортные услуги

	2
	Поездки

	3
	Услуги связи

	4
	Строительство

	5
	Страховые услуги

	6
	Финансовые услуги

	7
	Услуги по экспорту/импорту информации и программного обеспечения

	8
	Роялти и лицензионные платежи

	9
	Прочие услуги

	10
	Персональные, культурные и прочие рекреационные услуги

	11
	Услуги, оказываемые правительственными учреждениями

	B
	Доход

	1
	Оплата труда

	2
	Доход от инвестиций

	2.1
	Доход от прямых инвестиций

	2.2
	Доход от портфельных инвестиций

	2.3
	Доход от прочих инвестиций

	C
	Текущие трансферты

	1
	Сектор государственного управления

	2
	Текущие трансферты прочих секторов

	2.1
	Переводы наемных рабочих

	2.2
	Прочие трансферты

	II
	Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами

	A
	Счет операций с капиталом

	1
	Капитальные трансферты


Окончание табл.
	№ п/п
	Наименование статьи

	1.1
	Сектор государственного управления

	1.2
	Прочие капитальные трансферты

	2
	Приобретение/продажа непроизведенных, нефинансовых активов

	B
	Финансовый счет

	1
	Прямые инвестиции

	1.1
	За границу

	1.2
	В экономику отчетной страны

	2
	Портфельные инвестиции

	2.1
	Активы

	2.2
	Обязательства

	3
	Прочие инвестиции

	3.1
	Активы

	3.2
	Обязательства

	4
	Резервные активы

	4.1
	Монетарное золото

	4.2
	Специальные права заимствования

	4.3
	Резервная позиция в МВФ

	4.4
	Иностранная валюта

	4.5
	Прочие требования


ЗАОЧНОЕ ОБУЧЕНИЕ





МЕЖДУНАРОДНАЯ СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ





МЕЖОТРАСЛЕВАЯ





ВНУТРИОТРАСЛЕВАЯ





Специализация по отраслям промышленности и сельского хозяйства: добывающая и обрабатывающая промышленность, топливно-энергетические отрасли, металлургия, машиностроение и т.д.
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